




La idea de negocio es la razón de ser de una empresa. Su propuesta de valor debe comunicar los beneficios de los productos o servicios que se quieren ofrecer.




La misión sirve como guía para justificar todas tus decisiones estratégicas y  recordar los valores que definen a la compañía y el objetivo a alcanzar.

Consiste en la forma en la que las personas que componen la organización visualizan dicha empresa a largo plazo. 
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Se encarga de garantizar que todas las personas tengan acceso a los recursos y servicios necesarios para una vida digna.

Equilibrio de los deseos y acciones de la empresa para con el deber de permitir un desarrollo sostenible de la empresa, para con la naturaleza.

capacidad que tiene una organización de administrar sus recursos propios y generar rentabilidad a largo plazo de forma consciente y responsable.



¿Qué pueden 
hacer distintos 
colaboradores 
mejor que tú
 o con un coste 
menor y por lo
 tanto enriquecer 
tu modelo
 de negocio?

Actividades 
clave
necesarias. 
Por ejemplo 
producción,
 distribución, 
publicidad.

Recursos clave
que requiere 
tu modelo de
 negocio.

Propuesta 
de valor 
única para
 cada 
segmento: - 
¿Qué 
problema 
solucionas? 
¿Qué 
necesidad
 satisfaces? 
¿Qué beneficios
 aportas? (Desde
 el punto de vista
del cliente)

¿Qué tipo 
de relación
 esperan tus 
clientes que 
mantenga
con ellos?

Quiénes son? 
¿Para quién 
estás creando 
valor?
¿Qué tipo
 de relación
 esperan 
tus
 clientes 
que 
mantengas
 con ellos?
Agruparlos
 por 
segmentos.
 Establecer
 prioridades



¿A través 
de qué 
medios 
contactarás 
y atenderás
 a tus clientes?

Define la estructura de costes de tu modelo de 
negocio. ¿Cómo puedes minimizarlos para 
construir un modelo
 de negocio rentable?


Cuánto están dispuestos a pagar tus clientes por tu propuesta de valor? ¿Qué formas de facturación consideran? ¿Qué márgenes obtienes?



Identifica las características 
en las que te destacas y que
 te ayudarán a alcanzar 
tus objetivos y concretar
 tus planes.

Determina tus puntos negativos 
y aquellas características que
 necesitas mejorar, bien sea en tu personalidad o en tu
 parte profesional

Estudia aquellos elementos externos, cambios o tendencias de las cuales podrías sacar una ventaja o beneficio.

Detecta aquellas situaciones o acontecimientos que impidan o pongan en peligro la consecución de tus objetivos.
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Alquiler

Salarios 

Seguros

Amortización

Pagos de intereses

Materia prima 

Comisiones

Energía 

Mantenimiento 

Empaque 

100000



40%

400000



Terreno 

Maquinaría 

Vehículos

Mercadería 

Inversiones 

Suministros 

Cuanta por pagar 

Documento por pagar 



Aproximadamente 3, en la zona de Pérez Zeledón, el resto es de ventas de madera, que serían los posibles proveedores de MRA. Hay un amplio nicho de mercado por aprovechar, y escalable a lo largo del tiempo. Incluso pudiendo hacer posibles alianzas comerciales.



•Permiten financiar los servicios públicos que son esenciales para el bienestar de la sociedad, como la educación, la salud, la seguridad, entre otros.
•Son una obligación legal que deben cumplir todas las personas y empresas que generan ingresos.
•Permiten al gobierno recaudar los fondos necesarios para financiar los servicios públicos y el desarrollo del país.
•El incumplimiento de las obligaciones tributarias conlleva la correspondiente sanción tributaria.

•Designa un liquidador.
•Notifica a tus acreedores y proveedores de que estás iniciando el proceso de liquidación.
•Realiza un inventario detallado de los activos y pasivos de la empresa.
•Paga las deudas y liquida los activos1.
•Realiza una junta de socios o asamblea general de accionistas.
•Radica el acta de liquidación.



Fomentar el crecimiento de la empresa, y la relación con sus consumidores 

Enseñar la calidad de los distintos productos y sus excelentes acabados y la personalización de los productos 

Que la empresa se expanda a distintas áreas del mercado, buscando el aumento de ganancias y clientes.

Distintos tipos de madera, recinas, distintos tipos de pegamentos entre otros.

Cuando la empresa este consolidada, ya teniendo ganancias.

Todo el grupo de encargados de las distintas áreas de la empresa.

Abarcar el mercado de muebles.

Es el objetivo y meta que se tiene con la empresa.

Directamente a los propios consumidores.



El negocio que se plantea es escalable a lo largó del tiempo, buscando la diferenciación con la posible competencia, es un sector no muy aprovechado y si se hiciera más abierto a los consumidores, podría ser un negocio aun más fuerte y único.




