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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidn que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e YEIN N8

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

La idea de negocio consiste en una tienda en fisico cuyo
fin_es vender productos variados especificos para la
creacion de vitrales. Pero lo que diferencia a la empresa
es que esta también brindara con la posibilidad de hacer
sus disefios personalizados, ademas de proporcionar
tutorias basicas de como pueden hacer estos vitrales.
Se encontrara ubicada en un sector con amplios
espacios verdes, pues también se piensa dar la
experiencia de hacerlos en un lugar tranquilo_cercano-a
la_naturaleza.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misiéon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Director general

Gerente de

Gerente de tutorias y

marketing formacion

Responsable Responsable Responable

de compras y ntabili del servicio
proveedores y finanzas al cliente
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Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

El emprendimiento cumple con la sostenibilidad social al
tener tutorias accesibles para todo publico, sin importar
su grupo de edad, género, apariencia, etc.

Sostenibilidad ambiental:

Puede lograr la sostenibilidad ambiental al realizar
practicas de acuerdo con el cuidado del ambiente, como
reciclar el sobrante para hacer mas vidrio o reutilizar los

residuos de vidrio del para hacer vitrales nuevos.

Ademas de cuidar de el lugar en donde se ubicara el
emprendimiento.

Se logra sostenibilidad econémica mediante
diversificacion, adaptacion, marketing efectivo,
optimizacion de costos, lealtad de clientes, innovacion
constante, educacion avanzada y eventos especializados,

garantizando ingresos estables y posicion competitiva
consolidada.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades || Propuesta Relacion conjl Segmento
clave de valor el cliente de clientes

Proveedores Publicidad Brindar La atencion al § § hersonas de
u experiencias cliente sera todas las

en espacios eficiente. edades, pero
de recreacion principalmente
y materiales paromas

de un muy
altla calidad. adultas.

Recursos
clave

Prove_tladores de Redes
materilaes sociales.

lugar
propio o
alquilado

Personas con
conociientos
impartan las
tutorias

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Pago a empleados, proveedores, .
materiales, mantenimiento, arriemdo del La compra de los materiales y el pagar
lugar. por las tutorias

Recuerda: En la presentacion “Modelo de
- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(5\ Fortalezas

En Costa Rica no hay tanta
competencia, pues este

mercado no es muy explotado.

Los gustos de la gente al
buscar experiencias distintas.

e,. Oportunidades

Debilidades /33

Al estar en un area alejada,
no tqdos tendran acceso a
la misma.

No es un mercado muy
solicitado en el pais.

Amenazas j

la presentacion “Qué me

-
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

Cultiva tu creatividad.

Slogan ~__  »

Colores
principales de mi o
Verde cates Azules
marca
S~
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

. Lugar de arriendo ‘ Cantidad de material

Sueldos El dolar
‘ Costo de electricidad ‘ Cantidad de ventas
Impuestos

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ @ 15000 El mas barato

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

——rly [ 100 colones )

Punto de equilibrio

monetario s [@ 1500000 J

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cudles son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
. Terreno del lugar ‘ Salarios
. Proveedores a quien pagarles ‘ Deudas a corto plaxo

‘ Cantidad de materiales Deudas a corto plazo

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

En este pais ya existen empresas que se dedican a hacer productos similares,

con la diferencia de que estas empresas solo se dedican a hacer una cosa

especifico, o venden los materiales para hacer los vitrales o solo imparten

los cursos o talleres para realizar vitrales por su cuenta.

Mi emprendimiento posee la relevancia de combinar estos misnos para dar
el producto y la experiencia unica.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #1

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Los impuestos por el Estado se fundamentan en el principio de
contribuir al bienestar comun y al mejoramiento de los servicios y la
infraestructura publica. Esta contribucion se considera crucial, ya

que, sin ella, las condiciones de las calles y los edificios no serian
las mismas, e incluso muchos de ellos podrian no existir en absoluto.

cComo se liquida una empresa?

Liquidar una empresa implica finalizar todas sus operaciones de

manera organizada, liquidando deudas, vendiendo activos y
distribuyendo el remanente entre los accionistas antes de cancelar

registros legales y proceder con la disolucion formal.



Guia para planear Yo Emprendo

Las personas que hacen vitrales tienen complicaciones
al tratar de encontrar mteriales para los mismos.

Porque estas personas tienen complicaciones para
realizar algo que les gusta.

Personas adultas.

Ayudar a estas E - Brindar una experiencia
. omentar la creaticidad i

personas a realizar lo unica con un producto

que les apasiona. original.

Materia prima Los duefios de la

Conseguir un local, .
publicidad y empleados. empresa y accionistas.
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