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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

| . " bod dos |

reventas a su doble precio , el método de pega seria al contado y
en su totalidad u via simple mas envio, envio a todo el pais

-contar-con-un-correo electronico y via de-comunicacion pot

Whatsapp

L J [ -

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


null
comprar en el extranjero material para bodas y vestidos , hacer 
reventas a su doble precio , el método de pega sería al contado y en su totalidad u vía simple más envío, envío a todo el país 
contar con un correo electrónico y vía de comunicación por Whatsapp 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Proveer a mis clientas productos de buena calidad y
detalles para su boda , incluyendo vestido y adornos.

personas en el pais ,y haci lograr que el negocio crezca con
la disponibilidad

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Jefe



null
Proveer a mis clientas  productos de buena calidad y detalles para su boda , incluyendo vestido y adornos.

null
Tener disponibilidad de de presiosa y comodidad para las personas en el país ,y haci lograr que el negocio crezca con la disponibilidad 

null
Jefe

null
secretaria 

null
empleados

null
repartidor

null
limpieza

null
tepartidor

null
socio


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
| | o al idad v de ba

costo

Sostenibilidad ambiental:
Los envios seran en cajas econémicas con
semillas incrustadas para que cuando sean
desechadas al exterior se creen plantas.

Sostenibilidad economica:

Generar recursos propios y Generar empleos
para las personas

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
los productos son de alta calidad y de bajo costo

null
Los envíos seran en cajas económicas con semillas incrustadas para que cuando sean desechadas al exterior se creen plantas.

null
Generar recursos propios y Generar empleos para las personas


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

personas
del
extranjero

Actividades
clave

Ventas
de 2x1
rebajas
/aumentos

Recursos
clave

vestidos
decoracion
recuerdos
accesorios
cartas

Estrucutra de costos

alquiler de local
pago de empleados /salarios

Propuesta
de valor

Variedad
de
presios

Relacidon con

el cliente

Canales

ia terrestre

Segmento
de clientes

Mujeres
de 18 a
90

Fuentes de ingresos

Ahorros

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
Mujeres de 18 a 90

null
Via terrestre 

null
Via teléfonica

null
Variedad de presios

null
Ventas de 2x1
rebajas /aumentos

null
vestidos
decoración 
recuerdos
accesorios 
cartas 


null
personas del extranjero 

null
Ahorros 

null
alquiler de local
pago de empleados /salarios 



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

bajos costos

mercancia del
extranjero

Como es virtual puede
abarcar mas territorio
nacional

baja demanda e
mercado

QA Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
bajos costos 

null
mercancía del extranjero 

null
baja demanda en el mercado

null
Cómo es virtual puede abarcar más territorio nacional 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

iiDisfruta al maximo tu dia !!

Slogan ~__ _»

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


null

null

null

null

null

null

null

null

null

null

null

null
¡¡Disfruta al máximo tu día !!
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos

renta
agua
luz

Mis costos variables

‘ salarios
Aduanas

’ Vestidos

accesorios
recuerdos

. cartas
decoracion

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ @ 50,000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



null
Aduanas

null
Vestidos 
accesorios 
recuerdos 
cartas
decoración 

null
renta
agua
luz


null
salarios

null
50,000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

— L 100,000 J

Punto de equilibrio

monetario > [@ 50,000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


null
100,000

null
50,000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

%alario

\nventario
Deudas

local
personal
carro
moto

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


null
Salario 
inventario 
Deudas

null
local 
personal
carro
moto



Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

en la wep existen varios productos con un
costo alto de precios , en cambio mi empresa
tiene presiosa accesibles para toda la
comuninda nacional

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



null
en la wep existen varios productos con un costo alto de precios , en cambio mi empresa tiene presiosa accesibles  para toda la comuninda nacional 
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Pagar impuestos

cComo se liquida una empresa?

saldar deudas y el patrimonio dividirlo entre los
Socios



null
Pagar impuestos 

null
saldar deudas y el patrimonio dividirlo entre los socios 
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

para que
nosotros los
estudiantes
logresmos tener
una idea de lo
gue nos espera a
futuro

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Dinero y bachillerato

¢Qué vamos a hacer?

(Actividades)

Tratar de lograr
el objetivo de un
negocio

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

cuando te vamos
tiempo por qué
ahorita estamos
estudiando

aun soy menor de edad y no tengo una fuente
de ingresos

para tener conciencia de los que nos espera
en el futuro

probablemente para el publico internacional

¢Qué queremos lograr?

(Metas y Resultados)

tener
estabilidad
econdmica

. Quién lo hace?
(Responsables)

Nosotros mismos
en un futuro


null
aún soy menor de edad y no tengo una fuente de ingresos 

null
para tener conciencia de los que nos espera en el futuro

null
probablemente para el público internacional 

null
para que nosotros los estudiantes logresmos tener una idea de lo que nos espera a futuro 

null
Tratar de lograr el objetivo de un negocio 

null
tener estabilidad económica 

null
Dinero y bachillerato 

null
cuando te vamos tiempo por qué ahorita estamos estudiando 

null
nosotros mismos en un futuro 
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NOTAS

Lograr temer un n 10 propio n neficiar
econdmicamente
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null
Lograr temer un negocio propio nos puede beneficiar económicamente  




