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-- > Recuerda: La idea 
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un producto o servicio. 
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La idea de negocio es el conjunto de producto o 
servicio que se quiere ofrecer en el mercado,la 
forma en que se conseguiran clientes y la manera 
en que se obtendra el beneficio.



FACILITAR  LOS PROCESOS DE ASEO,LIMPIEZA Y DE DESINFECCION DE 
NUESTROS CLIENTES ,MEDIANTE PRODUCTOS,SERVICIO Y ASESORIA QUE 
ENTREGUEN VALOR A CADA NECESIDAD,A TRAVES DE SOLUCIONES 
OPORTUNAS Y AJUSTADAS A CADA UNO DE ELLOS. 

CONVERTINOS EN UNA EMPRESA RECONOCIDA A NIVEL NACIONAL,EN 
SOLUCIONES DE LIMPIEZA,HIGIENE Y DESINFECCION,TANTO POR SUS 
PRODUCTOS COMO POR EL SERVICIO QUE SE ENTREGA A SUS CLIENTES. 

               JEFE  

MANAGER SECRETARIO COLABORADORES

CONTADOR SERVICIO DE LIMPIEZA SEGURIDAD



UTILIZACION DE MATERIALES SOSTENIBLES,ES LA ELECCION DE PRODUCTOS DE 
LIMPIEZA BIODEGRADABLES  QUE SE DESCOMPONEN NATURAMENTE Y NO 
GENERA  ACTO IMPACTO TANTO EN COMO EN MOVILIARIO COMO EN LA 
NATURALEZA.

SE PREOCUPA POR GARANTIZAR QUE TODAS LAS EMPRESAS O PERSONAS 
TENGAN ACCESO A LOS RECURSOS Y  SERVICIOS QUE BRINDA NUESTRA EMPRESA 
SEAN NECESARIOS PARA EL DIA A DIA.Y CUMPLIENDO CON LAS NORMATIVAS DE 
SEGURIDAD E HIGIENE.

CAPACIDAD QUE TIENE UNA ORGANIZACION DE ADMINISTRAR SUS RECURSOS 
PROPIOS Y GENERAR RENTABILIDAD A LARGO PAZO DE FORMA RESPONSABLE.



Personas o 
entidades que 
colaboraron 
con la empresa
para llevar a 
cabo su 
modelo de 
negocio .

Proporcionar servicios 
de limpieza de calidad,
utilizar productos y 
metodos 
ecologicos,incorporar
tecnologias,producos y 
coonsejos utiles.

Declaracion que te
permite explicar a 
los clientes como 
pueden 
beneficiarse de la 
compra de tu 
producto o 
adquirir tus 
servicios de 
limpieza. 

Ayuda a definir 
o establecer el 
tipo de 
relacion que la 
empresa 
requiera para 
sus clientes o 
sus 
consumidores.

 Es evaluar a sus 
consumidores con 
mayor precision y 
utilizar medidas de 
marketing mas 
especificas que tienen 
mas posibilidades de 
convencer al cliente 
para poder ofrecer sus 
servicios y puedan 
lograr convertirse en 
contactos comerciales 
leales a largo plazo.

Capacidades de 
investigacion y 
desarrollo,para 
mejorar la 
eficiencia,la 
eficacia y la 
experiencia del 
cliente,para sus 
mejoras.

Paginas web 
Promociones
Redes Sociales
Facebook 
Anunciones  TV
Afiches 
Vayas publicitarias

DOCUMENTACION DONDE SE ORGANIZA LOS GASTOS 
DE LA COMPAÑIA. 

DIFERENTES FORMAS QUE TIENE UNA PERSONA O 
EMPRESA PARA PROPORCIONAR INGRESOS.



PRODUCTOS MAS 
BARATOS 
ALTA FIDELIZACION  A 
LOS CLIENTES
PERSONAL CAPACITADO 
MEJORAS DEL MERCADO

CARACTER DE PRODUCTOS IMITADOS 
VENTAS MENSUAES ESCASAS 
PERDIDAS DE VENTA 

ENTRADA DE NUEVOS COMPETIDORES 
COMPETENCIA MUY AGRESIVA 
NUEVOS MERCADOS DE LOS 
COMPETIDORES 

FACIL ADAPTACION A NUEVAS TECNOLOGIAS 
APARICION DE NUEVOS CLIENTES 
POSIBLES COLABORECIONES CON LAS 
COMPETENCIAS



Limpieza profesional para tu tranquilidad diaria.
Transformamos espacios, cuidamos tu entorno.



LOCAL                                             

SERVICIOS                             90000            
 

150000

SUELDOS                            5000000

  TELEFONO E INTERNET   500000

SEGUROS

MATERIA PRIMA  500000

2000000

TRASPORTE
100000

SUMINISTRIOS     150000

PUBLICIDAD           200000

POR HORAS                    1500000

400000



7790000

1950000



 

MATERIA PRIMA

PROVEEDORES

INTERNET

SUELDOS 

CCSS

SERVICIOS PUBLICOS

ALQUILER L.OCAL

MANTENIMIETO

LIMPIEZA

SEGURIDAD

PRESTACIONES DE SERVICIOS

VENTAS DE PRODUCTOS

PATENTES

VEHICULOS



HAY ALREDEDOR DE 300



EL SOSTENIMIENTO DE GASTOS PUBLICOS,GARANTIZA QUE CADA INDIVIDUO  
 
Y EMPRESACONTRIBUYAN DE MANERA PROPORCIONAL A SU CAPACIDAD ECONOMICA.

NO SOLO FAVORECE A GOZAR DE UN BUEN PRESTIGIO CON CLIENTES Y PROVEEDORES, 

SINO TAMBIEN EVITA PROBLEMAS COMO LA CLAUSURA DEL NEGOCIO O CUENTAS SUSPENDIDAS,

UNA EMPRESA SE LIQUIDA A PESAR DE TENER UNA ECONOMIA EN CRECI,IENTO,ALGUNAS OPTAN 
POR SALIR DEL MERCADO, YA SEA LA DECISION ,MAS ADECUADA CUANDO LA ESTRATEGIA 
COMERCIAL SE MUEVE EN UNA DIRECCION DIFERENTE O PUEDEN INGRESAR DE ,ANERA 
VOLUNTARIA EN PROCEDIMIENTOS DE LIQUIDACION Y CERRAR SUS OPERACIONES UNA 
LIQUIDACION IMPLICA EL CESE DE TODAS LAS ACTIVIDADES DE LA COMPAÑIA  Y LA 
REDISTRIBUCION DE LOS ACTIVOS DE LA  COMPAÑIA.



DISEÑOM DE LA MARCA Y SLOGAN 
IMAGEN DE UNA EMPRESA Y EL 
SLOGAN ES LA FRASE  
ROMOSIONAL 

PORQUE ES IMPORTANTE TENER ALGO QUR NOS DIFERENCIE DE 
LAS CONPETENCIAS 

PARA CLIENTES 

EMTENDER LAS BASES      
PARA INICIAR UN 
NEGOCIO 

TODAS LAS VISTAS ANTERIOR
MENTE 

LA META ES INICIAR UN 
EMPTENDIMIENTO YB QUE 
VALLA BIEN 

INTERNET Y TIEMPO 
EN VARIOS DIAS 

YO



DIFICULTAD PARA PODER EDITARLO.




