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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer ~—

emprendimiento Carritos de compra inteligente
“COMPrA INTELIGENTe, EXPeriencia meJjorana.”

Slogan ~___»

Colores
principales de mi
Rosado
marca e Negro Blanco
empresarial
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos

Mis costos variables

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

@ 100.000
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrioen __ Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario - de equilibrio en
unidades

Realiza el célculo:

Punto de equilibrio en
unidades

— | 34

Punto de equilibrio
monetario > @ 340.000

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
- cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

- Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.
) E Inidos, C 4y Chi .
‘ - )
. ) a
) )

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Soni - )

también fortalece muchas partes de la empresa.

¢Como se liquida una empresa?

Pri iquidacion,

. . . . .

para obtener dinero exira, se pagan las deudas que tengan, luego se
inf .

detalles anteriores.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa? Ahorrarnos tiempo ya que no habrian filas y avanzar en la

(Problema y descripcion)  tecnologia

¢Por qué es importante Los carritos de compra mejoran la ex_r_)eriencia de compra al

este tema? hacerla mas rapida. Estos carritos utilizan tecnologia para

(Justificacion) identificar productos y poder pagar desde ahi, lo que reduce
el tiempo en filas y facilita la compra

¢Para quiénes lo vamos Lo vamos a hacer para nosotros mismos y para los propietarios
a hacer? de los supermercados que deseen atraer mas clientes y mejorar
(Publico meta) la experiencia de compra

Mejorar la experiencia del
cliente, que los clientes
escojan los supermercados
por su tecnologia y crear m
convivencia

Es para mejorar la experie-
ncia de compra del cliente,
para poder reducir tiempo
en filas, para facilitar el pro-

eso de pago y avanzar co
la tecnologia.

‘er cuales son las necesi-
dades de los clientes, disefia
los carritos con las funciones

ecesarias, hacer pruebas

luegointegrarlos a los
supermercados.

Planificacion
Tecnologia y equipos
Proveedores
Recursos humanos
Financiamiento
Pruebas

Marketing

El gobierno y los
colegios de Costa

Rica en colaboracién con
la pagina

En un periodo de 12 meses
con las fechas ordenadas
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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electréonico, encontrards una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcién que mejor te servird para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e dElN »N O »

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Carri intell

Esto consiste en un carrito de compras que va a estar en los supermercados,
. . - |
. ingresen al carrito se escaneara autom-
aticamente, y en la pantalla ird marcando el producto, el precio y el mo-
i L i
. . fecti . . .
¢ f bai . . . .
) . I ito
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Actividad #2

Determine la misién y visiéon de su emprendimiento.

Misién:

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Direccion general

innovacion operaciones marketing

recursos i responsabili
humanos inanzas dad social
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Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacién con | Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

1.Gestion de . 1.Atencion 1.Familias
1 inventarios 1.Eficiencia individual
proveedores 1} 2.Convenien 2.Adultos
de la tecnol- | l} 2.Mantenimi- cig onvente . .ol J| mayores
ogia ento de la
tecnologia 3.Productos 3.clientes
2. frescos orientados te
proveedores cnologicameriite

de productos 4.Modernidag

. 5.Experiencia
3.0rganiza- Recursos de compra

ciones com- | BEEIE mejorada
unitarias

Canales

1.Recursos 1.Redes
tecnologicos sociales

2.App movil
del superme-
rcado

2.Recursos
humanos

3.Recursos

financieros 3.publicidad

en la tienda

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

1.Costos de tecnologia
2.Equipamiento
3.Personal

4.Poductos

1.Ventas de productos
2.Actividades en la tienda
3.Comisiones

Recuerda: En la presentacion “Modelo de
negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ’03

1.Tecnologia avanzada 1.Dependencia de la
conectividad

2.Experiencia mejorada
P ) 2.Al principio los costos

3.Fidelizacion de clientes elevaran

1.Entregas a domicilio 1. Competencia

2.Crecimiento del mercado 2.Cambios en Ias’ormativ

Qa Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.




