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la idea de negocio es una propuesta que describe una oportunidad para ofrecer un producto o servicio para satisfacer un problema necesidad o deseo del mercado. Se trata de la concepción inicial de un emprendimiento, incluyendo la identificación del problema que se pretende resolver, el público objetivo, y la manera en que se proporcionará valor a los clientes.

Para desarrollar una idea de negocio, es crucial considerar varias cosas 

1. Identificación del Problema o Necesidad
2. Propuesta de Valor
3.Público Objetivo
4. Modelo de Negocio
5. Competencia
6. Viabilidad Técnica y Financiera
Un ejemplo de idea de negocio basada en un "servicio" podría ser una plataforma en línea que conecta a tutores especializados con estudiantes que necesitan ayuda personalizada en materias específicas.
Cada idea de negocio debe ser cuidadosamente investigada y planificada para evaluar su potencial de éxito en el mercado.



El motivo o misión de este emprendimiento de de clases en lineas con tutores también en es ayudar a los estudiantes en las materias en las que los ocupan reforzamiento academico.

La visión a la que aspira este emprendimiento es lograr estar en los primeros puestos de aplicaciones de educacion tales como duolingo
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este emprendimiento será a un costo muy accesible para que las personas que lo resivan sean las veneficiadas y este emprendimiento contara con becas a persona de bajos recursos

Usar centros de datos eficientes y optar por servicios en la nube que utilicen energías renovables.

Fomentar el teletrabajo para reducir la necesidad de desplazamientos y las emisiones asociadas.

este emprendimiento contara con varios cursos que van desendiendo depende de tu nivel de aprendizaje y cada uno al mismo precio ya que con esto veneficia a la empresa y al estudiante



para comercializar este emprendimientos crearemos campañas de publicidad

este emprendimieto lo llevaremos a cabo 3 amigos que tenemos las mismas metas y sueños de lograr un emprendimiento que sea de ayuda a la comunidad.

para este proyecto se ocupan profesoras y los materiales para los estudiantes y muchas cosas para el buen desarrollo del emprendimineto

nuestro objetivi definitivo es aclarar todo tipo de dudas hacía los estudiantes que ocupan ayuda con algunas materias esto se lograra con el trabjo de exelentes profesores

lo que haremos es estar 24 horas a la disposicion de las dudas de los estudiantes y si por alguna razon no les gusta la oagian se les devolvera el dinero correspondiente

infraestructura, oferta, clientes y finanzas

el emprendimiento estara dividido en las nesecidades y aprendizajes que ocupe el estudiante

se usaran para mejorar cada vez la empresa 

se obtendran de las mensualidades de los estudiantes metidos en los cursos de estudio



Son vistas como todas aquellas acciones que
una organización realiza de una forma efectiva
para satisfacer las necesidades de los clientes,
por lo que éstas se convierten en una
capacidad.

Estas son todas aquellas iniciativas internas que no
funcionan dentro de la empresa como es debido. La
identificación de estas debilidades ofrece a la empresa
un mejor punto de partida para mejorar proyectos
deseados.

Una vez que los gerentes lograron identificar las
fortalezas que mantienen a nivel interno, se hace
necesario igualmente tomar en cuenta los factores
externos que pueden afectar positiva o negativamente
a esas fortalezas; las oportunidades de mercado
pueden venir de muchas fuentes.

Son aspectos externos no tan positivos que dificultan
la capacidad de la empresa para atender las
necesidades de sus clientes
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buscas aprender rapido y facil entre a aprendizaje.com y te dara resultados antes de que te lo esperes
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 salario de los empleados

gastos de envio

gastos de administración

cuotas de suscripciones

15.000 al mes



(50-25)=500

6,250,000



bonos

acciones

efectivo y fondos de efectivo

cuentas por pagar

gastos acumulados

bonos por pagar




De este tipo de emprendimiento hay mucho es el mercado como por ejemplo duolingo que es una de las mayores competencias en el mercado debido a su gran poblacion pero  nuestra empresa se dedica a de verdad enseñar y nos enfocamos en  que el estudiante aprenda para que no sienta el cliente que invirtio su dinero mal y para nosotros no quedarnos atras en la competencia empreciaral intentamos hacer muchas camoañar para la publicidad de nuestro emprendimiento mostrando con evidencia que nuestro emprendimiento en el mercado es el mejor de momento



Las obligaciones tributarias son cruciales para el funcionamiento eficiente y sostenible de cualquier servicio, ya sea público o privado porque esto asegura que los servicios tengan una fuente constante y predecibles de precios

La liquidación de una empresa es el proceso mediante el cual se cierra una empresa y se distribuyen sus activos entre los acreedores y propietarios.esta puede ser voluntaria o forzada ya que hay patronos que la dan a consideracion pero hay otros que hay que ir por lo legal.



la contaminacion en el plate esto a que en los ultimos años han habido un aumento masivo de este.

es importante debido a que ocupamos cuidar el planeta porque es donde los seres humanos vivimos

para todo tipo de publico interesado

para mejorar el ambiente en el planeta tierra

-campañas de informacion

-marchas para la no a la contaminacion del mundo

que la contaminacion baje

ocupamos dinero,carteles para la marcha y muchas personas que quieran contribuir con la causa

campañas de 8am-1pm

marchas de 2pm-6am

personas que quieran contribuir con la causa 



me sirvió mucho este trabajo porque me enseño muchas cosas sobre emprendimiento que no sabia y muchas cosas mas como aprender mas a desarrollar mis ideas y a poder expresarme mejor todo esto lo logre a lo largo de este trabajo,agradezco mucho poder hacer este trabajo porque me dejo muchas enseñanzas.




