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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Esta es una empresa la cual esta basada en la instalacion de paneles

solares y el mantenimiento de estos mismos, brindando una opcion de

obtener energia de una manera mas econdémica y sin contaminar tanto

el medio ambiente.

Nuestros servicios son brindados a empresas. hogares, instituciones

entre otras

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Esta es una empresa la cual esta basada en la instalación de paneles 

solares y el mantenimiento de estos mismos, brindando una opción de 

obtener energía  de una manera mas económica y sin contaminar tanto

el medio ambiente. 

 

Nuestros servicios son brindados a empresas. hogares, instituciones

entre otras

 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Brindar opciones y soluciones aprovechando la energia solar que ayuden con

un futuro mas limpio y con menos contaminacion

Vision:

Crecer como empresa y lograr ser reconocidos por nuestra excelencia en la

instalacién y mantenimiento, asi como también por el increible trato que le brindamos

a nuestros clientes

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente general

Asistente Ejecutivo de Ingeniero de
administrativo Ventas proyectos

Técnico en Contador Asesor
ontado legal

instalaciéon



Brindar opciones y soluciones aprovechando la energía solar que ayuden con 

un futuro mas limpio y con menos contaminación 

Crecer como empresa y lograr ser reconocidos por nuestra excelencia en la

instalación y mantenimiento, así como también por el increíble trato que le brindamos

a nuestros clientes  

Gerente general

Asistente 
administrativo

Ejecutivo de
Ventas

Ingeniero de
proyectos

Técnico en 
instalación 

Contador

Asesor 
legal


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Nos vamos enfocar mucho en la contratacion local y brindar salarios justos

y condiciones seguras para nuestros trabajadores. También brindar nuestra

ayuda en ONGs locales

Sostenibilidad ambiental:

Vamos a fomentar el uso de energia solar tratando de dejar de lado las fuentes

de energias contaminables, asi como también cumplir con las certificaciones \

ambientales cumplimientos legales

Sostenibilidad economica:

Desarrollar y establecer metas financieras especificas, tratar de mantener

una comunicacioén clara con los interesados, empleados, inversores y clientes

sobre las metas, logros y necesidades financieras

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Nos vamos enfocar mucho en la contratación local y brindar salarios justos

y condiciones seguras para nuestros trabajadores. También brindar nuestra 

ayuda en ONGs locales   

Vamos a fomentar el uso de energía solar tratando de dejar de lado las fuentes

de energías contaminables, así como también cumplir con las certificaciones \

ambientales cumplimientos legales  

Desarrollar y establecer metas financieras especificas, tratar de mantener 

una comunicación clara con los interesados, empleados, inversores y clientes

sobre las metas, logros y necesidades financieras  


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Proveedores de
materia prima
Ingenieros y
disefiadores
Fabricantes de
componentes
Consultoras de
energia

Actividades
clave

Evaluacion del
sitio

Instalacion
fisica
Mantenimiento y
soporte técnico

Recursos
clave

Ingenieros y
técnicos

Equipos de
instalacion
Proveedores de
paneles solares y
componentes

Estrucutra de costos

Costos de adquisicion de equipos y materiales.
costos de mano de obra, costos de operacion y

costos administrativos y generales

Propuesta

de valor

Ahorro
econdmico
Innovacioén
Atencion al
cliente
Trasparencia
Calidad y
fiabilidad

Relacidon con
el cliente

Atencion
personalizada
Comunicacion
transparente
Soporte técnico
y mantenimiento

Canales

Canales de
comunicacion:
sitio web y redes
sociales
Canales de vents
fuerza de venta
directa

Canales de
distribucion:
distribuidores y
socios locales

Segmento
de clientes

Clientes
residenciales:
Propietarios de
viviendas
Clientes
Comerciales:
Pequenas y
medianas
empresas.
Grandes
corporaciones
Centros
comerciales y
tiendas
Clientes
industriales:
Fabricas
Parques industriajée
Edificios guberrng
mentales

Fuentes de ingresos

Ventas de sistemas solares completos, instalacién
y puesta en marcha, servicios de mantenimiento.

consultoria y disefio personalizado

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Proveedores de 
materia prima
Ingenieros y 
diseñadores
Fabricantes de 
componentes 
Consultoras de 
energía  

Evaluación del 
sitio
Instalación
física
Mantenimiento y 
soporte técnico   

Ahorro 
económico
Innovación 
Atención al 
cliente 
Trasparencia
Calidad y 
fiabilidad 


Atención
personalizada
Comunicación 
transparente
Soporte técnico
y mantenimiento 
   

Ingenieros y 
técnicos
Equipos de 
instalación
Proveedores de
paneles solares y
componentes   

Canales de 
comunicación:
sitio web y redes
sociales
Canales de ventas:
fuerza de venta 
directa 
Canales de 
distribución: 
distribuidores y
socios locales 



Clientes 
residenciales:
Propietarios de
viviendas 
Clientes 
Comerciales:
Pequeñas y
medianas 
empresas.
Grandes corporaciones 
Centros 
comerciales y 
tiendas 
Clientes 
industriales:
Fabricas 
Parques industriales 
Edificios guberrna-
mentales 


Costos de adquisición de equipos y materiales.
costos de mano de obra, costos de operación y
costos administrativos y generales 

Ventas de sistemas solares completos, instalación
y puesta en marcha, servicios de mantenimiento.
consultoría y diseño personalizado



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

Personal altamente capacitado,
con experiencia en la instalacion
de los paneles.

Uso de materiales y equipos de
alta calidad para un buen resultag
en la instalacion

Un buen compromiso con las
practicas ambientales sostenibleg

Crecimiento del mercado de
energia renovable

Avances Tecnholdgicos y
reduccion de costos en las
tecnologias solares y su
produccién

Oportunidades

Debilidades ?}

Los elevados costos de capital
inicial para al adquisicion de
materiales y equipo

Complejidad a la hora obtener
tramites de los permisos y
cumplimientos de las regulacione
locales

La intensa competencia en el
mercado

Las subida de precios de los

costosos materiales

Las cambiantes condiciones

climaticas

Amenazas j

la presentacion “Qué me

D icrencn
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.


Personal altamente capacitado, 
con experiencia en la instalación
de los paneles.
Uso de materiales y equipos de 
alta calidad para un buen resultado 
en la instalación 
Un buen compromiso con las 
practicas ambientales sostenibles 


Los elevados costos de capital
inicial para al adquisición de
materiales y equipo
Complejidad a la hora obtener 
tramites de los permisos y 
cumplimientos de las regulaciones
locales

Crecimiento del mercado de
energía renovable
Avances Tecnológicos y 
reducción de costos en las 
tecnologías solares  y su 
producción 

La intensa competencia en el 
mercado 
Las subida de precios de los 
costosos materiales 
Las cambiantes condiciones 
climáticas  
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer
emprendimiento

"Zavar la empresa donde el sol se convierte en

energia"

Slogan

Colores
principales de mi
marca
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



"Zavar la empresa donde el sol se convierte en

energía"
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

Alquiler de local principal ‘ Materiales y componestes
Salarios y beneficios Mano de obra directa
Costos de energia ’ Trasporte y logistica

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ @ 350000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Alquiler de local principal

Salarios y beneficios 

Costos de energía 

Materiales y componestes

Mano de obra directa

Trasporte y logística 


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

—§> (; 29 unidades individuales J

Punto de equilibrio

monetario '—ﬁ [@ 10150000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


29 unidades individuales

10150000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Equipos de instalacién Cuentas por pagar

Inventario de paneles solares Sueldos y salarios

Vehiculos Impuestos
Perzonal especializado Alquiler
Contratos y relaciones comerciales Proviciones

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

En Costa Rica existen alrededor de 34 empresas que tambien se dedican a la instalcaion

mantenimento de paneles solares a grandes empresas o pequefias viviendas.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.




— = Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
—> obligaciones tributarias y como se debe liquidar una

—

— empresa.

== Importancia de las obligaciones tributarias:

Son importantes ya sos esenciales para el buen funcionamiento en la economia y un buen+

bienestar social ya que se logra promover la equidad social, que haya una buena estabilidad

~— economica y asegurar la legitimidad y condfianza en empresas publicas

— = cComo se liquida una empresa?

———] haciendo un inventario y balace de los activos y los pasivos, despues pagar deudad pendientes

de la empresa y despues se hace una venta de los activos para terminar de cubrir otros gastos

se cancelas los contrantos tanto con empreados de la empresa, distribuidores.etc, se preparan

los informes finales para poder cerraar legalmente la empresa y que asi se desaparezca la

—_— =
——
———
—_— =
——>
—— persona juridica de la empresa
——>
———
———
—_— =
]
——>




Guia para planear Yo Emprendo

Hacer ver a las perosnas que se puede tener energia de una manera
mas amigable para el medio ambiente

Porque ayuda a crear consiencia sobre que se puede tener energia
sin tener que acudir a fuentes contaminantes

Empresas de alto consumo de energia, personas interesadas en
querer cuidar mas el medio ambiente con una energia mas limpia

nosotos buscamos haver energic vamos a promover la contrucion Reducir la contaminacion y

renovable por medio de paneles de paneles solares en diversas hacer energia renovable para

solares areas de pais instituciones o industrias que
necesiten mucho de ello

Paneles solares, toda la materia mi persona se encargara de
prima que se necesita para la vamos a hacer obras de poder logras nuestras metas
instalacién de esta. un gran caridad para lograr nuestro siguiendo el cronograma

personal dispuesto a ayudar en objetivo con esta actividad
en cada proyecto
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