




null
Montar un negocio de tenis deportivas mediante una tienda virtual que no solo satisfaga las necesidades de los clientes, sino que también se destaque en un mercado competitivo.



null
Proveer a nuestros clientes con la mejor selección de tenis deportivas de alta calidad, combinando innovación, comodidad y rendimiento.

null
Ser la tienda líder en el mercado de tenis deportivas, reconocida por nuestra amplia variedad de productos, compromiso con la sostenibilidad y excelencia en la atención al cliente.

null
Vendedor del 
producto (Yo)

null
Persona que envía los tenis

null
Repartidor 

null
Distribuidor



null
Implica tomar en cuenta el impacto social y ético del negocio, tanto en la comunidad local como en la cadena de suministro global.

null
Adoptar prácticas que minimicen el impacto ambiental en todas las fases del ciclo de vida del producto, desde la fabricación hasta la venta y el reciclaje.

null
Capacidad para mantener operaciones rentables y viables a largo plazo. Esto implica gestionar eficientemente los recursos financieros, maximizar ingresos y minimizar costos, y adaptarse a cambios en el mercado.



null
Provedores del producto 

null
Marketing, publicidad, promociones y descuentos 

null
Comodidad, diseño y estilo 

null
Mantener informados a los clientes de promociones o descuentos

null
Identificar y comprender a diferentes grupos de personas que están interesados en mis productos 

null
Alcanzar el objetivo de venta 

null
Tienda online o tienda física 

null
Costo de producción y adquisición, logística y distribución 

null
Ventas directas y ventas en linea 



null
Calidad del producto, buen trato al cliente y marcas fuertes y reconocidas

null
Dependencia de provedores, competencia intensa y dependencia de tendencias

null
Crecimiento del mercado de deportes, colaboraciones y marketing con influencers y jugadores 

null
Cambios de tendencias de moda, competencia intensa 



N
o

null
🖤

null
Tenis de exelente calidad, comodidad y precio 



null
Pagos de envío 

null
Servicios públicos 

null
Mercancía 

null
Arreglos de la casa

null
Pagos de marketing 

null
35,000



null
2.56

null
89,600



null
Cuenta pendiente 

null
Carro

null
Equipo de marketing 

null
Deudas

null
Cuenta pendiente por pagar 

null
Inventario 



null
No hay una cifra exacta de cuántos negocios de venta de tenis deportivas existen en el mercado global, ya que esta cantidad varía según la región y la fuente.



null
Son fundamentales para el funcionamiento de cualquier sociedad o emprendimiento por diversas razones que abarcan aspectos económicos, legales y sociales 

null
Es un proceso complejo que implica la finalización de las operaciones comerciales, la venta de activos, el pago de deudas y la distribución del remanente entre los socios o accionistas. 



null
Detallar la marca (por ejemplo, Nike, Adidas, Puma) y el modelo específico (como Nike Air Max, Adidas Ultraboost).

null
Genera empleo en diversas áreas, desde la fabricación hasta la venta al por menor, y contribuye al crecimiento económico.

null
Va dirigida a diversos grupos de consumidores, cada uno con sus necesidades y preferencias específica

null
Proveer calzado que cumpla con las expectativas de los consumidores en términos de comodidad, rendimiento, durabilidad y estilo.

null
Identificar quiénes son mis clientes potenciales (atletas, aficionados al fitness, niños, etc.) y entiende sus necesidades específicas en cuanto a tipo de deporte, características del calzado y preferencias de estilo.

null
Establece objetivos específicos de crecimiento en ventas mensuales o anuales, tanto en unidades vendidas como en ingresos generados.

null
Ofrecer tenis deportivas que cumplan con altos estándares de calidad, confort, durabilidad y diseño, adaptados a las necesidades específicas de los deportistas y consumidores.

null
Analiza las tendencias actuales en el mercado de calzado deportivo, incluyendo preferencias de estilo, tecnología y precios.

null
Gerente del producto, equipo de venta y equipo de marketing 






