




Mi idea de negocio consiste en desarrollar y vender kits educativos de electromecánica diseñados para estudiantes de secundaria. Estos kits incluirán una variedad de componentes electromecánicos como motores, sensores y circuitos electrónicos básicos.



Empoderar a estudiantes de secundaria con kits educativos de robótica para promover el aprendizaje práctico en electrónica y mecánica.

Que muchos estudiantes de secundaria puedan accesar no solo a conocimientos teóricos si no que de igual forma se fomenten sus conocimientos en el area practica
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Educación electromecánica, becas, diversidad, voluntariado, sostenibilidad, colaboración local.

usar productos eco-amigables, promover la eficiencia energética, gestionar residuos adecuadamente, educar sobre sostenibilidad, adoptar transporte sostenible y colaborar en proyectos comunitarios ambientales.

el uso eficiente de recursos, innovación tecnológica, gestión financiera responsable, cumplimiento normativo, apoyo a la comunidad y planificación a largo plazo.



• Estudiantes de secundaria y preuniversitarios interesados en la electromecánica.
• Escuelas, instituciones educativas y programas de educación técnica.
• Padres y familiares que buscan recursos educativos para sus hijos.

• Kits educativos que combinan teoría y práctica en electromecánica.
• Componentes de alta calidad y seguros para la educación.
• Apoyo educativo continuo y recursos para profesores y estudiantes.

•Venta online a través de un sitio web dedicado.
•Colaboración con distribuidores de material educativo.
•Participación en ferias educativas y eventos relacionados.

• Soporte técnico y educativo personalizado.
• Comunidad online para compartir experiencias y proyectos.
• Encuestas y feedback para mejorar productos y servicios.

• Ventas directas de kits electromecánicos.
• Suscripciones para acceso a contenido educativo adicional.
• Servicios de personalización de kits para instituciones educativas.

• Desarrollo de productos y diseño de kits.
• Plataforma de ecommerce y gestión de inventario.
• Equipo de soporte técnico y educativo.

• Investigación y desarrollo de nuevos kits y mejoras de productos.
• Marketing y promoción online y offline.
• Mantenimiento de relaciones con proveedores y distribuidores.

• Costos de producción y adquisición de materiales.
• Gastos de marketing y publicidad.
• Salarios y compensaciones del personal.

• Proveedores de componentes electromecánicos.
• Colaboradores en el sector educativo.
• Socios estratégicos para distribución y promoción.



• Kits de alta calidad y diseño educativo práctico.
• Equipo especializado en soporte técnico y educativo.

• Mayor interés en educación 
• Expansión global del mercado educativo.
• Colaboraciones con escuelas y programas técnicos.

• Dependencia de proveedores y costos de producción.
• Necesidad de innovación constante en productos.

• Competencia creciente en el mercado de kits educativos.
• Cambios en regulaciones educativas y económicas.



A un paso de las nuevas innovaciones 
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• Pago de proveedores 
• ⁠Prestamos bancarios
• ⁠obligaciones la laborales 
• ⁠impuestos por pagar
• ⁠arrendamientos financieros

• inventario 
• ⁠equipos de producción 
• ⁠cuentas por cobrar
• ⁠propiedad
• ⁠derechos de autos



1. Componentes y Equipos:
• Motores y Generadores:
Convierten energía entre eléctrica y mecánica.
• Interruptores y Relés: Controlan el flujo de corriente.
• Electroimanes y Sensores:
Utilizados en aplicaciones industriales y de automatización

2. Sistemas y Aplicaciones:
• Sistemas de Control: Incluyen PLCs y sistemas SCADA para automatización industrial.
• Robótica y Automatización:
Diseño y mantenimiento de robots industriales



1. Legalidad: Evita problemas legales
como multas.
2. Contribución: Financia servicios públicos esenciales.
3. Beneficios: Acceso a créditos y mejora la reputación de la empresa.

Primero, los dueños deciden cerrar la empresa y lo comunican oficialmente. Luego, se nombra a un liquidador para gestionar el proceso. Este realiza un inventario de todos los activos y pasivos. Se liquidan las deudas, empezando por impuestos y salarios. Los bienes restantes se reparten entre los dueños. Finalmente, se realizan los trámites legales para cerrar formalmente la empresa.



Educación y electromecánica 

Porque muchas personas les gusta el tema de la innovacion o motores y esto los impulsara a obtener conocimientos en el área practico

Para estudiantes, docentes o personas que gusten aprender sobre la especialidad

Para toda aquella persona que guste saber sobre electromecanica puedan obtener conocimientos de este mismo por medio de los kits y las guias que trae

Juntas y capacitaciones para personas que no tengan los recursos suficientes y esten dispuestos a salir adelante

Que personas que abandonaron sus sueños o estudiantes que tienen mucho impetu de conocimiento puedan ser impulsados a más

Proveedores que nos den donativos de maquinas, herramientas o componentes y asi ayudarnos entre si

2 veces por semana nos reuniremos para hablar sobre el tema y sobre nosotros mismos para conocernos entre si y poder demostrar que todo se puede lograr

Mi persona, sera responsable de la organización tanto del cronograma como de hablar con los proveedores 






