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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Mi empresa va a tratar de crear aparatos tecnolégicos de uso
cotidianos.

deseados.

Yo quiero que mi empresa genere mucho para que entre como
una empresa importante en el mercado, para lograr el objetivo

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


null
Mi empresa va a tratar de crear aparatos tecnológicos de uso cotidianos.


Para que las personas me compren y tengan sus aparatos deseados.

Yo quiero que mi empresa genere mucho para que entre como una empresa importante en el mercado, para lograr el objetivo que sería tener una empresa que tenga mucha ventaja competitiva a la hora de vender productos. 




Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Lograr que la poblacién del pais tenga acceso a productos y
servicios de calidad con la mas avanzada tecnologia en

telecomunicaciones a precios accesibles.

Vision:
Ser la empresa de telecomunicaciones de mas rapido
crecimiento y preservar nuestro liderazgo en la industria.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente

arketing
general de ventas

Fabricante Drganizada



null
Lograr que la población del país tenga acceso a productos y servicios de calidad con la más avanzada tecnología en telecomunicaciones a precios accesibles. 

null
Ser la empresa de telecomunicaciones de más rápido crecimiento y preservar nuestro liderazgo en la industria. 

null
Fundador de la empresa 

null
Marketing 

null
Gerente general

null
Gerente de ventas

null
Fabricante 

null
Fabricantes avanzados

null
Organizador


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Fomentar un desarrollo urbano integrador, gestionando el
crecimiento y el cambio de forma que se reduzca la
contaminacion, crear comunidades sostenibles y mejorar la
calidad de vida de todos.

Sostenibilidad ambiental:
Cuidar el agua, ahorrar energia, reducir residuos, utilizar
envases reciclables, limitar el uso de plasticos, utilizar transporte
sostenible.

Sostenibilidad economica:
Apostar por el reciclaje, comprar productos de comercio justo o
de segunda mano,reducir el consumo de energia, apostar por
marcas verdes, fomentar el ahorro familiar.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
Fomentar un desarrollo urbano integrador, gestionando el crecimiento y el cambio de forma que se reduzca la contaminación, crear comunidades sostenibles y mejorar la calidad de vida de todos. 

null
Cuidar el agua, ahorrar energia, reducir residuos, utilizar envases reciclables, limitar el uso de plásticos, utilizar transporte sostenible. 


null
Apostar por el reciclaje, comprar productos de comercio justo o de segunda mano,reducir el consumo de energia, apostar por marcas verdes, fomentar el ahorro familiar. 



—= Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Tratarlos
siempre bien

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave de valor ei cliente de clientes

Enfocarse
en la
identidad
de marca

Personas
jovenes y
adultas

Inversionist
as,
transporte,
contadores

etc para el uso
adecuado.

para tener

ventajas

en el

producto y

RGeS investigar § Neryar ot
clave ala

competenc

Dinero y ia

componen comprar
tes para por medio
fabricar de

los Internet o

productos fisicament
e

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Electricidad De la venta de los productos
Maquinas gue se van a vender.
Etc

> . AR Y
— = Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— necesaria para completar esta actividad.
— -

— >


null
Inversionistas, transporte, contadores etc

null
Fabricar aparatos electrónicos de buena calidad para el uso adecuado. 

null
Enfocarse en la identidad de marca para tener ventajas en el producto y investigar a la competencia 

null
Tratarlos siempre bien dándoles toda la información de los productos y enfocando os más en ellos para que sigan comprando

null
Personas jóvenes y adultas

null
Dinero y componentes para fabricar los productos 

null
Podrán comprar por medio de Internet o físicamente 

null
Electricidad
Máquinas
Etc


null
De la venta de los productos que se van a vender. 


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

Vamos a disponer de
muchos recursos,
vamos a tener
empleados con
habilidades técnicas y
haremos todo lo
posible para tener
confianza en el
mercado.

Al haber muchos
cambios en el mercado
vamos a tener
oportunidad de entrar
por nuestras
habilidades, tenemos
tecnologia mas
avanzada que otros,

|
Debilidades ?}

No tenemos
proveedores de
mayor calidad, al
principio vamos a
tener falta de
produccioén por falta
de maquinas o
equipo especial.

Vamos a tener mucha
competencia de
empresas fsmosas,
los precios de la
materia prima es muy
elevada, aveces los
consumidores no
necesitan estos
servicios ya que

Q tengan
Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
Vamos a disponer de muchos recursos, vamos a tener empleados con habilidades técnicas y haremos todo lo posible para tener confianza en el mercado. 

null
Al haber muchos cambios en el mercado vamos a tener oportunidad de entrar por nuestras habilidades, tenemos tecnología más avanzada que otros, 

null
Vamos a tener mucha competencia de empresas fsmosas, los precios de la materia prima es muy elevada, aveces los consumidores no necesitan estos servicios ya que puede que ya los tengan 

null
No tenemos proveedores de mayor calidad, al principio vamos a tener falta de producción por falta de máquinas o equipo especial. 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

Conectando ideas, Creando Futuros

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi ° °®
marca N o

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


null
Conectando ideas, Creando Futuros 

null

null

null

null
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

@ ~Electricidad: 250 000 @ -.-i0s 2000000

Componentes: 1 000 000 Materias primas: 3 000 000

‘ Maquinas: 5 000 000 ’
O O
O O

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

@ 100 000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



null
Electricidad: 250 000

null
Componentes: 1 000 000

null
Maquinas: 5 000 000

null
Salarios: 2 000 000

null
Materias primas: 3 000 000

null
100 000 


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en \ 62,5
unidades
Punto de equilibrio 6 250 000
monetario E

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


null
62,5

null
6 250 000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
. Edificios e instalaciones ‘ Salarios
‘ Maquinaria ‘ Inventarios de piezas
‘ Vehiculos ‘ Depositos de los clientes

‘ Equipo y software

‘Accesorios

-
S
D
0
—t+
Q
3
o
o

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


null
Edificios e instalaciones 

null
Maquinaria

null
Vehiculos

null
Equipo y software 

null
Accesorios 

null
Salarios 

null
Inventarios de piezas

null
Depósitos de los clientes

null
Prestamos
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

II |/ |- | Ve | 7 | ] 5 -|

compalfiias que venden aparatos electronicos que es lo que mi
empresa va a crear para vender al publico.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



null
Hoy en día se estima que en el país hay más de 4.5 mil compañías que venden aparatos electrónicos que es lo que mi empresa va a crear para vender al público. 


= Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
—> obligaciones tributarias y como se debe liquidar una

—

— empresa.

== Importancia de las obligaciones tributarias:

— ] | adecuado funcionamiento de cualdyi

sistema fiscal.Los impuestos son la principal fuente de inqresos

— = de los gobiernos y mediante su recaudacion, se financian
== servicios y bienes publicos esenciales.

——

———

————

——

—_— =

——

————

—_— =

——

———
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———

=—> Ve ° o

— = cComo se liquida una empresa?

1

———

— - Consiste en la extension de tu negocio o empresa. A través de
I esta operacion la compaiiia saldara todas las deudas

pendientes frente a terceros, cobrara los creditos pendientes
frente a sus deudores.



null
Es un pilar para el adecuado funcionamiento de cualquier sistema fiscal.Los impuestos son la principal fuente de ingresos de los gobiernos y mediante su recaudación, se financian servicios y bienes públicos esenciales.

null
Consiste en la extensión de tu negocio o empresa. A través de esta operación la compañía saldará todas las deudas pendientes frente a terceros, cobrará los créditos pendientes frente a sus deudores. 
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Para tener la
empresa mas
grande que
vende aparatos
electronicos

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Dinero, muchos
componentes,
maquinas etc

Vender aparatos tecnoldgicos para las

personas del mundo.

Porgue los aparatos electronicos siempre nos
ayudan ya sea en el trabajo o personal.

Para las personas que quieran tener
algun aparato electrénico.

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Vamos a ser lo
gque sea
necesario para
gue la empresa
sea grande y
llegue a ser
transnacional.

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Lo antes posible
para tener
confianza en lo
gue hacemos

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Lograr vender los
mejores aparatos
electrénicos de la
mejor calidad.

. Quién lo hace?
(Responsables)

Isaac
Ramirez
Zamora


null
Vender aparatos tecnológicos para las personas del mundo. 

null
Porque los aparatos electrónicos siempre nos ayudan ya sea en el trabajo o personal. 

null
Para las personas que quieran tener algún aparato electrónico. 

null
Para tener la empresa más grande que vende aparatos electrónicos 

null
Vamos a ser lo que sea necesario para que la empresa sea grande y llegue a ser transnacional. 

null
Lograr vender los mejores aparatos electrónicos de la mejor calidad. 

null
Dinero, muchos componentes, máquinas etc

null
Lo antes posible para tener confianza en lo que hacemos

null
Isaac Ramírez Zamora
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