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Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(s\ Fortalezas Debilidades ’33

1: Conveniencia 1: Calidad de producto
2: Ahorro de tiempo D: Problemas de inventario
3: Personalizacion 3: Competencia

4: Variedad de productos 4: logistica

1: Marketing digital 1: Competencia

2: Sustentabilidad 2: Problemas de logistica

3: Crecimiento de mercado : Dependencia de productos

4: Innovacion 4: Dependencia de productos

Q_a Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.





image8.png
Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer ~—*
emprendimiento

> |
] ~ )
() ()

Tel: 6351-3960

. .

hasta la puerta de tu casa

Slogan ~___»

Colores
principales de mi

marca N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
@ Luz:25.000 @ =paque: 75.000
* Agua:10.000 ( Costos de entrega : 100.000
@ wiri: 45000 @ rublicidad : 100.000
 Provedor : 1.500.000 o

. Salarios : 500.000 ‘
‘ Tel : 20.000 ‘
® ®

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[@ 2.300.000 J
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario - de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades ? [ 20.000 ventas]

Punto d ilibri
o — (@ 3000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.




image11.png
Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los

bR R B R R B R e

mismos.

Activos

@ Patente de venta

Pasivos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
L g cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

S Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Existen muchos ejemplos pull pet, veterinaria memo
concentrados esparza pero casi ninguna de las encontradas
ofrece el servicio de enviarlo al hogar de gratis, un muy buen

precio y no tiene los profesionales altamente capacitados
con los que contamos

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y cémo se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Es el cumplimiento tributario garantiza que cada individuo
y empresa contribuyan de manera proporcional a su capacidad

econdémica

¢Coémo se liquida una empresa?

La liquidacion de una empresa consiste en la extincion de tu negocio o empresa. A
través de esta operacién la compafiia saldara todas las deudas pendientes frente a
terceros, cobraré los créditos pendientes frente a sus deudores'y, por ultimo,

ep elp MonNito-g n-gueae-en empre O Ocios
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos

interesa? Una empresa de venta De alimentos ya que
(Problema y descripcion) no hay una que ofrezca el servicio a domicilio

¢Por qué es importante
este tema?

Porque me gustan mucho los animales y

(Justificacién) siento que hace mucha falta

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

1: Entrevistas
2: Propagandas
3: Dar muestras

Generar ingresos
Ayudar a la gente
trabajadora que no
puede ir por sus
trabajos

1: Aliemento
2: local

3 :Empleados

4 : vehiculos

5: Recursos

tegnologicos

Cuando
termine
de estudiary
pueda tener el
dinero para
hacerlo

Para todo publico en general ya que la mayoria
de la poblaccion tiene una mascota

Ser la mejor
venta
de alimentos
en
el pais

Lionel
Jefferson
Yarcinio
Rosalba

Nikole
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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontrards una barra similar a Ila
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcién que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e SElN N8

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.
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Actividad #2

Determine la misién y visién de su emprendimiento.

Mision:
Proporcionar alimentos balanceados y nutritivos para perros que
promuevan su salud y bienestar integral. Nos comprometemos a ofrecer

productos de alta calidad, elaborados con ingredientes naturales

Vision:

Ser la principal empresa de confianza en la provisién de alimentos de alta
calidad para perros, destacandonos por nuestro servicio excepcional de
entrega a domicilio que facilita la vida de los duefios de mascotas y garantiza
la salud y felicidad de sus compafieros peludos.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente

Salud

animal

veterinario
ayudantes
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Actividad #3

Defina cédmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Contribuir al bienestar social y ambiental mediante la
implementacién de practicas comerciales responsables
que beneficien a las comunidades, promuevan la salud de
las mascotas y reduzcan el impacto ambiental

Sostenibilidad ambiental:
Comprometidos a minimizar nuestro impacto ambiental
mediante practicas sostenibles en toda la cadena de
suministro, desde la produccién hasta la entrega,
contribuyendo asi a un futuro mas verde y saludable.

Sostenibilidad econémica:

E . - . ita la
freciendo val

clientes, empleados y socios, y contribuyendo positivamente a la
economia local.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible
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— = Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacién con | Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

Pedir varios 1: Personas

Proveedores, presupuestos, 1: Cuidado de 1.Atencién por mayores de edad.
i i organizar 2: Personas que
veterianarios o & mascotas WhatSApp estén interesadas

profesionales. eventos, crear 2: Higine de 2. Atencién po! en que sus
contenido para el . mascotas se vean
tern P d |
externos, blog, posicionar mascotas redes sociales bien,
instituciones la tienda en 3: salud de las 3.Tienda online 3: Nivel socio
: econémico bajoy
mascotas medio.

protectora de Facebook y
animales. WhatsApp .

Recursos Canales
clave

Un buen 1: Redes
nombre y logo. sociales
Web (tienda 2: Pagina
online), equipo web
de veterinarios,
equipo amante
de los animales

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

1: Mantenimiento Venta de alimento para perros. Servicio de
2: surtir cuidado de perros (paseo, peluqueria...).
3: transporte Venta de accesorio para mascotas. Venta
: p de medicamentos, inyecciones.
3: express

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— = . .

— necesaria para completar esta actividad.
— =




