




La idea consiste en establecer un punto de
venta especializado en ofrecer una amplia

gama de productos y servicios relacionados
con la pesca deportiva y recreativa. Esto

incluiría la venta de artículos como cañas de
pescar, carretes, anzuelos, señuelos, líneas,

cebos vivos, y accesorios diversos. Además, la
tienda podría ofrecer servicios como alquiler de

equipo, reparación y mantenimiento de
artículos de pesca, así como clases o

excursiones guiadas para pescadores de todos
los niveles.



nuestra misión es proporcionar a los entusiastas de la pesca una experiencia
completa y satisfactoria a través de productos de alta calidad, asesoramiento experto
y un servicio al cliente excepcional. Nos comprometemos a fomentar la pasión por la
pesca deportiva y recreativa, respetando siempre el medio ambiente y promoviendo

prácticas sostenibles.”

Nuestra visión es ser reconocidos como la tienda de pesca líder en tu localidad,
inspirando y equipando a generaciones de pescadores para que disfruten al

máximo de su afición. Aspiramos a crear una comunidad donde la tradición de la
pesca se celebre, se comparta y se transmita con orgullo y respeto por la

naturaleza

Gerente 

Subgerente Encargado d ventas Marketing 

Asístente de Inventario Contador Empleados 



Asegurar que la tienda sea accesible para
personas con discapacidad.

Ofrecer descuentos a grupos vulnerables o a
quienes realizan trabajos comunitarios.

Ofrecer productos biodegradables y
ecológicos, como anzuelos sin muerte y

señuelos hechos de materiales sostenibles.
Reducir el uso de plásticos, optando por

empaques reciclables o reutilizables.

Mantener un control estricto sobre los costos
operativos y las inversiones.

Establecer un fondo de reserva para
imprevistos o épocas de menor actividad

comercial.
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Una ubicación
accesible y

cercana a zonas
de pesca.
Personal

capacitado y
conocedor de la

pesca.
Inventario

diversificado y
de calidad.

Tienda física
bien ubicada.
Plataforma en

línea para
ventas y
reservas.

Redes sociales y
marketing

digital.

Adquisición de inventario.
Salarios del personal.

Marketing y publicidad.
Mantenimiento de la tienda y equipos.

Venta directa de productos.
Servicios de alquiler y mantenimiento

de equipo.
Clases y excursiones de pesca.



Dependencia de temporadas
de pesca específicas que

limitan la operación anual.
Falta de un plan de marketing

digital para promocionar el
negocio.

Necesidad de inversión en
tecnología para la

conservación del pescado.

Acceso exclusivo a zonas de
pesca ricas en biodiversidad.
Flota de barcos modernos y

bien mantenidos.
Relaciones sólidas con
distribuidores locales e

internacionales.
Certificaciones en prácticas de

pesca sostenible.

Creciente demanda de
pescado y mariscos

sostenibles.
Posibilidad de asociarse

con restaurantes y hoteles
locales para proveer
productos frescos.

Expansión del mercado a
través de plataformas de

comercio electrónico.

Incremento de la
competencia con precios

más bajos.
Cambios en la regulación

ambiental que podrían
restringir las zonas de pesca.

Variabilidad climática que
afecta la disponibilidad de

especies.



Captura la excelencia,
con cada lanzamiento



Alquiler=250000

Luz=45000

Agua=47000

Internet=20000

Seguros=120000

Mantenimiento=60000

Salarios=1 500 000

CMV=500000
Comisiones de ventas=200000

Materiales de empaque=60000

Publicidad=40000

Envío=30000

21000



130000 unidades 

2851000



Inventario 

Local comercial 

Almacén 
Vehículos de transporte 

Sistemas de puntos de venta 

Equipo de oficina 

Cuentas por cobrar 

Patentes de diseños exclusivos 

Sitio web y dominio 
Marca y reputación 

Préstamos bancarios 

Cuentas por pagar a proveedores 

Deudas de tarjetas de
crédito empresariales

Hipoteca del local 

Salarios por pagar 

Impuestos por pagar 

Seguros 
Servicios públicos por pagar 

Mantenimiento y reparaciónes 

Publicidad y marketing 



En este lugar no existen
tiendas especializadas en

productos de pesca,pero estan
las ferreterías Prado y la

ferretería Castro, que bien, no
se especializan en productos

de pesca, tienen cosas
relacionadas con ella, esto es

una buena señal para
emprender este negocio.



La importancia de cumplir con las obligaciones
tributarias radica en que permite a las empresas

operar dentro del marco legal y contribuir al
desarrollo económico del país. El pago correcto y
oportuno de impuestos asegura que los servicios
públicos puedan ser financiados y mantenidos.
Además, evita posibles sanciones o multas que

pueden surgir por incumplimiento.

Convocar una Asamblea General para acordar la
disolución de la empresa.

Liquidar las deudas de la empresa con acreedores y
proveedores.

Vender los activos de la empresa y distribuir el
remanente entre los socios.

Realizar la baja de la empresa en el registro
correspondiente.

Presentar la declaración final de impuestos y asegurarse
de que todas las obligaciones fiscales estén saldadas.



Venta y promoción de artículos de pesca de alta
calidad.

Fomentar la pesca deportiva responsable y proveer a
los pescadores con el equipo necesario para una

experiencia exitosa y sostenible.

Para pescadores aficionados y profesionales que
buscan mejorar su equipo y técnicas de pesca.

Para aumentar la
conciencia sobre la
pesca sostenible y
ofrecer productos
que cumplan con

las necesidades de
nuestros clientes.

Organizar talleres de
pesca.

Ofrecer
demostraciones de

productos.
Crear una

comunidad en línea
para pescadores.

Ser el principal
proveedor local de
artículos de pesca.
Crear una base de

clientes leales y
comprometidos.

Educar sobre prácticas
de pesca sostenibles.

Inventario de
productos de

pesca.
Expertos en pesca
para los talleres.

Plataforma en
línea para la
comunidad.

El equipo de ventas
para la atención al

cliente.
Pescadores expertos

para los talleres.
Equipo de marketing
para la promoción en

línea.

Junio 2024

13-15: Promoción de inicio de la temporada de lluvias, ideal para la pesca en río.
20: Taller de técnicas de pesca en aguas turbias.

27: Demostración de equipos impermeables y accesorios para la lluvia.

Julio 2024

4: Celebración del Día de la Independencia de EE. UU. con promociones para turistas.
11: Taller sobre pesca sostenible y protección de la biodiversidad acuática costarricense.
25: Día Nacional de Guanacaste, descuentos especiales en artículos típicos de la región.

Agosto 2024

2: Celebración del Día de la Virgen de los Ángeles con una actividad comunitaria de limpieza de ríos.
15: Feria de pesca con invitados internacionales y competencias locales.

30: Preparación para la temporada de pesca de mar abierto.

Septiembre 2024

15: Celebración del Día de la Independencia de Costa Rica con un gran sorteo entre los clientes.
22: Equinoccio de otoño, taller sobre cambios en los patrones de pesca.

29: Introducción a la pesca de tarpones, especie icónica de la región.

Octubre 2024

12: Día de las Culturas, celebración con presentaciones culturales en la tienda.
20: Taller de preparación para la pesca de dorado, muy popular en esta temporada.

27: Evento de intercambio y venta de equipo de pesca usado.

Noviembre 2024

2: Día de los Muertos, recordatorio de la importancia de la seguridad en la pesca.
16: Inicio de la temporada alta para la pesca de marlín y vela.

30: Cierre del mes con una competencia de pesca fotográfica, promoviendo la captura y suelta.

Diciembre 2024

8: Celebración del Día de la Madre con promociones especiales para regalos.
25: Cierre por Navidad.

31: Fiesta de fin de año para la comunidad de pescadores, con reconocimientos y premios.



**Reflexiones sobre el Emprendimiento de un Local de Pesca**

Lo que Aprendí:
- La importancia de conocer a mi audiencia y sus necesidades

específicas para poder ofrecer productos que realmente valoren.
- Que la sostenibilidad y la responsabilidad ambiental son esenciales

para construir una marca respetada en la comunidad de pesca.
- La efectividad de crear una comunidad alrededor del negocio, lo que

fomenta la lealtad del cliente y el apoyo continuo.

Lo que me Gustó del Proyecto:
- Diseñar un espacio donde los pescadores no solo compran lo que

necesitan, sino que también comparten experiencias y aprenden unos
de otros.

- La oportunidad de educar a los clientes sobre la pesca sostenible y
cómo pueden contribuir a la conservación marina.

- El proceso creativo de seleccionar y probar nuevos productos,
asegurándome de que ofrecemos lo mejor en el mercado.

Aspectos a Mejorar:
- Continuar expandiendo nuestro catálogo de productos para incluir

más opciones ecológicas y sostenibles.
- Mejorar la presencia en línea del negocio para alcanzar una audiencia

más amplia y facilitar la interacción con la comunidad.
- Desarrollar más eventos y actividades que involucren a la comunidad

local y promuevan la pesca como una actividad inclusiva y familiar.


