4 3Junior — ke
414 AChievement é 5 E.mepsoworing
4 CostaRica . -

Miembro de JA Worldwide

i o SRS Ry \

YO EMPRENDO

—JUNIOR ACHIEVEMENT-COSTARICA- -

A o

SERVICIO COMUNAL

ESTUDIANTIL

MINISTERIO DE /Dmeccuéu DE
EDUCACION PUBLICA / VIDA ESTUDIANTIL

©Junior Achievement Costa Rica, 2024

Scanned with CamScanner


https://v3.camscanner.com/user/download

Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electréonico, encontrards una barra similar a |la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidon que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e PEANN SO |

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.

Scanned with CamScanner


https://v3.camscanner.com/user/download

Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Una idea de negocio que involucra un producto y que es amigable con el medio ambiente

podria ser el desarrollo de productos de limpieza ecolégicos. Estos pueden ser biodegradables,

hechos con ingredientes naturales y empaquetados en materiales reciclables o reutilizables.

Estos productos ofrecen beneficios como ser biodegradables, no téxicos y seguros para el

uso en hogares con nifios y mascotas. Sin embargo, también enfrentan desafios como la

retencién de clientes y la necesidad de educar al consumidor sobre sus ventajas.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.
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Actividad #2

Determine la misiéon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Ofrecer soluciones de limpieza sostenibles y de alta eficacia que protejan la salud de las

personas y el medio ambiente

Vision:

Esta vision se centra en liderar y motivar un cambio significativo en la industria, con el

objetivo de tener un impacto global positivo.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Director General

Director de
Marketing y
ventas

Director de
operaciones

Director
Financiero

Gerente de Gerente de Gerente de
logistica produccion investigacion
y desarrollo
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Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Al crear productos de limpieza ecoldgicos, contribuyes al bienestar de la comunidad al reducir

reducir la exposicidn a quimicos daninos y promover practicas de limpieza saludables.

Ademads, puedes involucrar a la comunidad local en tu cadena de suministro, por ejemplo,

mediante la compra de ingredientes de productores locales.

Sostenibilidad ambiental:

Utilizando ingredientes naturales y biodegradables, minimizas el impacto ambiental de tus

productos. El empaque reciclable o reutilizable también reduce los residuos. Ademas, puedes

implementar procesos de produccién que ahorren energia y recursos.

Sostenibilidad economica:

La sostenibilidad econdmica se logra al construir un modelo de negocio rentable que también

invierte en practicas sostenibles. Esto incluye una estrategia de precios justos, una gestion

eficiente y la reinversién en innovacion y desarrollo sostenible.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible
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Socios
clave

roveedores de
Ingredientes

aturales

ertificadoras
Ambientales

Actividad #4

Actividades
clave

Investigar y crear
féormulas efectivas y
sostenibles para los
productos

Promover los beneficio
de los productos y edu
a los consumidores so
practicas de limpieza
sostenibles

Recursos
clave

Férmulas de Product
Recetas exclusivas
Tecnologia
Herramientas para la
gestion de inventario,
produccion y ventas
en linea.
Red de Distribuclén
Canales para llevar
tus productos a los
consumidores finales.

Estrucutra de costos

ostos de Produccion

us productos.
astos Operativos:

arketing

Publicidad:

retener clientes.

Incluyen la compra de materias primas, fabricacion y empaque de

ostos asociados con el funcionamiento diario, como alquiler de
stalaciones, servicios publicos y salarios del personal.

Propuesta
de valor

Ofrecemos una gama
de productos de
limpieza innovadores y
ecologicos que
garantizan un hogar
limpio y seguro sin
comprometer la salud
de tu familia o el
planeta. Nuestros
productos son creados
con ingredientes
naturales, son
biodegradables y
vienen en empaques
sostenibles,
proporcionando una
solucion efectiva y
consciente para la
limpieza diaria.”

Esta propuesta
destaca la
combinacion unica de
seguridad,
sostenibilidad y
eficacia que tus
productos ofrecen,
diferenciandolos en el
mercado

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Relacion con
el cliente

Comunicacion
Transparente

Atencion al
Cliente

Canales

Tiendas en Linea
Tiendas Fisicas

Mercados de Agricultof@s

y Eventos Ecoldgicos

enta Directa de Productos
gresos generados por la venta de tus productos a consumidores
hvés de tiendas en linea o fisicas.

ntas Mayoristas:
bnder tus productos en grandes cantidades a minoristas o

Segmento
de clientes

amillas Conscientes
del Medio Ambiente
Aquellos que buscan
productos seguros y
sostenibles para su hog

Individuos con
ensibilidades Quimig
Personas que prefiere
productos sin quimicos
agresivos debido a

INegocios Verdes
Empresas que desean
productos de limpieza
ecologicos en sus
operaciones diarias.

scuelas, hospitales y
otras instituciones que

Fuentes de ingresos

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(5\ Fortalezas

Innovacion de productos:

Desarrollo de férmulas Unicas y efectivas que
respetan el medio ambiente.
Calidad y Seguridad:
Productos seguros para los usuarios y el planet
lo que puede generar confianza en la marca.
Compromiso con la Sostenibilidad
: Una fuerte ética ambiental que atrae a
consumidores conscientes.

Creciente Conciencia Ambiental

: Aprovechar el aumento del interés en
productos sostenibles y ecolégicos.
Alianzas Estratégicas

: Formar asociaciones con otras empresas
verdes o iniciativas sostenibles.
Expansién de Mercado:

Explorar nuevos segmentos de mercado,
como el institucional o internacional.
Innovacién Tecnoldgica:

Utilizar nuevas tecnologias para mejorar la
produccion y la distribucién de tus productos.
Educacién y Concienciacién

: Ofrecer informacién y formacién sobre la
importancia de la limpieza ecoldgica.

Oportunidades

Debilidades ’U)

Costos de Produccion Mas Altos:

Los ingredientes naturales y sostenibles
pueden ser mas costosos que los quimicos
convencionales.

Conciencia del Consumidor:

La falta de educacion sobre los beneficios de
los productos ecolégicos puede limitar tu
mercado.

Escalabilidad:

Puede ser un desafio aumentar la produccién
manteniendo la calidad y los estandares
ecoldgicos.

Competencia:

La presencia de competidores establecidos
con recursos mas grandes puede serun
obstaculo.

Cambios Regulatorios:
Nuevas leyes o regulaciones que afecten la
roduccién o venta de tus productos.
Fluctuaciones del Mercado
: Variaciones en los precios de las materias
primas que pueden aumentar tus costos.
Competencia Intensa:

Nuevos competidores o productos sustitutos
que ingresen al mercado.
Crisis Econémicas:

Recesiones que reduzcan el poder
‘adquisitivo de los consumidores y su
disposicion a pagar por productos premium.
Percepciones Camblantes

Tendencias que puedan hacer que los

onsumidores se alejen de los productos
ecoldgicos.

Amenazas

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

“Eco-Limpio, Conciencia Tranquila

Slogan ~___ _»

Colores

principales de mi
marca N ik
empresarial

- - -

- -

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

Alquiler o hipoteca . Materias primas

Salarios Embalaje

Seguros ‘ Envios

Servicios publicos Comisiones de ventas

Productos ‘ Publicidad variable

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

@ 12.000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.
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Actividad 8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales
unidades

(Precio de venta - costo
variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario P de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en [
. ‘—> 3.101,66667
unidades L
Punto de equilibrio g
monetario > @ 37.220.000
L

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cudles son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y

pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
Mismos.

Activos Pasivos

Activos Fijos Pasivos Corrientes

Activos Intangibles Pasivos a Largo Plazo

Activos Corrientes

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Estaria esta tienda que se llama ecoclean, tambien estaria Taric Bio a Granel la primera se encontratria en San Pablo y

y la otra en San Rafael, sin embargo me marcan que existen 8 marcas o empresas mas de limpieza pero no se sabe

si son biodegradables o buenas para el ambiente

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Cumplir con las obligaciones tributarias es crucial para cualquier empresa porque:

Evita multas y sanciones legales, Mantiene la reputacion de la empresa ante clientes y socios,Contribuye al

desarrollo del pais al financiar servicios publicos, Para liquidar una empresa, el proceso generalmente incluye:

Acuerdo de los accionistas para disolver la empresa.

Acuerdo de los accionistas para disolver la empresa, Liquidacién de aclivos para pagar deudas, Presentacion de declaraciones

fiscales finales y pago de impuestos pendientes, Cancelacion de registros empresariales y otros permisos.

.Como se liquida una empresa?

Decision de liquidar: Los accionistas o propietarios deben decidir y aprobar la disolucién de la empresa.

Nombramiento de un liquidador: Se designa una persona o entidad para administrar el proceso de liquidacion.

Cese de operaciones: La empresa deja de realizar sus actividades comerciales habituales.

Inventario de activos y pasivos: Se realiza un balance para determinar los activos disponibles y las deudas pendientes.

Venta de activos: Los activos se venden para obtener fondos con los que pagar a los acreedores.

Pago a acreedores: Se pagan las deudas de la empresa en el orden establecido por la ley.

Distribucién del remanente: Si hay fondos restantes después de pagar a los acreedores, se distribuyen entre los accionistas o
propietarios.

Cancelacion de registros legales: Se realizan los tramites necesarios para cancelar el registro de la empresa y otras obligaciones
legales.
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Guia para planear Yo Emprendo

Para saber como y cuando

podemos hacer un emprendimie
de las cosas que hay que tomar

en cuenta para que salga
todo bien

Diria yo que lo que ocupamos

en tener primero la idea de que:

va a tratar y asi ya luego los
muebles fijos, saber si la
tienda va a ser virtual o no

pacto ambienlal negativo: Minimizando la huella ecoldgica al evitar el uso de sustancias nocivas que p
dafiar ecosistemas acudticos y terrestres.
Resistencia a los antibiéticos: Al no usar antibacterianos quimicos, ayudan a prevenir el desarrollo do bacterie

toxicas.
ficacia: Pueden ser tan efectivos como los limpiadores convencionales para eliminar suciedad y bacterias.

oslenibilidad: Promueven practicas de produccion y consumo responsables.

Seguir con el tema de Poder en un futuro emprender
emprender para no perder con lo que sabemos y que
nada de lo poco que sea algo beneficiante para
conocemos la poblacion

Proponiedonos metas para

poder lograr todo muy bien,

saber medir nuestros horarios que les guste nuestro
emprendimiento
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NOTAS

Estoy muy contenta de que estoy aprendiendo algo nuevo, como lo es emprender, y que

se que puedo mejorar y emprender en un futuro
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