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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontrardas una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidon que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e D @_Q N 8

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Idea de negocio

recoger productos electrénicos desechados, como teléfonos moéviles, tabletas,

computadoras, etc., y reutilizar sus componentes de forma creativa para darles una nueva

vida. En lugar de simplemente desmontar los dispositivos y reciclar los materiales, este

negocio buscaria formas innovadoras de reutilizar los componentes, ya sea para crear

luctos funcional formarlos en obras d bi

decorativos. Por ejemplo, se podrian utilizar pantallas de dispositivos antiguos para crear

decorativos. El objetivo principal seria reducir el desperdicio electrénico y fomentar la

“creatividad'y laconcienciaambiental.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:

Reducir la cantidad de desechos electrénicos que terminan en vertederos,

promoviendo en su lugar la reutilizacidn creativa de estos materiales para minimizar

el impacto ambiental.

Vision:

Crear un mundo donde los productos electrénicos se reciclen de manera creativa,

transformandolos en nuevos productos funcionales o artisticos, se buscaria inspirar a

otros a adoptar practicas sostenibles y a apreciar el potencial creativo de los materiales

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente General

Director de Gerente de Gerente de
operaciones marketing desarrollo de

productos

Gerente de Gerente de Gerente de

ventas finanzas recursos
humanos




Actividad #3

Defina coémo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

- Creacién de empleo: Generara puestos de trabajo directos e indirectos en la

recoleccidn, transformacion y venta de productos reciclados.

- Impacto comunitario: Puede colaborar con comunidades locales mediante

programas de educacion ambiental y talleres de reciclaje creativo.

Sostenibilidad ambiental:

- Reduccion de desechos electrénicos: Al reutilizar componentes electrénicos, se

reducira la cantidad de desechos electrénicos que terminan en vertederos, evitando

asi la contaminacion ambiental.

- Uso eficiente de recursos: Al aprovechar los componentes electrdnicos existentes,

se reducird la necesidad de extraer nuevos recursos para la fabricacion de productos

electronicos.

Sostenibilidad economica:

- Generacion de ingresos: A través de la venta de productos reciclados y la prestacion

de servicios de reciclaje creativo, se generaran ingresos para el negocio.

- Eficiencia operativa: Al reutilizar componentes electrénicos existentes en lugar de

fabricar nuevos, se pueden reducir los costos de produccién y aumentar la

rentabilidad del negocio.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




—= Actividad #4

= Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades | Propuesta
de valor

Relacién conl Segmento
el cliente de clientes

Seria directa e
indirecta,

- Reduccién de .
Proveedores de productos electrdni Consumidores

productos desechados desechos conscientes del
’ comunicacion: .
electrénicos clasificacion y electrénicos. o medio
online, tiendas .

ambiente,

desensamblaje de - Productos isi
usados, fisicas, eventos artistas y

componentes educativos y

fabricantes de | . unicos 'y i disefiadores,
electrénicos, disefio ) talleres.
productos creativos. empresas

Concienci tecnoldgicas,
electrénicos, Ialsadeia) instituciones

educacion

clientesy educativas,

ambiental. coleccionistas

consumidores
’ Tienda en linea,

tiendas fisicas,
redes sociales,

de articulos

organizaciones - Soluciones

Unicos.

sostenibles y

de

ferias y eventos,

. . ecoamigables. .
financiamiento colaboraciones

- Innovacién en con tiendas de
tecnologia,

talleresy

y apoyo

empresarial. el reciclaje de

exposiciones

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos
Adquisicion de productos electrénicos Venta de productos reciclados, talleres y

desechados, operacion de instalaciones de cursos educatica, servicios de reciclaje

reciclaje y produccion, sueldos y salarios del personalizado, colaboraciones con empresas,

personal patrocinios y subvenciones ambientales.

—— Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— necesaria para completar esta actividad.
—" >



Actividad #5

(5\ Fortalezas

Reduccion de desechos
electrdnicos, productos Unicos y
creativos, conciencia y educacion
ambiental, innovacién en el
reciclaje tecnoldgico.

Creciente demanda de productos
sostenibles, colaboraciones con
empresas tecnoldgicas,
subvenciones y apoyos
gubernamentales, expansién a
nuevos mercados.

Oportunidades

Recuerda:

En

Complete la siguiente matriz FODA:

Debilidades ’D}

la presentacion

1. Dependencia de la recoleccion
de productos electrdnicos usados,
altos costos iniciales de instalacién
y operacion, necesidad de
constante innovacion y disefo,
limitado conocimiento del mercado
sobre productos reciclados.

Competencia de otras empresas de
reciclaje, cambios en la legislacion
ambiental, fluctuaciones en la
oferta.

Amenazas j

- diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.

“Qué me



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefe su marca empresarial.

El logo de mi
primer N
emprendimiento

00000
Transformamos desechos en diseno
Slogan ~_
Colores VERDE BLANCO AZUL
principales de mi
marca ~

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos

1. Alquiler de instalaciones: 1,100,000

2. Sueldos del personal administrativo (3
personas): 3,300,000 CRC

3. Seguros: 275,000 CRC

4. Servicios publicos (electricidad, agua,
internet): = 440,000 CRC

5. Amortizacién de maquinaria y
equipos: 550,000 CRC

6. Costos de licencias y permisos:
165,000 CRC

7. Gastos de marketing y publicidad a
largo plazo: 660,000 CRC

Mis costos variables

1. Materiales de embalaje: 165,000 CRC
2. Transporte y logistica: 275,000 CRC
3. Costos de recoleccién de productos
electronicos: 220,000 CRC

4. Salarios del personal de produccién
basado en volumen de trabajo:
1,100,000 CRC

5. Insumos y materiales para el reciclaje:
385,000 CRC

6. Mantenimiento de equipos: 110,000
CRC

. 7. Comisiones por ventas: 275,000 CRC

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ @ No menos de 50, 000 colones

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en f ( 2616
unidades L

Punto de equilibrio
\ 130,86.774
monetario [@ ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

MisMmos.

Activos

Instalaciones y local comercial.

Maquinaria y equipos de
reciclaje.
Inventario de productos

electronicos reciclados.

Vehiculos para recoleccion y
transporte.

Efectivo disponible y cuentas
bancarias.

Software y tecnologia para

disefio y gestion.

Equipos de computacién y
tecnologia.

Materiales y suministros de

embalaje.

Muebles y enseres de oficina.

Patentes y derechos de autor.

Pasivos

Préstamo bancario a largo plazo.
Deudas con proveedores.
Cuentas por pagar a corto plazo.
Impuestos pendientes.

Gastos acumulados (sueldos,
servicios, etc.).

Alquiler de equipos.

Cuotas de leasing de vehiculos.
Obligaciones por beneficios de
empleados.

Créditos comerciales.

Intereses por financiamiento.

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.



Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Mi competencia en el mercado es muy limitada, esto por lo especifico del ser. V

ofrecido. Los Emprendimientos que puse averiguar fueron: En el mercado existen

electrdnicas Aqm’ ;\lglmnc pjnmplnc-

1. Recyclart: Este sitio web muestra una variedad de productos creados a partir de

componentes electronicos reciclados, incluyendo accesorios para el hogary la

con teclas de teclado recicladas, vendidos a través de plataformas.

2. Upcycling de e-waste: Hay muchas maneras creativas de reutilizar desechos

electronicos. Algunas personas convierten placas de circuito y partes de

dispositivos electrénicos antiguos en nuevos dispositivos funcionales, como

reproductores MP3 o computadoras hechas a partir de teléfonos méviles viejos

lectrénicos viei I bl :

educativos sobre tecnologia y reciclaje.

5. TechForward: Empresas que se enfocan en recoleccion y reutilizacion de

La competencia fomenta

la actividad empresarial y
la eficiencia, da al
consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #1

Vv
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l"l" l”l" l"l" l"l'l l’|l'| lm lw l"l" l"l" l"l"

> Determine cual es la importancia de cumplir con las
> obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
- empresa.
-
>
-
= Importancia de las obligaciones tributarias:
———
—_— = 1. Legalidad y cumplimiento: Cumplir con las obligaciones fiscales es un requisito legal. Las
— = leyes fiscales establecen los impuestos que las empresas deben pagar, asi como los plazos
— y formas de presentacién de declaraciones y pagos.
—_— =
———
) - 2. Evitar sanciones: El incumplimiento de las obligaciones tributarias puede resultar en
=D multas y sanciones, lo que puede afectar negativamente la reputacion y las finanzas de la
— empresa:.
————
— = 3. Contribucion al desarrollo: Los impuestos contribuyen al desarrollo econdmico y social al
- = financiar servicios publicos como educacion, salud, infraestructura, entre otros, que
'=_: benefician a la sociedad en general.
E—: 4. Transparencia y confianza: Cumplir con las obligaciones fiscales aumenta la
— transparencia y la confianza tanto de los clientes como de los inversores, lo que puede
_— beneficiarfareputaciony el crecimientode faempresa:
———
————
——— = . .
— = cComo se liquida una empresa?
———
— ’ 1. Disolucidn: La empresa debe ser disuelta de acuerdo con las leyes y estatutos aplicables.
:_——; Estoimplica tomar decisiones sobre la continuidad de la. empresa y nombrara un
E— liguidador si es necesario.
———
— 2. Inventario y balance: Se debe realizar un inventario de los activos y pasivos de la
———

empresa, asi como un balance final que refleje su situacion financiera al momento de Ia
liguidacion.

3. Pago de deudas: Se deben pagar todas las deudas de la empresa, incluidos los
impuestos, antes de distribuir cualquier activo restante entre los socios o0 accionistas.

~4 . Liquidacion de activos: Los activos de la empresa deben ser liquidados, es decir,
convertidos en efectivo o vendidos, y los ingresos deben ser utilizados para pagar las
deudas y los costos de liquidacion.

5. Cancelacién de inscripciones: Finalmente, se deben cancelar todas las inscripciones de la
empresa en registros publicos y presentar la documentacion requerida para dar por
terminada su existencia legal.

R R R R R
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

El objetivo de la actividad es
promover el reciclaje
creativo de productos
electrénicos desechados,
sensibilizar sobre la
importancia de la gestion
adecuada de desechos
electrénicos y fomentar la
economia circular.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Para llevar a cabo este
emprendimiento, se
necesitan recursos como
espacio de trabajo,
herramientas para
desmontar y trabajar con
productos electrdnicos,
materiales de embalaje y
promocidn, asi como acceso
a canales de distribucion
para los productos finales.

Gestidn inadecuada de productos electrénicos desechados, lo que
lleva a la contaminacidon ambiental y al desperdicio de recursos.

debido al creciente problema de desechos electrénicos a nivel
mundial y la necesidad de encontrar soluciones sostenibles y
creativas para gestionar estos desechos.

Dirigido a personas interesadas en la sostenibilidad ambiental, la

innovacion y el disefio creativo.

¢ Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Las actividades incluyen la
recoleccién de productos
electrénicos desechados, el
desmontaje y clasificacién
de componentes, el disefio y
creacion de nuevos
productos utilizando
componentes reciclados, y
la promocidn y venta de
estos productos.

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Se llevara a cabo de manera
continua, con actividades de
recoleccién, desmontaje,
disefio y venta de productos
que se realizaran de forma
regular a lo largo del afio. Se
puede establecer un
cronograma mensual o
trimestral para las etapas
del proceso.

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Se espera reducir la cantidad
de desechos electrénicos
enviados a vertederos, crear
conciencia sobre la
importancia del reciclaje
creativo y generar ingresos a
través de la venta de
productos reciclados.

.Quién lo hace?
(Responsables)

el equipo de trabajo del
emprendimiento, que puede
incluir a personas
encargadas de la
recoleccién, desmontaje,
disefio, produccién y venta
de los productos reciclados.
También pueden participar
voluntarios y colaboradores
externos seglin sea
necesario.
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NOTAS

Documentos como este, fomentan la investigacion y la creacién de modelos de negocios

completos, lo cual es bastante importante para tener mas tacto con el mundo emprendedor.

con la viabilidad economica, generando un impacto positivo en la sociedad y el medio

ambiente. Son importantes porque contribuyen a la sostenibilidad ambiental al reducir

desechos electrdnicos y conservar recursos naturales. Ademads, estimulan la innovacidn y la

idad_all : e util ol . I

Innovadores. Estos proyectos tambien pueden generar empleo local y educar a la sociedad

sobre la importancia del reciclaje y la gestion adecuada de desechos. Son ejemplos

inspiradores de modelos de negocios sostenibles que pueden replicarse en otras industrias,

ambienteylasociedad:
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