
  



 



  

Producción de contenido multimedia para el manejo de las redes sociales. 

La presente idea posee la intención de gestionar redes sociales de distintas marcas,  

empresas, compañías o incluso pequeños emprendimientos cuyos dueños  

no dispongan de suficiente tiempo o experiencia en marketing digital. 

Se implementarán distintas formas de publicidad, como videos, infografías,  

encuestas, publicaciones, actividades dinámicas a través de la pantalla, sorteos, etc. 

Al enfrentarnos al competitivo mundo de la innovación y a un mundo meramente  

digitalizado, este negocio es una excelente propuesta para impulsar y dar a conocer  

las intenciones de distintas entidades por medio de los dispositivos tecnológicos. 



  

Empoderar las marcas y exponer su potencial al mundo moderno mediante contenido  

multimedia de alta calidad desarrollado por personal altamente calificado a través de las  

redes sociales, Se desarrollarán estrategias para llamar la atención del público espectador 

del producto o servicio ofrecido por la empresa contratista.  

Ser una compañía líder en el marketing digital, altamente reconocida por su eficacia, 

excelencia, creatividad y buenos frutos cosechados al contribuir en el éxito de las 

marcas beneficiadas, contribuyendo la comunicación con la audiencia.  
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Producción de  
contenido 

Gestión de  
redes sociales 

Gestión  
financiera  

Diseño gráfico Administración  Contabilidad 



  

Promover un ambiente de trabajo inclusivo y respetuoso para asegurar en confort  

pleno de todo el personal y que este sea transmitido a los usuarios.  

Implementar capacitaciones y talleres en relación a los servicios ofrecidos a trabajadores 

en especial, buscando inculcar temas como el marketing digital, utilización de la  

tecnología e Inteligencia Artificial tomando en cuenta su importante repercusión en las  

últimas generaciones.  

Disminuir la utilización de papel y materiales impresos con la utilización de plataformas 

digitales. Implementar programas de reciclaje dentro del local entre empleados y  

buscar promover estas acciones a los usuarios tanto como sea posible, ya sea,  

a través de anuncios o presentaciones llamativas para el alcance de todas las 

personas.  

Tomar en cuenta el talento local a la hora de la contratación y estar al tanto de las  

tendencias más recientes en publicidad y engagement para aplicarlas en nuestros  

procesos de servicio y así cautivar al público receptor de información.  

Invertir en implementos tecnológico prácticos y eficaces para su plena utilización  

para el servicio ofrecido. 



  

Productores de 
plataformas  
de comunica- 
ción y diseño. 

Influercers  

Empresas y  
compañías  
con la inten- 
ción de expo- 
ner su potencial 

Diseñadores  
digitales 

Marketing y  
y estrategias 
para la visibili- 
dad de la  
marca. 

Servicio al  
cliente. 

Tecnología y  
patentes,  
Inteligencia  
Artificial, 
Dispositivos  
tecnológicos, 
Plataformas  
en línea, redes  
sociales, acceso 
a internet. 

Fácil contacto 
para el reque- 
rimiento del  
servicio,  
excelente ser- 
vicio de atención 
al cliente,  
eficacia,  
compromiso y  
servicios 
personalizados. 

Atención perso- 
nalizada 
Réplica exacta 
o más aproxi- 
mada a la   
dea del 
usuario plasma 
da en el servi- 
cio ofrecido. 

Sitio Web, redes 
sociales y sedes 
en regiones  
céntricas del  
país.  

Personas po- 
seedoras de  
negocios o  
emprendi- 
mientos o  
instituciones ya  
sean grandes 
o pequeños 
que busquen  
potenciar su  
marcar a través 
del contenido  
digital. 

Costos de membresías con distintas plata- 
formas. 
Patentes para la oficina.  

Suscripciones y servicios adicionales para  
el mantenimiento del servicio con un  
requerimiento personalizado.  



 

Creatividad y calidad por parte  
de la compañía. 

Adaptabilidad; capacidad de  
adaptarse a las preferencias de 
los usuarios y sus necesidades. 

Incremento del marketing digital  
de manera universal. 

Globalización; mejor acceso a  
distintas partes del mundo en  
tan solo segundos. 

Nuevas tecnologías emergentes  
e innovadoras de las cuales se  
puede sacar provecho para  
desenvolver los servicios.   

Dependencia tecnológica; al  
ser un servicio que se lleve a  
cabo a través de la tecnología 
en un 85% de las ocasiones, 
genera una gran dependencia  
siendo muy vulnerables a fallos 
o tecnologías defectuosas.  

Riesgos cibernéticos; vulnera- 
bilidad a ataques y robo de 
información. 

Cambios en el algoritmo de las 
redes sociales, pueden provocar  
que la demanda disminuya. 
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“Exposing your power” “Exponiendo tu poder”.  
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Internet (70 000) 

Luz (200 000) 

Salarios (400 000) 

Costos de marketing (60 000) 

Patente (50 000)  

Membresías (30 000) 

Equipo (300 000) 

Costos del soporte técnico (10 000) 

Comisiones por ventas (10 000) 

Costos de desarrollo (10 000) 

20.000 aproximadamente   
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Investigando por la red y consultando a personas conocidas, me doy 

 cuenta de que existen diversas entidades con intenciones bastante 

 similares. 

Estas incluyen también la gestión de redes sociales y creación de  

contenido digital. 

He localizado alrededor de 4 empresas con una visión similar a la de mí  

Negocio.  



  

Legalidad y conformidad: Evitar las sanciones legales y las multas. 
 
Reputación: Mantiene una buena imagen ante autoridades y público en  
 
general. 
 
Acceso a financiamiento: Facilita la obtención de préstamos. 
 
Operaciones comerciales: Requisito para licitaciones y relaciones 
comerciales. 
 
Sostenibilidad: Contribuye al desarrollo económico y social del país.  

Decisión de liquidación: Aprobar y documentar la decisión en la junta directiva. 
 
Notificación y registro: Informar a las autoridades fiscales y registrar la liquidación. 
 
Nombramiento de un liquidador: Asignar a una persona o entidad para manejar el proceso. 
 
Inventario de activos y pasivos: Realizar una evaluación completa de los activos y pasivos. 
 
Pago de deudas y obligaciones: Priorizar y pagar las deudas pendientes. 
 
Distribución de activos restantes: Distribuir los activos sobrantes entre los propietarios. 
 
Cancelación de registros: Notificar a las autoridades y cancelar los registros correspondientes. 
 
Archivo de documentos: Mantener los registros durante el tiempo legal requerido. 
 
Informe final: Presentar un informe detallado del proceso de liquidación.  

 



  

La falta de disposición o experiencia por parte de muchos 

emprendedores a la hora de promocionar su labor.  

Ya que la promoción es una herramienta trascendental en la 

función de la empresa, por eso, se necesita que esta sea de calidad.  

Para las personas con emprendimientos pequeños que vengan 

iniciando en el mundo del marketing.   

Para potenciar los productos 

y/o servicios de las distintas 

entidades afiliadas y exponer 

sus capacidades ante el 

mundo a través del uso de 

herramientas como el 

internet y las redes sociales 

utilizando métodos 

llamativos para los usuarios.    

Actividades dinámicas para 

tomar en cuenta la 

preferencia individual de 

cada entidad a la hora de 

promocionarla, reuniones de 

seguimiento para los clientes 

de nuestro negocio con el fin 

de orientarnos lo mejor 

posible y ajustarnos a sus 

metas publicitarias.     

Buscamos ganar la confianza 

de las empresas a través de 

demostrar su potencial con el 

marketing digital, 

demostrando su potencial, 

estaremos demostrando el 

nuestro también, nuestras 

habilidades y eficacia a la 

hora de convencer al público 

espectador.    

Necesitamos, principalmente 

dispositivos tecnológicos y 

software, como lo son, 

computadoras, teléfono 

celular, Escáner, cámara, 

programas de edición, 

herramientas como el Office 

365, entre otros materiales.  

Invirtiendo en estos 

materiales y cumplir con el 

pago de algunas 

herramientas online que 

consideran una suscripción.  

Las personas encargadas de 

la administración y el 

financiamiento en la 

empresa.   



  



  



 


