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La idea de negocio es sobre vender un servicio/programa, de desarrollo de un 
software de automatización para PYMEs, el cual quiere desarrollar un conjunto 
de herramientas de software diseñadas específicamente para automatizar 
tareas repetitivas y procesos en pequeñas y medianas empresas (PYMEs). El 
objetivo es mejorar la eficiencia, reducir costos operativos y liberar tiempo para 
que los empleados se centren en actividades estratégicas y de mayor valor. 

 
El producto mejorará la gestión  de Inventario con el Monitoreo en Tiempo 
Real, la optimización de Stock, también la automatización de tareas 
administrativas como la facturación y contabilidad. Entre los beneficios, esta el 
ahorro de tiempo, al automatizar tareas repetitivas, los empleados pueden 
enfocarse en actividades estratégicas y creativas, y en la reducción de errores,  
minimiza los errores humanos asociados a tareas manuales, mejorando la 
precisión en procesos críticos como la contabilidad y la gestión de inventarios. 



 

 

 

Facilitar el crecimiento y la eficiencia de las pequeñas y medianas empresas 

mediante soluciones de automatización innovadoras y accesibles, que optimicen 

sus operaciones, mejoren su productividad y reduzcan sus costos operativos 

Ser el proveedor líder mundial de software de automatización para PYMEs, 

reconocido por nuestra innovación, calidad y capacidad para transformar 

negocios, empoderando a las empresas para que alcancen su máximo potencial 

en un mercado global competitivo. 
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Busca mejorar la calidad de vida y el bienestar de empleados, clientes y la 

comunidad, proveyendo condiciones laborales justas y un entorno seguro, junto 

a ofrecer capacitación continua y oportunidades de crecimiento. 

Busca asegurar la viabilidad financiera y el crecimiento económico a largo plazo, 

desarrollando productos innovadores y de alta calidad y diseñando un modelo 

de negocio escalable y rentable. 

 

El emprendimiento busca minimizar el impacto ambiental de las operaciones y 

productos, implementando prácticas de eficiencia energética y usar energías 

renovables, y adoptando políticas de reciclaje y reutilización de materiales. 



 

 

 

Proveedores 
de Tecnología 
Desarrollador
es de 
Software y 
Empresas de 
Tecnología, 
como 
Microsoft, 
brindando 
conocimientos 
técnicos y 
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desarrollo, 
también 
proveedores 
de 
infraestructura 
en la nube, 
como 
Microsoft 
Azure que nos 
darán 
escalabilidad. 

 

Investigación 
de mercado 
Diseño y 
desarrollo de 
software 
Modelo de 
negocio 
basado en 
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El 
emprendimient
o permite la 
automatizació
n de tareas 
repetitivas y 
procesos 
administrativos 
en PYMEs, 
mejorando la 
eficiencia 
operativa y 
reduciendo 
costos, da 
datos en 
tiempo real 
para 
decisiones 
informadas. 

Asistencia 
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personalizada  
Auto-Servicio 
como 
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Chatbots. 

Plataforma 
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Marketing 
Digital. 

Negocios de 
diversos 
sectores que 
buscan mejorar 
su eficiencia 
operativa 
mediante la 
automatización 
Empresas 
emergentes 
que necesitan 
optimizar 
recursos y 
procesos  
Negocios que 
gestionan 
múltiples 
procesos, 
como 
inventario, 
atención al 
cliente y 
marketing. 

Suscripciones. 
Ventas de Licencias y Actualizaciones. 
Patrocinios. 
Comisiones por Transacciones 

Costos de Desarrollo de Software. 
Costos de Infraestructura y Tecnología. 
Costos de Marketing y Ventas. 
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de Desarrollo,  
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Tecnología Avanzada. 
 
Enfoque en el Cliente. 
 
Modelo de Negocio 
relacionado a las 
suscripciones 

Dependencia de la 
Tecnología. 
 
Competencia en el Mercado 
 
Dependencia de Ingresos 
Recurrentes 

Riesgos Cibernéticos. 
 
Cambios en las Políticas 
Regulatorias. 
 
Economía Global, puesto 
que puede afectar al 
presupuesto de la empresa. 

Crecimiento del Mercado de 
SaaS. 
 
Demandas de Eficiencia 
Operativa. 
 
Avances Tecnológicos. 
 
Expansión Global 



 

 

 

 

“Automatiza para el futuro, 
optimiza tu presente” 

 



 

 

 

Alquiler del local= ₡1 000 000 

Servicios públicos=₡300 000 

Marketing Digital= ₡1 000 000 

 Administrativos = ₡350 000 

Sueldos= ₡6 000 000 

Publicidad= ₡1 500 000 

Capacitacion= ₡250 000 Costos de mantenimiento= ₡350 000 

Licencias= ₡ 300 000 

 

Comisiones Transecciones= ₡300 000 

 

 
 

100 000  

Soporte= ₡400 000 

Bonificaciones Ventas=₡500 000 

Materia Prima=₡ 600 000 

Investigación Mercado=₡200 000 
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Cuentas por cobrar 

Software desarrollado 

Equipos de oficina y tecnología 

Propiedad intelectual 

Arrendamiento Inversiones financieras a 
corto plazo 

Efectivo 

Vehiculos 

Inventario de productos 

Préstamos bancarios y deudas financieras 

Obligaciones por sueldos y salarios 

Intereses acumulados 

Provisiones a largo plazo 

Cuentas por pagar a proveedores 

Dividendos por pagar 

Impuestos por pagar 

Edificaciones y mejoras Beneficios a empleados 
por pagar 

Activos intangibles (marcas registradas) 

Pasivos por impuestos diferidos 



 

 

 

La idea del emprendimiento al tratarse sobre vender un servicio/programa, de 

desarrollo de un software de automatización para PYMEs, el cual quiere 

desarrollar un conjunto de herramientas de software diseñadas específicamente 

para automatizar tareas repetitivas y procesos en pequeñas y medianas 

empresas (PYMEs). Ahora bien en si, hay productos similares y competencias 

directas ya que estaría representada por otras soluciones de software de 

automatización diseñadas para pequeñas y medianas empresas (PYMEs), que 

también buscan mejorar la eficiencia operativa y reducir costos mediante la 

automatización de procesos, como lo pueden ser los Software de Gestión 

Empresarial, Plataformas como SAP Business One, Microsoft Dynamics 365 

Business Central, también el Software de Automatización de Marketing y Ventas, 

Salesforce CRM, y Zoho CRM, o lo que es el Software de Gestión de Proyectos 

y Tarea, las cuales algunas plataformas como Asana, Trello, y Monday.com son 

populares para la planificación, asignación de tareas, seguimiento de proyectos, 

y colaboración en equipo. 

 



 

 

 

 

 

Las obligaciones tributarias son importantes porque garantizan el 
cumplimiento legal, evitan sanciones y multas, aseguran la sostenibilidad 
financiera, promueven la transparencia y la confianza, contribuyen al 
desarrollo económico mediante impuestos pagados, y facilitan la 
previsión y gestión financiera de la empresa. 
 
 
 
 
 

La liquidación de una empresa implica tomar la decisión de cerrar todas 
las operaciones, designar liquidadores para gestionar el proceso, 
preparar un informe de liquidación y notificar a acreedores y empleados.  
 
Se venden los activos para pagar las deudas pendientes en un orden 
establecido por la ley, y luego se distribuyen los activos restantes entre 
los accionistas. Finalmente, se procede a la cancelación formal de la 
empresa ante las autoridades correspondientes, asegurando cumplir con 
todos los requisitos legales y regulatorios. 
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1. Preparación y Desarrollo 
(Meses 1-4): Formación del 
equipo y diseño del software. 
2. Lanzamiento y Marketing 
(Meses 5-6): Preparación de la 
estrategia de lanzamiento y 
marketing. 
3. Implementación y Soporte 
(Mes 7 en adelante): 
Lanzamiento oficial del 
producto 

 

 

Queremos lograr una 
mayor eficiencia 
operativa en las PYMEs, 
reduciendo costos, 
minimizando errores, y 
liberando tiempo para 
que los empleados se 
concentren en 
actividades estratégicas 
y de mayor valor. 

Es la automatización de procesos empresariales para PYMEs, con 
el objetivo de mejorar la eficiencia operativa, reducir costos, y 
permitir que los empleados se enfoquen en actividades 
estratégicas  

Porque la automatización de procesos en PYMEs ahorra tiempo al 
liberar a los empleados de tareas repetitivas, reduce costos 
operativos al minimizar la intervención manual y los errores  

Para pequeñas y medianas empresas (PYMEs) que buscan 
mejorar su eficiencia operativa, reducir costos, y liberar tiempo de 
sus empleados para que se concentren en actividades de valor 

Es para desarrollar un 
software de automatización 
que optimice procesos 
empresariales en PYMEs, 
mejorando su eficiencia 
operativa, reduciendo 
costos y permitiendo a los 
empleados enfocarse en 
tareas más estratégicas y 
valiosas. 

Vamos a desarrollar un 
conjunto de 
herramientas de 
software diseñado 
específicamente para 
automatizar tareas 
repetitivas y procesos en 
pequeñas y medianas 
empresas (PYMEs). 

Un equipo experto en 
desarrollo de software y 
una investigación de 
mercado detallada. 
Implementar una estrategia 
de marketing efectiva, 
asegurar soporte técnico 
sólido y actualizaciones 
regulares del software, 
cumplir normativas de 
seguridad y establecer 
alianzas  

Matthew Corrales Hoffman 



 

 

 

 


