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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Mi idea de negocios es hacer un emprendimiento de galletas caseras,

gue sean baratas para el consumidor, de calidad y deliciosas. Tambien se basaria

en ser productos de baja calorias, ya que ahora hay que sentrarse en lo primordial

gue es la salud de los consumidores.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Nuestra mision es ofrecer galletas deliciosas

y de alta calidad hechas con ingredientes frescos y naturales.

Vision:

Convertirnos en el proveedor favorito de galletas artesanales en nuestra comunidad escolar

conocidos por nuestra calidad excepcional, creatividad en sabores

conocidos por compromiso con la satisfaccion del cliente

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

GERENTE GENERAL

JEFE DE ENCARGADO ENCARGADO
PRODUCCION DE FINANZAS DE VENTAS

EQUIPO
EQUIPO DE EQUIPO
PRODUCCION DE MARKETING DE DISTRIBUCION




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Implementando diversas estrategias y practicas que beneficien a la comunidad

y promover el bienestar social y el fomento del desarrollo sostenible

Sostenibilidad ambiental:

Implementando diversas estrategias y practicas que beneficien a la comunidad

y promover el bienestar social y el fomento del desarrollo sostenible

Algunas ideas pueden ser: Ingredientes sostenibles y Locales,

diversidad e inclusion y la reduccion de desperdicios.

Sostenibilidad economica:

Es crucial implementar practicas que aseguren la viabilidad y el crecimiento

financiero a largo plazo.

Algunas estrategias: Control de costos, estrategias de Precios y Marketing eficaz.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Proovedores
locales

Escuelas y

organizaciones

Dise_ﬁadores
Graficos

Actividades
clave

Produccion

Marketing y
ventas

Distribucion.

Recursos
clave

Ingredientes
de calidad

Equipo de
Cocina

Equipo
Humano

Estrucutra de costos

Ingredientes
Equipos y utensilios
Marketing

Relacidon con

Propuesta ]
el cliente

de valor

Galletas
Artesanales

Atencion
personalizada

Sostenibilidad Fidelizacion

Comunicacion

Experiencia continua

personalizada

Canales

Redes
sociales

Puntos de
Venta en
La escuela

Segmento
de clientes

Estudiantes
y personal
escolar

Padres y
familias

Comunidades
locales

Tiendas
locales y
cafeterias

Fuentes de ingresos

Venta de galletas
Pedidos personalizados
Ventas en eventos

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Abigail Gómez
Equipo de 
Cocina 

Abigail Gómez
Equipo
Humano 

Abigail Gómez
Redes sociales 

Abigail Gómez
Puntos de
Venta en 
La escuela 

Abigail Gómez
Ingredientes 
Equipos y utensilios 
Marketing 

Abigail Gómez
Venta de galletas 
Pedidos personalizados 
Ventas en eventos 


Actividad #5

(@ Fortalezas

Fortalezas

Calidad del Producto:
Continuar invirtiendo en
ingredientes de alta
calidad y mantener
estandares de produccion
elevados.

Variedad de Productos:
Innovar regularmente con
nuevos sabores y
opciones dietéticas

Oportunidades

Expansion del Mercado:
Desarrollar una estrategia de
marketing digital para aumentar
la presencia online y explorar la
venta en plataformas de
comercio electronico.
Colaboraciones Locales:
Identificar y establecer
asociaciones con tiendas
locales, cafeterias y eventos
comunitarios para ampliar la

Complete la siguiente matriz FODA:

Debilidades ?}

Debilidades

Limitaciones de Produccion:
Optimizar procesos de
produccion y considerar la
posibilidad de contratar
personal adicional o utilizar
tecnologia para aumentar la
capacidad.

Falta de Experiencia: Buscar
formacién en gestion
empresarial y marketing o
consultar con expertos.

Amenazas

Competencia: Diferenciarse
mediante la calidad, la
sostenibilidad y la
personalizacion del producto.
Crear una marca fuerte y
auténtica.

Fluctuaciones en el Mercado:
Mantenerse informado sobre
las tendencias del mercado y

Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.

Oportunidades


Abigail Gómez
Fortalezas
Calidad del Producto: Continuar invirtiendo en ingredientes de alta calidad y mantener estándares de producción elevados.
Variedad de Productos: Innovar regularmente con nuevos sabores y opciones dietéticas para atraer a un público más amplio.

Abigail Gómez
Debilidades
Limitaciones de Producción: Optimizar procesos de producción y considerar la posibilidad de contratar personal adicional o utilizar tecnología para aumentar la capacidad.
Falta de Experiencia: Buscar formación en gestión empresarial y marketing o consultar con expertos.

Abigail Gómez
Oportunidades
Expansión del Mercado: Desarrollar una estrategia de marketing digital para aumentar la presencia online y explorar la venta en plataformas de comercio electrónico.
Colaboraciones Locales: Identificar y establecer asociaciones con tiendas locales, cafeterías y eventos comunitarios para ampliar la red de distribución.

Abigail Gómez
Amenazas

Competencia: Diferenciarse mediante la calidad, la sostenibilidad y la personalización del producto. Crear una marca fuerte y auténtica.
Fluctuaciones en el Mercado: Mantenerse informado sobre las tendencias del mercado y estar preparado para adaptarse rápidamente a los cambios en la demanda.
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Actividad #6
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Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.
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Abigail Gómez
Amor horneado en cada galleta 

Abigail Gómez

Abigail Gómez

Abigail Gómez

Abigail Gómez

Abigail Gómez

Abigail Gómez
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Actividad #7

|

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).
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— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:
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-> Recuerde que los costos
— variables son unitarios.
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Abigail Gómez
300.000 CRC

Abigail Gómez
400.000 CRC

Abigail Gómez
100.000 CRC 

Abigail Gómez
50.000 CRC 

Abigail Gómez
100.000 CRC 

Abigail Gómez
50.000 CRC 

Abigail Gómez
250 CRC 

Abigail Gómez
10 CRC 

Abigail Gómez
40 CRC 

Abigail Gómez
30 CRC 

Abigail Gómez
300 CRC 

Abigail Gómez
500 CRC 

Abigail Gómez
800


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en — [303030 J

unidades

Punto de equilibrio

monetario — [ 2424.24 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


Abigail Gómez
3030.30

Abigail Gómez
2424.24 


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

Inventario de galletas
‘ Equipos y maquinaria
‘ Cuentas por cobrar

‘ Depésitos y garantias

Pasivos

‘ Cuentas por pagar
. Salarios y beneficios

Impuestos por pagar

1Y)
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n
—
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3
O
n

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.


Abigail Gómez
Inventario de galletas 

Abigail Gómez
Equipos y maquinaria 

Abigail Gómez
Cuentas por cobrar 

Abigail Gómez
Depósitos y garantías 

Abigail Gómez
Cuentas por pagar 

Abigail Gómez
Salarios y beneficios 

Abigail Gómez
Impuestos por pagar 

Abigail Gómez
Prestamos 


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Variedad de galletas: Hay una amplia gama de
galletas disponibles en el mercado, que varian en
sabor, ingredientes, tamano, forma y presentacion.
Desde galletas caseras hasta productos de marcas
reconocidas y especialidades gourmet.

Cadenas y franquicias: Grandes cadenas de
panaderias, pastelerias y franquicias
internacionales también ofrecen variedades de
galletas, compitiendo en precios, calidad y
conveniencia.,

Por ejemplo: La Pozuelo

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios 'y
mejorar la calidad.



Abigail Gómez
Variedad de galletas: Hay una amplia gama de galletas disponibles en el mercado, que varían en sabor, ingredientes, tamaño, forma y presentación. Desde galletas caseras hasta productos de marcas reconocidas y especialidades gourmet.

Abigail Gómez
Cadenas y franquicias: Grandes cadenas de panaderías, pastelerías y franquicias internacionales también ofrecen variedades de galletas, compitiendo en precios, calidad y conveniencia. 
Por ejemplo: La Pozuelo.
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== Actividad #1

—_= Determine cual es la importancia de cumplir con las
—_= obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
—= empresa.

— = Importancia de las obligaciones tributarias:
=— las obligaciones tributarias son esenciales para
= la operacion legal y sostenible de cualquier
=— negocio. Cumplir con estos compromisos no
= solo es una responsabilidad legal, sino que
= también contribuye a una buena reputacion
== empresarial, acceso a recursos financieros y

= = una gestion financiera eficaz.

%:: cComo se liquida una empresa?

— = La liquidacion de una empresa es un proceso

— complejo que implica cerrar todas las operaciones
—— comerciales de manera ordenada y legal.

Z_: Pasos: Decision y planificacion:

— Informe de liquidacion:

= Cancelacion de contratos y liquidacion de activos:

=_Z Pago de deudas:

:_», Distribucién-de-activos-restantes:

— - Cancelacion legal y administrativa:

— Cierre de cuentas'y comunicacion:

Y

N
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Abigail Gómez
las obligaciones tributarias son esenciales para la operación legal y sostenible de cualquier negocio. Cumplir con estos compromisos no solo es una responsabilidad legal, sino que también contribuye a una buena reputación empresarial, acceso a recursos financieros y una gestión financiera eficaz.

Abigail Gómez
La liquidación de una empresa es un proceso complejo que implica cerrar todas las operaciones comerciales de manera ordenada y legal.

Abigail Gómez
Pasos: Decisión y planificación:
Informe de liquidación:

Cancelación de contratos y liquidación de activos:
Pago de deudas:
Distribución de activos restantes:
Cancelación legal y administrativa:
Cierre de cuentas y comunicación:


Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Que con nuestros
productos las personas
tengan un estilo de vida
mas sana.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Materia prima,
SOcios,
patrocinadores y
clientes

Nuestro proyecto trata sobre un emprendimiento de galletas,

producto 100% artesanal

Es importante ya que, sera un producto mas nutritivo para

las

Personas, y el que sea mas sano. Lo hace mas rentable.

Nifos (7-10)
Adultos jovenes (19-25)

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Promocionar los

productos, realizar
mucho marketing y
hacer promociones

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Preparacion
Produccion

Marketing y Promocion
Venta

Cierre y evaluacion

Jévenes (12-18)
Adultos (25+)

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Que las personas
compren los productos,
y lograr generar fama
con nuestras galletas

. Quién lo hace?
(Responsables)

Duefiay
Equipo de
trabajo


Abigail Gómez
Nuestro proyecto trata sobre un emprendimiento de galletas, producto 100% artesanal 

Abigail Gómez
Es importante ya que, será un producto más nutritivo para las 
Personas, y el que sea más sano. Lo hace más rentable. 

Abigail Gómez
Niños (7-10)                                     Jóvenes (12-18) 
Adultos jóvenes (19-25)            Adultos (25+) 

Abigail Gómez
Que con nuestros productos las personas tengan un estilo de vida más sana. 

Abigail Gómez
Promocionar los productos, realizar mucho marketing y hacer promociones 

Abigail Gómez
Que las personas compren los productos, y lograr generar fama con nuestras galletas 

Abigail Gómez
Materia prima, socios, patrocinadores y clientes 

Abigail Gómez
Preparación 
Producción 
Marketing y Promoción 
Venta 
Cierre y evaluación 

Abigail Gómez
Dueña y Equipo de trabajo 
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