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[image: ]El  lavado de autos a domicilio es un servicio donde losdel lavado de automóviles se desplazan al lugar donde se encuentra el vehículo del cliente para realizar la limpieza y el lavado del mismo. Este servicio permite a los propietarios de automóviles mantener la limpieza de sus vehículos sin necesidad de desplazarse a un establecimiento físico de lavado de autos.


[image: ]Encargado de finanzas y administración(yo)
Encargado de ventas y administración (yo)
Encargado de producción (yo)
Gerente general (yo)
Llegar a tener varias camionetas con la función de poder atender a varios clientes a la misma vez en distintos lugar del país y poder formar una empresa con dicha idea 
Que los clientes queden satisfechos con el servicio y no tengan que trasladarse a ningún sitio para poder lavar su auto.


[image: ]Los clientes van ahorrar en el traslado de sus vehículos y segundo las tarifas que vamos a manejar son competitivas con el mercado actual además se van a tener paquetes mensuales y anuales que impactaran directamente en un ahorro en el usuario final.
Al no movilizarse el consumo de gasolina va ser menor y esto va impactar directamente al ambiente, segundo que nuestros productos con los que vamos a realizar los lavados son amigables con el medio ambiente.
Se va ayudar a la sociedad a tener mas tiempo para ellos, con el hecho de que no van a tener que gastar tiempo en llevar los automóviles al lavado, ya que los lavados van a ser a domicilio, esto le dará una mejor calidad de vida a las personas y mayor tiempo para estar con sus familias.


[image: ]Marketing y promociones en redes sociales.
· Empresas con sus propias flotillas.
· Amigos y familiares para la promoción boca a boca.

· Lavados y encerados.
· Paquetes mensuales.
· Paquetes Anuales.
Tendremos paquetes tanto mensuales como anuales los cuales pueden ser utilizados por un integrante de la familia o dos ósea el numero de veces puede ser gastado en cualquier vehículo que el usuario defina.
Productos amigables con el medio ambiente.
Milenials
Centenials.
Generación X.
Atención personalizada y amigable
Redes sociales (instragram,facebook)
· Ingredientes y materiales utilizables
· Costos de transporte
· Gastos de marketing y promociones


[image: ]Mercado Exigente.
Pocos Recursos.
Mucha competencia.
Mercado muy lineal.
Campañas empresariales.
Redes Sociales.
Marca en crecimiento.
Pocos Recursos para iniciar.

Trabajo en equipo.
Control de emociones.
Servicio al cliente.


[image: ][image: Logotipo  Descripción generada automáticamente]



Tu carro merece brillar como el medio ambiente.
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Gasolina traslado = 2000
Shampoo = 300
Cera. = 300
Limpiador de vidrios = 200
Limpiador de llantas = 150
Abrillantador. = 200
Paños = 200
Esponjas. = 200
Planillas. = 2000
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[image: ]Financiamiento de los materiales y flotilla de transporte. (Motocicleta).
Motocicletas.
Herramientas de lavado.



[image: ]No hay ninguno que ofrezca el lavado con productos biodegradables y amigables con el medio ambiente y que sea a domicilio. Ni que ofrezca los paquetes tanto mensuales como anuales.


[image: ]La liquidación de una empresa consiste en la extinción de tu negocio o empresa. A través de esta operación la compañía saldará todas las deudas pendientes frente a terceros, cobrará los créditos pendientes frente a sus deudores y, por último, repartirá el patrimonio que aún quede en la empresa entre los socios.
Mantenerse en regla con el estado y cotizar para tener un seguro de parte del empleado y empleador.


[image: ]Yo.
Una vez se tenga la inversión inicial estaríamos hablando de unos 6 meses después para poder reunir el esquipo y los distintos materiales necesarios.
Mano de Obra.
Shampoo.
Cera.
Transporte.
Producto líder en el mercado.
Bajar los índices de contaminación por productos químicos.
Promociones.
Marketing.
Visitas domiciliares.
Para cooperar con el medio ambiente y poder generar un negocio estable y productivo.
Personas conservadoras del medio ambiente.
Poder ayudar a no dañar mas el medio ambiente y mantener la naturaleza por más tiempo.
Producto no ofrecido en el mercado, la mayoría utiliza productos que dañan el medio ambiente.
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—= Actividad #4

— Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave de valor el cliente de clientes

Recursos

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

Fortalezas Debllldades

(][]
N

Oportunldades Amenazas

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer —N
emprendimiento

Slogan ~___»

Colores
principales de mi

marca ~ "
empresarial
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos

Mis costos variables

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

€
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales
unidades

(Precio de venta - costo
variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades '
Punto de equilibrio
monetario > @

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
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Mismos.

Activos

Pasivos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
L cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

cComo se liquida una empresa?




image15.jpeg
Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?

(Publico meta)

] ] ]
)
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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la

siguiente:
k. 1.En la barra de herramientas debes
£3) seleccionar la caja de texto.
2, 2.La opcidn que mejor te servira para
<, completar cada actividad es “Escribir
E texto”.
23 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.
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Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Vision:

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.
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Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Sostenibilidad ambiental:

Sostenibilidad econémica:

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible





