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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

El emprendimiento trata sobre crear productos utiles y decorativos de ceramica

personalizados, hechos de arcilla y realizados a mano.

Se disefiaran productos como platos, tazas, disefios decorativos para la casa o

personales, etc.Con el fin de que la gente pueda tener algo llamativo y diferente y

funcionable.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Poder crear productos personalizados de ceramica de una muy buena calidad y

Gtiles para el beneficio de los clientes, ofreciendo disefios al gusto para que estén

satisfechos y a gusto con el producto.

Vision:

Destacar en el mercado por los productos y poder ser reconocidos por la creatividad

y la nueva experiencia que se brindaré junto con los disefios innovadores que tendra

el emprendimiento

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Director.

Gerente de
Gerente recursos

Coordinador. General. HUManos.

Gerente de Gerente

produccion. ventas y financiero.
marketing.

Grente de




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Sostenibilidad ambiental:

Utilizando materiales sostenibles con el ambiente, gestionando los residuos, dando una

educacién y conciencia, opciones de transporte sostenibles como vehiculos electrénicos,

recilando y reutilizando todo lo posible.

Sostenibilidad economica:

Con una gestién financiera, diversificacion de infresos, con precios estratégicos, con

inversion e innovacion, planicificaiones a largo plazo, etc.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Artistas o
disefladores,

provedores de

materia prima
instituciones
financieras,

Actividades
clave

Disefio y
Desarollo de
productos, fa-
bricacion,
atencion al
cliente, promo-
cion.

Recursos
clave

Propuesta
de valor

Nos destacamos po
la pasién y creativid
que tenemos con la
cerdmica, cada
pieza cuenta una
historia Gnica 'y
diferente y puede
estar destinada a s
un tesoro familiar o
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Relacidon con

el cliente

Comunicacion
buena y precisa,
comprension,
demostraciones,
comprension.

Canales

Segmento
de clientes

Consumidores,
empresas y
corporaciones,
organizaciones,
artistas y disefia-
dore colaborativos.

Ventas en tiendas
fisicas, ventas onlin
colaboraciones,
redes sociales.

Instalaciones de
produccion, equipos
magquinaria, mate-
riales de calidad,
ecnologia de diseri(

Estrucutra de costos

Costos variables, costos fijos, costos de

distribucién, costos de tecnologia.

Fuentes de ingresos

Ventas de prodcutos, pedidos personalizados

distribucion de ventas, regalos corporativos,
eventos, etc.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

- Es innovador y es una nue
experiencia en el mercado.

- Variedad de prodcutos y
servicios.

- Accesible para cualquier
persona.

- Nuevas oportunidades en
el ambito comercial.

- Probabilidad de avanzar a
futuro con el emprendimientc
ya que al ser algo nuevo y
anico puede llamar mucho la
atencion.

Q). Oportunidades

Debilidades ?}

- Dificultad en
la compra de los
productos.

-Dificultad a la hora de
realizar ciertos pedidos.

- Competencias de otros
emprendimientos.

- Competencia con articulos
0 productos parecidos que
tengan un funcionamiento
casi igual.

Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

Se adjunta imagen del logo ya
que no se permitia afiadir.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

"Cada pieza es un reflejo de ti y cada reflejo

e i histori a"

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi Tonos café Colores colores vivos
. et para los

marca ~___» | Obeige. calidos. detalles.

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

i

= monetario de cada costo (fijo y variable).
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’ Alguiler (500.000). ‘ Mano de obra (10.000).
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Publicidad y marketing (80.000) Costos de energia (30.000).

" . . Marketing difital (15.000).
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— El precio de venta de mi

g

—= producto / servicio es de:

@ 2.550.
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e —— Recuerde que los costos
— variables son unitarios.
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades > 1, 411 unidades de piezz%

Punto de equilibrio

monetario — [ 3, 596, 550. ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Activos Pasivos
F'\)"aﬁg";,?ﬁgf_‘”s'oorte ‘ Salarios de empleados.
La propiedad privada. . Compra de productos.
El puesto del ‘
emprendimiento. Deudas a pagar.
Equipo necesario en ‘ Prestamos.
la oficina.

Derechos de la venta de ‘ Bienes adquiridos.
productos.

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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— = Actividad #10

1

————

]

————

= Investigue cuantos productos o servicios existen en el
== mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.
——— ]

——— Esta’ el servicio de los talleres y clases en donde las pE[SQDaS van.a
——
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——— y
———

objetos que son vendidos en tiendas para la decoracién de interiores y

en proyectos personalizados que se suelen realizar como por ejemplo

para eventos especiales como en bodas, cumpleaios, etc

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
— = elegir y contribuye a
S bajf';\r los preciosy
— = mejorar la calidad.




Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Son importantes ya que con ellas se pueden asegurar el funcionamiento

seguro y claro del estado, con ellas podemos fomentar la normalizacién

econdmica y poder cumplir con los suministros de bienes y servicios

nliblicos
p

cComo se liquida una empresa?

Para poder liquidar una empresa se necesita pasar por un proceso legal

fnAnc ond . | . liza el ]
- I . b<tribritodosd . I I

0 propetarios.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Para lograr los objetivos del
emprendimiento y poder
crecer mas alla.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Disponibilidad de materiales,
materia prima, ceramica,
pinturas, arcilla.

Dificultad de la compra de los productos.

Porque abarca y es muy importante para
el funcionamiento del negocio.

Para todo tipo de sociedad que esté interesada,
en adultos jévenes, adolescentes, etc.

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Se comenzara con pequefias
esculturas para muestras y
ganar confianza en clientes.

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Se comenzara los fines de
semana mientras se agenda
un horario.

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Un buen funcionamiento y
progreso del
emprendimiento.

. Quién lo hace?
(Responsables)

Personas encargadas del
emprendimiento.
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