




El emprendimiento trata sobre crear productos útiles y decorativos de cerámica 

personalizados, hechos de arcilla y realizados a mano.

Se diseñarán productos como platos, tazas, diseños decorativos para la casa o 

personales, etc.Con el fin de que la gente pueda tener algo llamativo y diferente y 

funcionable.



Poder crear productos personalizados de cerámica de una muy buena calidad y 

útiles para el beneficio de los clientes, ofreciendo diseños al gusto para que estén 

satisfechos y a gusto con el producto.

Destacar en el mercado por los  productos y poder ser reconocidos por la creatividad

y la nueva experiencia que se brindará junto con los diseños innovadores que tendrá 

el emprendimiento.  

Gerente de 
recursos 
humanos.

Gerente de
ventas y 
marketing.

Director.

Coordinador Gerente 
General.

Grente de 
producción.

Gerente 
financiero.

.



Utilizando materiales sostenibles con el ambiente, gestionando los residuos, dando una

educación y conciencia, opciones de transporte sostenibles como vehículos electrónicos,

recilando y reutilizando todo lo posible.

Dando condiciones laborales justas, relaciones con provedores, impacto en la comunidad

local, diversidad, dando un impacto cultural y educacional, etc.

Con una gestión financiera, diversificación de infresos, con precios estratégicos, con

inversión e innovación, planicificaiones a largo plazo, etc.



Artistas o 
diseñadores,
provedores de
materia prima, 
instituciones 
financieras, 
artesanos.

Diseño y 
Desarollo de
productos, fa-
bricación, 
atención al
 cliente, promo-
ción.

Nos destacamos por
 la pasión y creatividad
que tenemos con la
cerámica, cada 
pieza cuenta una 
historia única y 
diferente y puede 
estar destinada a ser
 un tesoro familiar o 
algo inolvidable.

Comunicación 
buena y precisa, 
comprensión, 
demostraciones, 
comprensión.

Instalaciones de 
producción, equipos
y maquinaria, mate-
riales de calidad, 
tecnología de diseño.

Ventas en tiendas 
físicas, ventas online, 
colaboraciones, 
redes sociales.

Consumidores,
empresas y
corporaciones, 
organizaciones,
artistas y diseña-
dore colaborativos.

Costos variables, costos fijos, costos de 
distribución, costos de tecnología.

Ventas de prodcutos, pedidos personalizados,
distribución de ventas, regalos corporativos,
eventos, etc. 



 - Variedad de prodcutos y 
servicios.

- Dificultad en 
la compra de los
productos.

-Dificultad a la hora de 
realizar ciertos pedidos.

- Competencias de otros 
emprendimientos.

- Competencia con artículos 
o productos parecidos que 
tengan un funcionamiento
casi igual.

- Nuevas oportunidades en
el ámbito comercial.

- Probabilidad de avanzar a 
futuro con el emprendimiento
ya que al ser algo nuevo y
único puede llamar mucho la 
atención.

- Es innovador y es una nueva 
experiencia en el mercado.

- Accesible para cualquier 
persona.



"Cada pieza es un reflejo de ti y cada reflejo

de ti es tu historia contada".

Tonos café 
o beige.

Colores 
cálidos.

Colores vivos 
para los 
detalles.

Se adjunta imagen del logo ya
que no se permitía añadir. 



Alquiler (500.000). 

Publicidad y marketing (80.000).

Mano de obra (10.000).

Costo de mantenimiento.

Envio (5.000).

Costos de energía (30.000).

Marketing difital (15.000).

Servicios públicos (150.000).

Salario del personal (600.000).

2.550.



1, 411 unidades de piezas.

3, 596, 550.



Salarios de empleados.
Medio de transporte 
para envíos.

Compra de productos.

Deudas a pagar.

La propiedad privada.

El puesto del 
emprendimiento.

Equipo necesario en
la oficina.

Prestamos. 

Bienes adquiridos.Derechos de la venta de 
productos.



Está el servicio de los talleres y clases en donde las personas van a 

clases para aprender sobre la cerámica y como crear cosas con ella, en

objetos que son vendidos en tiendas para la decoración de interiores y 

en proyectos personalizados que se suelen realizar como por ejemplo 

para eventos especiales como en bodas, cumpleaños, etc.



Son importantes ya que con ellas se pueden asegurar el funcionamiento

seguro y claro del estado, con ellas podemos fomentar la normalización 

económica y poder cumplir con los suministros de bienes y servicios 

públicos. 

Para poder liquidar una empresa se necesita pasar por un proceso legal 

y financiero en donde se cierren las operaciones que realiza el empren-

dimiento y después se va a distribuir todos los activos a los acredores

o propetarios.



Para todo tipo de sociedad que esté interesada, 
en adultos jóvenes, adolescentes, etc.

Dificultad de la compra de los productos.

Porque abarca y es muy importante para 
el funcionamiento del negocio.

Disponibilidad de materiales, 
materia prima, cerámica, 
pinturas, arcilla.

Personas encargadas del
 emprendimiento.

Un buen funcionamiento y
progreso del 
emprendimiento.

Se comenzara los fines de 
semana mientras se agenda
un horario.

Para lograr los objetivos del 
emprendimiento y poder
crecer más allá. 

Se comenzará con pequeñas
 esculturas para muestras y
ganar confianza en clientes.






