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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera

digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y

modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electréonico, encontrardas una barra similar a |la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidon que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e PEON N B

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.



Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Maquina Basica
Una maquina expendedora de productos de higiene basica, tales como:
toallas humedas, papel higiénico, vendas, toallas femeninas, pasta de
dientes, entre otros...

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.




Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:

La visién es solucionar de conseguir productos basicos, colocando estas
maquinas en sitios publicos privados ya que conseguir estos productos
rapidamente es complicado

Vision:

Tener nuestro servicio en diferentes locaciones para resolver esta
problematica

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea

Fundador

Servicio al Gerente Organizacio
Cliente General n

Administracion

y
Financiamiento

Operaciones Negocios y

y Logistica Operaciones




Actividad #3

Defina cémo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Ofrecer nuestro servicio en instituciones como escuelas, colegios y
universidades, ya que en estas es de mayor dificultad conseguir productos
de higiene

Sostenibilidad ambiental:

Fomentar el desechar correctamente los productos en desuso

Utilizando materiales amigables con el ambiente

Sostenibilidad economica:

Mantener una gestion financiera solida y rentable es crucial para la
sostenibilidad a largo plazo del negocio. Esto implica establecer precios
justos y competitivos, gestionar eficazmente los costos

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

— >

de valor el cliente de clientes

Colaboraciéon
con
instituciones
y empresas

las cuales nos
permitan tener
nuestro
producto es
sus
instalaciones

Las marcas a
las cuales les
compraremos
su producto
para incluirlo
en la maquina

Evaluaciones
y .
sugerencias
para mejorar
nuestra
compafiia

Recursos

N/

Productos de
higiene

Personal y
maquinaria
capacitados
para la
distribucion

Estrucutra de costos

Salarios, desarrollo, distribucion, mantenimiento,
compra, impuestos reabastecimiento, electricidad

y agua

Dar
productos de
higiene
necesarios
para las
personas a
cambio de un
costo
monetario

Consultqs Mayormente
personalizadas publico

femenino ya
Escuchar las que son las
sugerencias de mas
la clientela necesitadas
pero también
beneficia al
resto de la
poblacion

Canales

Promocionar
mediante las
redes sociales
el servicio

Mediante
canales de
television,
revistas,
publicaciones,
carteles, etc.

Fuentes de ingresos

La venta de los productos de la maquina,
Colaboraciones con empresas

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(G\ Fortalezas Debilidades ’53

La poca competencia en el El alto costo de los
mercado productos y el desarrollo
de la maquina

Su innovacion

Una oportunidad de Que las instituciones no
negocio viable, deseen  colaborar con
resolviendo un problema nuestro servicio

de la sociedad y colaborar
con instituciones publicas Posibles fallos en las
y privadas maquinas

Dificultad para mantener
un desarrollo sostenible

ﬁa Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.




Actividad #6

El logo de mi
primer N—N

emprendimiento hatt. pranicts
MEWER LAEK

THE BASIE

Nunca pierdas lo basico

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi
marca N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos

Salarios: 2.800.000

Alquiler de Edificio: 2.000.000

Servicios publicos: 400.000

Mis costos variables

Materias primas: 7.000.000

Mantenimiento: 1.000.000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

X

~

17.000.000

Recuerde que los costos

variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la féormula del punto de equiilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario = de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

o C—

Punto de equilibrio 2.800.000
monetario ; @ o

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su hegocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Computadoras Préstamo Bancario

Menaje de oficina Salarios

Cuentas por corar Inventario

o Cuentas por pagar
Magquinas expendedoras

Camion

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Encontré una empresa en Espafia que se llama TinerVending, la cual
fabrica todo tipo de maquinas expendedoras.

Sin embargo, en Costa Rica mi proyecto seria pionero. Lo cual me daria la
oportunidad de patentar mi servicio y tener una gran ganancia.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Es importante cumplir con las obligaciones tributarias para ayudar a la
estabilidad economica del pais y colaborar con mis impuestos al avance de
diferentes proyectos gubernamentales.

Ademas deseo que el negocio este en regla por eventuales auditorias y para
generar una imagen correcta de mi empresa

cComo se liquida una empresa?

Hay 5 pasos principales relacionados con los procedimientos de liquidacion
voluntaria:

Liquidacion acordada por asamblea de accionistas.

Haga un inventario de los activos y deudas.

Notificar a las autoridades sobre la liquidacion de su empresa.
Liquidacién de activos y propiedades.

Registro del acuerdo de disolucion.




Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

El problema es lo dificil que es conseguir productos de higiene

de manera rapida

Es importante cubrir este tema porque la poblacion necesita, mas
que todo las mujeres, debido al periodo menstrual

Es para todo publico de todas las edades pero mayormente las

mujeres adolescentes y adultas

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

¢Qué queremos lograr?

(Metas y Resultados)

Para ayudar a la
poblacién a
conseguir productos
higiénicos

¢ Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Productos de higiene
Maquinaria
Personal

Electricidad

Vender maquinas
expendedoras de
productos basicos de
higiene personal

Queremos lograr un
emprendimiento Util
y prospero

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

¢Quién lo hace?
(Responsables)

Primero comprar
pocas maquinas,

después distribuirlas y

si el producto se
vende, producir mas,
en un tiempo
estimado de un afio

El lider del proyecto
Especialistas en
organizacion y
personal
administrativo que se
encargue de la
planificacion,
coordinacion y
ejecucion de las
tareas necesarias para
lograr una
organizacion efectiva




R R R R B R R B R R B R R B R R R R R B R R B R R

44 Junior p——
44 Achievement 35 Empowering
44 Costa Rica e

Miembro de JA Worldwide

NOTAS

Este proyecto me ha gustado su forma de manejo y siento que realice todo el proyecto de
manera correcta

Siento que es muy necesario saber como realizar un proyecto de manera eficaz para el futuro
desarrollo de nuestra generacion

U
\ . MINISTERIO DE DIRECCION DE
SERVICIO COMUNAL EDUCACION PUBLICA / VIDA ESTUDIANTIL
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