
 



 



 

Mi idea de negocio se centra en crear hermosas flores hechas a mano, utilizando cintas de diversos 
colores y materiales. Estas flores ofrecen una alternativa duradera y personalizable a las flores naturales, 
haciéndolas ideales para una variedad de ocasiones y propósitos. A mis 17 años, quiero aprovechar mi 
creatividad para diseñar diferentes tipos de flores, desde rosas y margaritas hasta tulipanes y lirios, 
utilizando técnicas como el tejido, el enrollado y el plegado. 
 
Una vez que haya creado mis flores, planeo venderlas tanto en línea como en mercados locales. En 
plataformas como Etsy, abriré una tienda virtual para mostrar y vender mis creaciones a una audiencia 
global. También consideraré vender mis flores en mercados de artesanías, ferias locales o eventos 
comunitarios para llegar a clientes locales y establecer mi marca en mi área. 
 
Además de la venta de flores individuales, ofreceré servicios personalizados para eventos especiales, 
como bodas, fiestas de cumpleaños o graduaciones. Por ejemplo, podré crear arreglos florales 
personalizados, ramos de novia únicos o boutonnieres a juego para el novio y los padrinos. Esto me 
permitirá satisfacer las necesidades específicas de mis clientes y diferenciarme en el mercado. 
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Nos esforzamos por ser reconocidos como líderes en la industria de las flores artesanales, 
tanto a nivel local como global. Buscamos expandir nuestra presencia en el mercado, ampliar 
nuestra gama de productos y servicios, y cultivar relaciones sólidas con nuestros clientes. 
Aspiramos a ser una fuente de inspiración para otros emprendedores creativos y a contribuir 
positivamente a nuestra comunidad a través de iniciativas de responsabilidad social 
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1. *Promoción de empleo local:* Crear oportunidades de empleo para la comunidad local, 
incluyendo la capacitación en habilidades artesanales y de venta. 
2. *Colaboración con ONGs:* Trabajar con organizaciones no gubernamentales para 
apoyar causas sociales, como la educación o el empoderamiento de mujeres. 
3. *Espacios de trabajo inclusivos:* Fomentar un ambiente de trabajo inclusivo y 
respetuoso, promoviendo la igualdad de oportunidades para todos los empleados. 

1. Uso de materiales ecológicos:* Utilizar cintas y otros materiales que sean reciclables o 
biodegradables, reduciendo el impacto ambiental. 
2. *Minimización de residuos:* Implementar procesos de producción que minimicen el 
desperdicio, como el reciclaje de retazos de cintas. 
3. *Energías renovables:* Optar por fuentes de energía renovable en la producción y 
distribución, como paneles solares para las instalaciones 

1. Precios justos:* Establecer precios que sean competitivos pero que también aseguren un 
margen de beneficio sostenible. 
2. *Diversificación de productos:* Ofrecer una variedad de productos para atraer a 
diferentes segmentos del mercado, reduciendo el riesgo financiero. 
3. *Inversión en tecnología:* Invertir en tecnologías que mejoren la eficiencia de la 
producción y reduzcan costos a largo plazo. 



 

- Proveedores 
de materiales 
sostenibles 
- 
Distribuidores 
y minoristas 
de productos 
ecológicos 
- ONGs y 
asociaciones 
comunitarias 

- Diseño y 
producción de 
flores con cinta 
- Marketing y 
promoción en 
redes sociales 
- Distribución y 
ventas 

Productos 
artesanales y 
ecológicos que 
promueven la 
sostenibilidad y 
la belleza 
natural 

- Atención 
personalizada 
y servicio al 
cliente 
- Programas de 
fidelización y 
descuentos 

- Personas 
preocupadas 
por el medio 
ambiente 
- Decoradores 
de eventos y 
bodas 
- Tiendas de 
regalos y 
productos 
artesanales 

- Materiales 
ecológicos 
- Equipo de 
producción 
- Plataforma 
de ventas en 
línea 

- Tienda en 
línea 
- Ferias y 
mercados de 
artesanías 
- 
Distribuidores 
minoristas 

- Costos de materiales y producción 
- Gastos de marketing y distribución 
- Inversión en tecnología y capacitación 

- Ventas de productos en línea y en tiendas 
- Colaboraciones y pedidos especiales para 
eventos 



 

- Productos únicos y hechos a 
mano 
- Enfoque en la sostenibilidad y el 
uso de materiales ecológicos 
- Fuerte presencia en redes 
sociales 

- Costos de producción 
relativamente altos debido a los 
materiales ecológicos 
- Dependencia de un mercado nicho 
- Necesidad de constante innovación 
en diseño 

- Creciente demanda de productos 
sostenibles 
- Expansión a mercados 
internacionales 
- Colaboraciones con otros 
negocios ecológicos 

- Competencia de productos más 
baratos no sostenibles 
- Cambios en las regulaciones 
ambientales que puedan afectar 
costos 
- Variaciones en la demanda del 
mercado 



 

Belleza perdura ,recuerdos que florecen  

Blanco 
 
Negro 
 
Gris 

 



 

1. Alquiler del local: ₡200,000 
2. Salario del personal 
administrativo: ₡150,000 
3. Servicios (electricidad, agua, 
internet): ₡50,000 
4. Publicidad y marketing: ₡30,000 
5. Seguro del local: ₡20,000 

1. Costo de las flores por 
unidad: ₡5,000 
2. Costo del empaque por 
unidad: ₡500 
3. Costo de otros materiales 
por unidad: ₡1,000 

₡12,000 



 

82 unidades 

984,000 



 

1. Inventario de flores eternas: 
Incluye todas las flores tratadas 
y listas para la venta. 
2. Equipo de oficina 
Computadoras, impresoras, y 
otros equipos usados en la 
administración. 
3. Mobiliario de tienda 
Estanterías, mesas de 
exposición, etc. 
4. Vehículo de entrega Si tienes 
un vehículo para repartir los 
productos. 
5. Propiedad física  Si la tienda 
es propia, el local en sí mismo. 
6. Cuentas por cobrar: Pagos 
pendientes de clientes. 
7. Herramientas de 
conservación: Equipos usados 
para tratar y preservar las 
flores. 

1. Deudas a corto plazo: 
Préstamos o créditos 
comerciales que deben 
pagarse en menos de un año. 
2. Cuentas por pagar: 
Facturas pendientes a 
proveedores. 
3. Salarios: Pagos pendientes 
a empleados. 
4. Alquiler de local: Si el local 
no es propio, el alquiler 
mensual. 
5. Préstamos a largo plazo 
Deudas a pagar en un plazo 
superior a un año, como 
préstamos para la compra de 
equipo. 
6. Inventario financiado Si las 
flores u otros suministros 
fueron adquiridos a crédito. 
7. Impuestos por pagar 
Obligaciones tributarias 
pendientes de pago 



 

1. Competidor 1: 
   - Producto Flores artificiales premium. 
   - Ubicación: Tienda física en el centro de la ciudad. 
   - Diferenciador: Uso de materiales ecológicos. 
 
2. Competidor 2: 
   - Producto: Ramo de flores frescas de lujo. 
   - Ubicación: Servicio en línea con entrega a domicilio. 
   - Diferenciador  Personalización y empaques temáticos. 
 
3. Competidor 3: 
   - Producto: Arreglos florales de flores secas. 
   - Ubicación: Boutique en el área comercial. 
   - Diferenciador: Arreglos de diseño artístico. 
 
4. Competidor 4: 
   - Producto: Flores eternas con accesorios de regalo. 
   - Ubicación: Tienda en un centro comercial. 
   - Diferenciador: Paquetes combinados con chocolates o peluches. 



 

1. Cumplimiento legal Cumplir con las obligaciones tributarias es esencial para operar dentro de 
la legalidad y evitar sanciones. 
2. Reputación: Mantenerse al día con los impuestos mejora la reputación y la credibilidad del 
negocio ante clientes y proveedores. 
3. Finanzas saludables Ayuda a llevar una contabilidad clara y transparente, lo cual es 
fundamental para la salud financiera del negocio. 
4. Contribución al desarrollo Los impuestos recaudados son fundamentales para el desarrollo 
económico y social de la comunidad. 
5. Acceso a beneficios fiscales: Cumplir con las obligaciones puede abrir la puerta a incentivos y 
beneficios fiscales. 

1. Cierre de operaciones: Decidir cesar todas las actividades comerciales y notificar a los 
empleados y clientes. 
2. Inventario y evaluación de activos: Realizar un inventario completo y valorar los activos 
que se pueden vender. 
3. Pago de deudas: Liquidar todas las deudas pendientes con proveedores, bancos, y otras 
entidades. 
4. Notificación a autoridades: Informar a las autoridades fiscales y otras entidades 
gubernamentales pertinentes del cierre. 
5. Distribución de activos restantes: Una vez pagadas todas las deudas, distribuir cualquier 
activo restante entre los propietarios o accionistas. 
6. Cancelación de registros: Cancelar todos los registros comerciales, licencias y cuentas 
bancarias asociadas con el negocio. 



 

Crear una línea de productos de flores eternas que combinen con 
decoraciones de eventos especiales. 

Justificación: Hay una demanda creciente de decoraciones 
duraderas y ecológicas para eventos, y las flores eternas son una 
solución ideal. 

Organizadores de eventos, parejas que planean bodas, y empresas 
que buscan decoraciones duraderas. 

Establecer una nueva línea 
de productos de flores 
eternas adaptadas a la 
decoración de eventos, 
incrementando las ventas y 
la visibilidad de la marca en 
este sector. 

Establecer una nueva línea 
de productos de flores 
eternas adaptadas a la 
decoración de eventos, 
incrementando las ventas y 
la visibilidad de la marca en 
este sector. 

- Aumentar las ventas en un 
30% en el segmento de 
eventos en los próximos 
seis meses y posicionar la 
marca como una opción 
líder en decoraciones 
duraderas para eventos. 

Materiales para la 
producción de flores 
eternas, presupuesto para 
marketing, personal 
especializado en diseño 
floral y eventos 

Lanzar la nueva línea en 
tres meses, con una 
campaña de marketing de 
dos meses antes del 
lanzamiento y 
colaboraciones con 
organizadores de eventos a 
partir del cuarto mes. 

El equipo de diseño floral, 
el equipo de marketing, y 
un gestor de proyectos para 
coordinar la colaboración 
con los organizadores de 
eventos. 



 


