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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

La idea de el negomo es ser una empresa que se va a caracterlza por brindar

nuesstros servicios

L J [ -

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Es complacer las necesidades de nuestras clientas y tambien contribuyendo a
su sostenibilidad.

Vision:
ser una empresa en brindar la mejor exelencia de servisio, sinedo reconocida
por su exelente calidad, innovacion y sostenibilidad

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

gerente

administrado contador marketing
comercial costos ventas




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Sostenibilidad ambiental:

utilizando energias y recursosrenovables para alimentar las instalaciones de

_produccion y reducir las emiciones de carbono.

Sostenibilidad economica:

Mantener a nuestros clientes satisfechos con nuestro servisio para asi poder

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




—= Actividad #4

Ty Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

socios estrategid®sl £| sevicio dado iseR relacion lavoral Gerenero

o , femenino
socios industrial€sll  a promocion Ser una persong

del sevicio respetuosa,
proveedores sencillo:$15 amable, social,

la capacitacion

cargado:$20

Recursos Canales
clave

El material clave comunicacion
para realizar el _
trabajo marketing

redes sociales

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Hacer un investigacion por medio de un
prosupuesto para realizar la tabla de
costos con su respectivo valor

por el servico prestado

—_— > . HE4 u“

— = Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— necesaria para completar esta actividad.
—_—



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

-Soy muy buena disefiadora
-exelente atencion al cliente
-se acepta cualquier instrumeto
de pago

-uso de productos de calidad
-ubicacion de facil acceso

-Crecimiento del prestigio del
negocio

-Liderazgo consolidado de la
organizacion en el manicure
-Aunmento de la cartera de
clientes

-Ampliacion de los servicios a
ofrecer

Debilidades ?}

-No se haceptan acompafantes
-No hay cervicio fines de semang
o dias festivos

-Altos costos de funcionamiento
-Espacio restringino en el salon

-mecados en internet

- Nuevos negocios del mismo tip
-descuentos de la competencia
- servicios a domicilio

Qﬂ Oportunidades Amenazas j

Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N \
emprendimiento

MARE SALON

MANICURE FEMENIND

Siente hermosa con tu manicure de reina

Slogan ~__ »

Colores

rincipales de mi
P P blanco azul dorado
marca NN

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

F
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

F

(

|

|

|

ﬂ

Mis costos fijos Mis costos variables

|

n

— = ’ material del lugar 20,00 ‘ Luz 19,000
em— -

= agua 7,500 Limas de ufias 2,000

<: == ‘ acrilico 20,000 ’ material de limpieza 8,000

= los costos de los productos
20,000

—= facturas de servicios publicos . los tips 12,000
——ey 20.000

|

— electricidad 18,000 las bases  12.000

— = ‘ transporte 12,5000 ‘
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F

— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:

(e
e—

-> Recuerde que los costos
— variables son unitarios.
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

—> | 0,24 J

Punto de equilibrio

monetario > [@ 2500 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

. equipo de manicure
‘ la materia prima

el salon

‘ muebles

accesorios

inventario

cuentas por pagar

deudas a corto plazo

impuestos

deudas a largo plazo

saldo en las cuentas bancarias

‘ patentes

pago de la renta

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.



Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

un aproximado de situios que ofren mi servios es de 40 locales en mi zona, pero
teniendo en cuenta que hay mas lugares o servisios a domisilo que reliazan este
tipo de servisio es muy dificl de saber cuanta competencia hay con respeto a mi
mini_ empresa

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.




Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

es importante ‘porque podemos ayudar al fortalecimiento de la economia de
nuestro pais, la prevencion de sanciones o multas por parte de de las autoridades

fiscales, evitar litigios y contingencias fiscales que son procesos costosos y largos con

cComo se liquida una empresa?

conciste en la extincion de la empresa. por medio de esta operacion |3 compaiiia
saldra de otdas las deudas pendientes frente a terceros, cobrar creditos

mdm@ﬁmﬁdeudmmrpmmmmmmm?empma

entre lo socios
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion) los servicios y productos a vender por medio de la empresa

¢Por qué es importante
este tema? porque la sociedad es consumidora de diferentes productos y
(Qustificacion) servicios

¢Para quiénes lo vamos
a hacer? para las personas consumidoras

(Publico meta)

¢Para qué es la actividad? ¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?
(Objetivo) (Actividades) (Metas y Resultados)
crear una empresa sostenible . ,
donde venda% ofrece un promocionar por medio de crear una empresa sana
procto o srvicio al plublico de redes sociales y el marketing Y crecer

consumirdor de forma sana )
poder mejorar en consumo

y tener estabilidad economica
en nustra empresa

¢Qué necesitamos? ¢Cuando lo vamos a ¢Quién lo hace?
(Recursos y materiales) hacer? (Responsables)
(Cronograma)
todos las maquinas para la mi persona enprendedora
industria y el personal capas- = compra de las maquinas y socios
sitado 8-8-24

creacion del negicio
3-9-24

contratcion personal
12-9-24

ventas 20-10-24



YR R R B R R B R BB R BB

Costa Rica

44 Junior ;
ears of
4 4 AChIevement 3 5 Empowering
ives

Miembro de JA Worldwide

N OTAS

MINISTERIO DE DIRECCION DE
EDUCACION PUBLICA VIDA ESTUDIANTIL

SERVICIO COMUNAL

ESTUDIANTIL

©Junior Achievement Costa Rica, 2024





