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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidn que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e YEIN N8

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

El producto se basa en un dispensador, o un tipo de maquina dispensadora de

productos para la piel, asi como bloqueadores, hidraté(tes, cremas y mas, para

asi hacer que nuestros clientes puedan tener algo facil de usar sin necesidad de
~ personas, con el fin de que gocen de su uso.

L4 L J -

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Brindar un producto eficiente y que sea de buena calidad, que le brinde comodidad

al cliente y que pueda usarlo cuando lo necesite.

Vision:

Convertir este negocio en un negocio grande reconocido en diferentes lugares

y brindar un excelente servicio a nuestros clientes.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente CEO

Disefador Marketing

Finanzas

Organizacion Supervisor Apoyo adminis

rativo




Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

El producto, gracias a sus ventas conecta al cliente y a sus productores a la hora

de comprar, generando confianza y beneficiando las necesidades de las

personas de la comunidad

Sostenibilidad ambiental:

La idea esta basada en utilizar materiales reciclados para la elaborcion de este,

podemos gozar del producto sin dafiar el ambiente.

Sostenibilidad economica:

El producto va a tener un precio accesible para que todos gocen de su uso,

generando ingresos suficientes para cubrir los costos, utiizando tecnologias

eficientes.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades
clave clave

Crear un

_ roducto
Alquiler y la 3e calidad

v?nta a I((JI)SI que puedan
clientes de utilizar.

producto
menc_lonado
anteriormente.

La publicidad

Recursos
clave

Nuestros
puntos de venta

Estrucutra de costos

Propuesta Relacion conl Segmento

de valor

el cliente de clientes

Respetuosa
Tener una
excelente Personas

Precios baratosll 8 experiencia. las cuales

y accesibles necesiten de
para los clienteg verdad el uso
gue quieran de productos.

comprar el
producto.

Salarios, materiales, pago de impuestos.

Internet

Fuentes de ingresos

Ventas del producto y la publicidad

Recuerda: En la presentacion “Modelo de
- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(5\ Fortalezas Debilidades /aw

Capacidad de entender las
necesidades de los clientes
gue muchas veces necesitan
de estos productos o que no
tienen para comprarlos por
separado, queremos realizar
la accién de ayudar a todas
esas personas que lo
necesiten.

La oportunidad de mejorar la
calidad del producto utilizando
materiales adecuados para
su elaboracién, mejorar las
estrategias de venta para
gue cada persona pueda
disfrutar su producto.

Oportunidades

Recuerda:

En

la presentacion
diferencia” puedes encontrar la informacion

Las ideas que teniamos para
impulsar el proyecto no fueron
lo suficientemente buenas, sin
embargo, podemos mejorar la
forma de venderlo y también
mejorar el precio y las formas
de elaborar el producto.

Lo que puede poner en peligro
el producto es que muchas
personas tienen mas facilidad
de comprar los productos por
separado, ademas de que
pueden salir mas econdmicos,
sin embargo, no es

tanto problema ya que el
producto es mas que todo para
los que lo necesiten y podemos
variar el precio.

Amenazas j

necesaria para completar esta actividad.

“Qué me



Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer

emprendimiento

Slogan ~_  »

Colores

principales de mi

marca
empresarial

Actividad #6

. |

piel hidratada, piel feliz

Piel hidratada, piel feliz

\-—)

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
. Salarios= 150.000 ‘ Marketina= 50.000
Alquiler = 100.000 Gastos de envio= 150.000

‘ Servicios publicos= 50.000 ‘ Materia Prima= 150.000

Impuestos = 40.000

. Herramientas= 10.000 ‘

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

@ 25.000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en f
unidades [ 35 ]
Punto de equilibrio 675 000
monetario > @

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

Vehiculos

Propiedad intelectual
Equipos
Herramientas
Alquileres
Tecnologias

Recursos humanos

Financieros

Relaciones comerciales

Proveedores

Pasivos

Cuentas por pagar

Deudas

Salarios
Impuestos

Alquileres

Gastos

Provisiones
Obligaciones financieras
Beneficios

Inventario

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficing,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

lizando el i del I i I

no cuenta con mucha competencia, ya que lo Unico que

hay son dispensadores para maquillaje y cosas

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11
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Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una

i

V

ik

= empresa.
= Importancia de las obligaciones tributarias:
;—> Es importante estar en regla, si pago impuestos contribuyo al

— pais, al tener un negocio que da factura, genero un récord que me
—— permite acceder a crédito bancario y al estar en la formalidad
— también puedo acceder a un seguro de la CCSS.

—= cComo se liquida una empresa?

=2 Existe-un-proceso-llamado-liquidacion-voluntaria, tacual-se
—> basa en la liquidacion acordada por parte de asambleas

- : accionistas, hacer un inventario de los activos y deudas,

— notificar a las autoridades sobre la dicha liquidacion,

—> publicar la gaceta en el gobierno, la liquidacion y activos y

- - propiedades y por ultimo el registro del acuerdo de

™ disolucion,
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Qustificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Para ayudar con el
cuidado de la piel a
aquellas personas que
lo necesiten y quieran
cuidar de4 su piel.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Una plataforma donde
se encuentre el producto
y materiales reciclados
para elaborar el mismo.

El acceso de las personas a productos necesarios para el

cuidado de la piel.

Porque a ciertas personas se les dificulta comprar todos los
productos por separado, y ayuda con el cuidado de la piel

Para personas a las cuales se les dificulte comprar los

productos por separado.

¢Qué vamos a hacer?

(Actividades)

Podemos hacer rifas de
vez en cuando para las
personas que no puedan
adquirir el producto,

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Se hara en cuanto
tengamos los
materiales, ojala a
partir de noviembre
de este afio, esto para
empezar a producirlos
a partir del 2025 y los
recursos suficientes
para empezar a
vender a la gente.

¢Qué queremos lograr?

(Metas y Resultados)

Proporcionar un
cuidado excelente para
la piel a cada una de las
personas que lo
requieran.

¢Quién lo hace?
(Responsables)

Los directores del
emprendimiento
deberan hacerse
responsables de
verificar que el
producto esté
funcionando.
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NOTAS

Recordar que este emprendimiento es basado en ayudar a la piel y la idea es

que sea economico para que todos los que lo necesiten puedan acceder a
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