




La idea es crear un negocio donde se vendan productos de joyería, manejando 

réplicas de joyería de lujo pero con precios más accesibles para el público 

haciéndolo de manera virtual, creando una página del negocio en redes sociales 

para poder llegar a variedad de público y manejando envío por todas partes 

del país, y de esta manera ser accesibles para que en cualquier parte del 

país se puedan adquirir los productos. Se va a buscar vender productos resistentes 

y de una muy buena calidad para diferenciarse de los demás emprendimientos

que dan un servicio similar a este.



Proveer piezas de joyería diferentes y lujosas, pero a un precio accesible 

para todo el público. Dando una imagen de que para accesorizar no necesitas

gastar demás.

La visión es hacer que el negocio crezca y proveer joyas por todo el 

país.
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En cuanto a la sostenibilidad social se planea crear el negocio de una manera

que sea versátil e inclusivo para todo el público y los compradores. Crear 

una marca con un estilo neutro con la que el público pueda identificarse. 

Para apoyar la sostenibilidad ambiental, se van a crear empaques de 

entrega para nuestros productos que sean reutilizables, funcionales y

cómodos para transportar tus joyas, evitando así el desecho de empaques

y la contaminación.

Se busca crear una marca con réplicas casi identicas de joyería de marcas

de lujo, pero a un precio accesible para todo el público, manteniendo de igual 

manera una gran calidad en las piezas, pero accesibles en precio.



Proveedores: 
estos van a
proveer los 
prductos que 
la tienda va a 
vender, así 
cómo 
conseguir 
nuevos 
productos.

Conseguir los
proveedores,
buscar de que
manera 
desarrollar el
lanzamiento de
la marca

Nuestro 
negocio ofrece 
una propuesta
de valor 
accesible y 
más cómodo 
que la mayoría 
de joyería en
el mercado.

Se busca
mantener 
relaciones 
estrechas con
los clientes y 
manteniéndolas 
mediante 
promociones 
especiales

Nuestros
principales 
clientes 
serán 
personas que
busquen lujo 
por un precio 
accesible 
pero
de buena
calidad.

Se necesita
organización 
y planear de 
que manera
se va a 
desarrollar y
mantener.

Se va a
manejar por
medio de 
redes sociales 
y publicidad
enviando 
paquetes a 
creadores de
contenido.

Los gastos fijos serán los pagos a los
proveedores y a las personas que trabajen
con el negocio.

Nuestras fuentes de ingreso serán 
las 
compras que se hagan mensual o 
semanalmente.



Ofrecemos un producto
diferente, con una calidad
que no se maneja normalmente
en el mercado. 

Al ser una empresa nueva
podemos temer que opine el 
público. Además 
dependemos
de los proveedores.

Siendo un negocio virtual 
tenemos la oportunidad de 
crear toda una imagen en 
redes sociales de lo que 
somos, también la venta al
por mayor.

Al ser algo diferente en el 
mercado, siempre se 
puede 
temer que alguien copie la 
idea.



“ Gold 2 be, all you need “



Publicidad al mes

Pago mensual de 
proveedores 

Pago de empleados 

Pago de envíos

Mercadería 

Pago de contenido 
a creadores

8.000 a 13.000



10 unidades 

9.900



Equipo para crear contenido 

Cobros a clientes 

Pago de proveedores 

Salarios de empleados 



- Wear it 4 you

- Arena roja

- July 24

- Soft lines

Estos son algunos, pero podrían haber alrededor de 10



El cumplimiento tributario garantiza que cada individuo y empresa contribuyan 
de manera proporcional a su capacidad económica

La liquidación de una empresa consiste en la extinción de tu negocio o empresa. A 
través de esta operación la compañía saldará todas las deudas pendientes frente 
a terceros, cobrará los créditos pendientes frente a sus deudores y, por último, 
repartirá el patrimonio que aún quede en la empresa entre los socios.



que las personas puedan conseguir joyería accesible 

para tener productos de buena calidad

público de redes sociales 

crear clientes 
que busquen mejor
joyería y tener 
mejores precios 

promocionar 
en redes sociales 

hacer que 
la empresa 
crezca 
y generar ingresos 

proveedores y 
contenido de calidad 

1-conseguir proveedores
2-crear contenido para redes
3-promocionar las joyas

Yo como dueña 
de
la empresa






