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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

La idea es crear un negocio donde se vendan productos de joyeria, manejando
réplicas de joyeria de lujo pero con precios mas accesibles para el publico
haciéndolo de manera virtual, creando una pagina del negocio en redes sociales
para poder llegar a variedad de publico y manejando envio por todas partes

del pais, y de esta manera ser accesibles para que en cualquier parte del

pais se puedan adquirir los productos. Se va a buscar vender productos resistentes
y de una muy buena calidad para diferenciarse de los demas emprendimientos

gue dan un servicio similar a este.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Proveer piezas de joyeria diferentes y lujosas, pero a un precio accesible

para todo el publico. Dando una imagen de que para accesorizar no necesitas

gastar demas.

Vision:

La vision es hacer que el negocio crezca y proveer joyas por todo el

pais.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Director de la empresa

marketing ventas finanzas

encargados
proveedores de redes administracion

sociales




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

En cuanto a la sostenibilidad social se planea crear el negocio de una manera

gue sea versdtil e inclusivo para todo el publico y los compradores. Crear

una marca con un estilo neutro con la que el publico pueda identificarse.

Sostenibilidad ambiental:

Para apoyar la sostenibilidad ambiental, se van a crear empaques de

entrega para nuestros productos que sean reutilizables, funcionales y

cdmodos para transportar tus joyas, evitando asi el desecho de empaques

y la contaminacion.

Sostenibilidad economica:

Se busca crear una marca con réplicas casi identicas de joyeria de marcas

de lujo, pero a un precio accesible para todo el publico, manteniendo de igual

manera una gran calidad en las piezas, pero accesibles en precio.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

Proveedores: : N Se busca Nuestros
uestro 1CS
estos van a Conseguir los mantener principales

negocio ofrece . i
proveer los proveedores, J relaciones clientes
buscar de que estrechas con 4
prductos que manera , seran
la tienda va a accesible y los clientes Yy personas que

. desarrollar el m iendolas '
vender, asi - ey anteniendola busquen lujo
, m mas comodo : .
lanzamiento de mediante por un precio

cémo que la mayoria -

conseguir la marca de joyen’ayen promo_mlones accesible
especiales

nuevos ol mercado. p pero

productos. de buena

calidad.

Recursos Canales
clave

Se necesita Sevaa

organizacion manejar por

y planear de medio de

gue manera redes sociales

sevaa y publicidad

desarrollar y enviando

mantener. paquetes a
creadores de
contenido.

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Los gastos fijos seran los pagos a los Nuestras fuentes de ingreso seran

proveedores y a las personas que trabajen las

con el negocio. compras gque se hagan mensual o
semanalmente.

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— necesaria para completar esta actividad.
— >



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?3

Al ser una empresa nueva
Ofrecemos un producto podemos temer que opine el
diferente, con una calidad publico. Ademas
gue no se maneja normalmente dependemos
en el mercado. de los proveedores.

Siendo un negocio virtual _

tenemos la oportunidad de Al ser algo diferente en el
crear toda una imagen en mercado, siempre se
redes sociales de lo que puede _ _
somos, también la venta al temer que alguien copie la
por mayor. idea.

Qﬂ Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

02

El logo de mi
primer
emprendimiento

“Gold 2 be, all you need “

Slogan

Colores
principales de mi
marca
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

|

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

|

|

|

|

|

—> Mis costos fijos Mis costos variables

—

|

Publicidad al mes ‘ Pago de envios

Pago mensual de Mercaderia
proveedores

Pago de empleados ’ Pago de contenido
a creadores

/
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— El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

— - [@ 8.000 a 13.000
— =
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-> Recuerde que los costos
—

— variables son unitarios.
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

_ﬁ 10 unidades
unidades [ J

Punto de equilibrio

monetario > [@ 9.900 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

. Equipo para crear contenido ‘ Pago de proveedores

‘ Cobros a clientes . Salarios de empleados

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

- Wear it 4 you

- Arena roja
- July 24

- Soft lines

Estos son algunos, pero podrian haber alrededor de 10

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.




Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

El cumplimiento tributario garantiza que cada individuo y empresa contribuyan
‘de manera proporcional a su capacidad econébmica

cComo se liquida una empresa?

traves de esta operacion la compafiia saldara todas las deudas pendlentes frente

repartlra el patrlmonlo que adn quede enla empresa entre los socios.




Guia para planear Yo Emprendo

que las personas puedan conseguir joyeria accesible

para tener productos de buena calidad

publico de redes sociales

crear clientes

gue busquen mejor
joyeria y tener
mejores precios

promocionar
en redes sociales

1-conseguir proveedores
2-crear contenido para red

proveedores y 3-promocionar las joyas

contenido de calidad

hacer que

la empresa

crezca

y generar ingresos

Yo como duefia
de
la empresa
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