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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Mi idea de negocio es abrir una tienda en linea que venda productos ecoldgicos

para el hogar. Ofreceria cosas como productos de limpieza naturales, utensilios

de cocina reutilizables, ropa hecha con materiales organicos y otros articulos que
ayuden a cuidar el medio ambiente. También queremos educar a nuestros clientes

sobre como llevar una vida mas sostenible y reducir su impacto en el planeta.

L J | J -

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.
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Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Mi mision es ofrecer productos ecoldgicos y sostenibles para el hogar,

promoviendo un estilo de vida mas responsable con el medio ambiente y

educando a los clientes sobre practicas sostenibles.

Vision:

Ser la tienda en linea lider en productos ecolégicos para el hogar, reconocida por

nuestra calidad, compromiso con el medio ambiente y educacién comunitaria

sobre sostenibilidad.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

CEO
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ventas marketing operaciones
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Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Nos comprometemos a proporcionar un entorno de trabajo justo y seguro para

nuestros empleados, con salarios dignos y oportunidades de desarrollo

profesional. Ademas, colaboraremos con proveedores locales para apoyar la

economia local y promover practicas comerciales éticas. También educaremos a
nuestros clientes sobre la importancia de elegir productos sostenibles y

responsables.

Sostenibilidad ambiental:

seleccionaremos productos que sean amigables con el medio ambiente,
utilizando materiales reciclables y biodegradables. Implementaremos practicas
de reduccién de residuos y reciclaje en nuestras operaciones diarias. Ademas, .
compensaremos nuestra huella de carbono mediante programas de reforestacion

y la promocién de la energia renovable.

nos aseguraremos de que nuestro modelo de negocio sea financieramente

sostenible, ofreciendo productos de alta calidad a precios competitivos.

Reinvertiremos una parte de nuestras ganancias en la mejora continua de nuestros procesos

y en la innovacion de productos sostenibles. Ademas, estableceremos alianzas estratégicas

para expandir nuestra oferta y llegar a nuevos mercados, garantizando

el crecimiento econdémico sostenible de nuestra empresa.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Proveedores
de productos

ecologicos y
sostenibles.

Organizaciones
dedicadas

ala
sostenibilidad.

Actividades
clave

Marketing

y promocion

en linea.

Recursos
clave

Plataforma
de comercio

electrénico.

Estrucutra de costos

Costos de adquisicion de productos.

Gastos de marketing y publicidad.

Gastos de logistica y distribucion.

Propuesta
de valor

Productos
para el
hogar

que son
ecologicos

y sostenibles.

Ayudar

alos
clientes

a reducir
Su impacto

ambiental.

Relacidon con

el cliente

Atencion
personalizada

y soporte
en linea.

Canales

ienda en linea.

Redes sociales

Segmento
de clientes

Personas
conscientes
del medio
ambiente.

Familias
gue buscan

productos
seguros

y ecoldgicos.

Fuentes de ingresos

Venta de productos ecoldgicos.

Programas de afiliados y colaboraciones.

Cursos y talleres sobre sostenibilidad.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

Ofrecemos productos ecolégicos
gue ayudan a reducir el

impacto ambiental.

Nuestros productos son
seleccionados por su alta

calidad y bajo impacto
ambiental.

Cada vez mas consumidores

buscan opciones sostenibles
y ecoldgicas.

Posibilidad de expandir nuestra
oferta a nuevas regiones y

mercados internacionales.

Oportunidades

Debilidades ?}

Los productos ecolégicos
suelen ser mas caros de
adquirir y esto puede _
reflejarse en los precios al cliente.
La disponibilidad y variedad

de productos dependen de
nuestros proveedores.

Aumento de la competencia con

otras tiendas en linea y fisicas
que ofrecen productos similares.

Variabilidad en los precios de
los productos ecolégicos y
sostenibles.

Amenazas j

la presentacion “Qué me

D icrencn
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

| ECo
El logo de mi Hogar

primer N—N
emprendimiento

"Viviendo Verde, Hogar Sostenible"

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi
Verde Azul blanco
marca ~__N

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

-

= monetario de cada costo (fijo y variable).
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i Costo de adquisicién del producto
Alquiler del almacén: $500/mes o T

F

—— -
i

F

Salarios del personal (2 empleados): $2,000/mes Embalaje ecoldgico: $2/unidad

——

(

Marketing y publicidad en linea: $300/mes ’ o 66 el SHeEL

|

f

I\

Comisiones de la plataforma de pago:

Servicios publicos (electricidad, internet, etc.): $100/mes $1/unidad

fl

— -

Seguros: $150/mes . Total de costos variables: $18/unidad

e,
——

F

m——y,
-

Total de costos fijos: $3,250/mes
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— El precio de venta de mi

g

—= producto / servicio es de:
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@ 18040 y O 1 ] c%%?a?r?iienses (CRC)
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-> Recuerde que los costos
I variables son unitarios.

—
——

f

f

/

F

S

—— -

i

ﬂ

—_—,
— >

|



Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

5 [ 200 unidades J

Punto de equilibrio 3,704.400 colones
monetario ? costarricenses (CRC

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



"
|
|
J' |
]

|

|
|
]

1| 1|0 1

|
|
|

!

[

|
y

|
|

\

|

ik

K

|

|

,\

|
|

\

|

I

|

|

/

|

t l‘m l"l‘] l"l" l‘|l

Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Activos Pasivos

Terrenos ‘ Deudas a corto plazo

Equipo de oficina . Deudas a largo plazo
Inventario de productos ‘ Salari

ecolégicos ClEOS

electronico

Vehiculos ‘ Costos de alquiler del almaceén
Cuentas por cobrar ‘ Servicios publicos

‘ Marketing y publicidad

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.



Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

BioLand: Esta tienda se enfoca en productos naturales y ecoldgicos,

incluyendo alimentos organicos, suplementos, y productos para el cuidado

personal.

Zona Verde: Ofrecen una amplia gama de productos ecolégicos, desde
alimentos organicos

Verdeza: Tienda en linea dedicada a productos sostenibles y ecoldgicos,

incluyendo articulos para el hogar, cuidado personal y alimentos.

Alma Verde: Especializada en productos naturales y ecolégicos, abarcando

alimentos, cosméticos y productos de limpieza.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.




— = Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
—> obligaciones tributarias y como se debe liquidar una

—

— empresa.

== Importancia de las obligaciones tributarias:

Cumplir con las obligaciones tributarias asegura que la empresa opera dentro del marco legal.

El incumplimiento puede llevar a sanciones, multas e incluso la clausura del negocio.

—_— > Una empresa que cumple con sus obligaciones tributarias proyecta una imagen

—> de responsabilidad y ética, lo que puede mejorar su reputacion frente a clientes,

— proveedores e inversores.

— = cComo se liquida una empresa?

] La decision de liquidar la empresa debe ser aprobada por los socios o accionistas en una

——— asamblea general.

Se nombra a un liquidador, quien sera responsable de administrar el proceso de liquidacion.

———

——

———

—_— =

——>

— . - . - - . .
—_— = El liquidador realiza un inventario de todos los activos y pasivos de la empresa.
——>

———

—>

—_— =

]

——>




Guia para planear Yo Emprendo

Alta huella ecolégica en hogares urbanos.

Reducir impacto ambiental y promover sostenibilidad.

Familias urbanas interesadas en practicas ecoldgicas.

g Desarrollar la tienda en Reducir consumo de
Fomentar la adopcién de recursos

de habitos sostenibles
Seleccionar y listar
en el hogar. productos sostenibles. Lanzar la tienda en linea

en 3 meses.

Promocionar la tienda a
través de redes sociales.

Plataforma de e-commerce.
Desarrollo de la tienda

Inventario de productos

ecol6gicos. Seleccion de productos

Equipo de marketing digital. Promocion y lanzamiento

Evaluacion y ajuste
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Este trabajo me llevo mucho tiempo, tanto de investigar que seria una buena idea

como de saber si seria apropiada ponerla.

con este trabajo aprendi mucho sobre lo que es crearse un emprendimiento

y de lo cansado que puede llegar a ser.
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