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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Mi idea de negocio es la venta de articulos

tecnoldgicos y de decoracion para teléefonos

moviles y otros

| J () -

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


null
Mi idea de negocio es la venta de artículos tecnológicos y de decoración para teléfonos moviles y otros


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.
Mision:
local d o ledicaré a of uc

decorativos, tecnoldgicos, innovadores y electronicos para mis
clientes con un excelente precio

Vision:
Me visualizo como un importante y conocido local de venta de

teléfonos, estuches, cables, USBs y otros que opere de manera
Impecable ofreciendo garantia y calidad para todo el publico

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

JEFE

MDD


null
En mi local de tecnología me dedicaré a ofrecer productos decorativos, tecnológicos, innovadores y electrónicos para mis clientes con un excelente precio

null
Me visualizo como un importante y conocido local de venta de teléfonos, estuches, cables, USBs y otros que opere de manera impecable ofreciendo garantia y calidad para todo el publico

null
JEFE

null
Administración 

null
Vendedor


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Ofrecer productos de alta calidad, que no dafien de mala
manera el ecosistema

Sostenibilidad ambiental:
Al vender, aclararle a los clientes el manejo de los aparatos

electronicos adecuadamente para que no los boten y
contaminen el medio ambiente

Sostenibilidad economica:

Ofrecemos productos de calidad y rendimiento certificado,
otorgandole a nuestros clientes buena funcionalidad y
durabilidad, pero siempre; manteniendo un comodo precio
que Se ajuste a su presupuesto

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
Ofrecer productos de alta calidad, que no dañen de mala manera el ecosistema 

null
Al vender, aclararle a los clientes el manejo de los aparatos electrónicos adecuadamente para que no los boten y contaminen el medio ambiente

null
Ofrecemos productos de calidad y rendimiento certificado, otorgándole a nuestros clientes buena funcionalidad y durabilidad, pero siempre; manteniendo un cómodo precio que se ajuste a su presupuesto


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades
clave
Venderau
excelente
precioy
promocione

empresas
relacionadas Phiacatis:

Estrucutra de costos

Costos Variables
Costos fijos

Propuesta Relacién con ] Segmento
de valor el cliente de clientes

Calidad, Experienci X Todo
variedad Agradablesf J| publico

y
Confianza

con
El cliente

Canales

Fuentes de ingresos

Mano de obra, venta de
productos, asesoria

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
Marcas telefónicas.
Proveedores 
De productos.
Otras empresas 
relacionadas 

null
Vender a un excelente precio y promociones 

null
Productos, aparatos y objetos decorativos 

null
Calidad, variedad

null
Experiencias
Agradables  y
Confianza con 
El cliente

null
Todo publico

null
Costos Variables
Costos fijos

null
Mano de obra, venta de productos, asesoría


Actividad #5

(@ Fortalezas

Un local como el nuestro
tiene fortalezas como
tener fuertes ingresos de
la venta de articulos y
clientes regulares

Entre mis oportunidades
podrian estar la de
conseguir fuertes y
reconocidos aliados en ¢
ambito de marcas
telefonicas y posibles
colaboradores que me
ayuden a enaltecer mi
negocio

Qg Oportunidades

Complete la siguiente matriz FODA:

Debilidades ?}

Algunas debilidades
de mi local podrian
ser el lugar, el tama
del mismo vy la
Inseguridad aledafi:
gue podria
perjudicarme

ntre las amenazas
stdn como ya
encioné la
seguridad que corre
ycales como el
uestro, debido a los
roductos de alto valc

Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.


null
Un local como el nuestro tiene fortalezas como tener fuertes ingresos de la venta de artículos y clientes regulares 

null
Entre mis oportunidades podrían estar la de conseguir fuertes y reconocidos aliados en el ámbito de marcas telefónicas y posibles colaboradores que me ayuden a enaltecer mi negocio

null
Algunas debilidades de mi local podrían ser el lugar, el tamaño del mismo y la inseguridad aledaña que podría perjudicarme

null
Entre las amenazas están como ya mencioné la inseguridad que corren locales como el nuestro, debido a los productos de alto valor
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Actividad #6
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Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

Vv

Vv

[Venta de electronica y
decoracion]™

Vv

Vy v‘v 'y

El logo de mi

primer AZOGAMES

emprendimiento

AR R R R

Vv

Vv

Venta de estuches,
cargadores, USB y MAS

f' fm Il

IV

f

Il

"Los mejores teléfonos,
cargadores, protectores, y

Slogan temperados en un solo
lugar"

0000 00 00

xv‘v

— =

Colores

- principales de mi
— - marca Morado Azul Verde

empresarial

—_— 2

f

f

f

I

V

|

V

Vv

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.

Vv

AR

Vv


null
[Venta de electrónica y decoración]™

AZOGAMES

Venta de estuches, cargadores, USB y MAS

null
"Los mejores teléfonos, cargadores, protectores, y temperados en un solo lugar"

null
Verde 

null
Morado

null
Azul
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Actividad #7
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Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).
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O Agua @ Los productos,

Electricidad aparatos,
‘ ’ decoraciones

y otros
relacionados
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— El precio de venta de mi

— producto / servicio es de:

[@ Es variable ]

-> Recuerde que los costos

I variables son unitarios.
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null
Agua
Electricidad 


null
Los productos, aparatos, decoraciones y otros relacionados 

null
Es variable 


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en — (20000000 J

unidades

Punto de equilibrio

monetario — [@ 220.000.00 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


null
200.000.00

null
220.000.00


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
.Objetos ® Deudas
@ comprados @ Salarios

Productos

Trabajo

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


null
Objetos comprados
Productos
Trabajo

null
Deudas 
Salarios
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

No hay competencia cercana, lo mas
recurrente y cercano seria Buenos
Aires a 18 km

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



null
No hay competencia cercana, lo más recurrente y cercano sería Buenos Aires a 18 km


Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Garantiza que cada individuo y empresa
cnntrihuyan

| o o

economica

cComo se liquida una empresa?

Se liguida de manera muy simple, en la

extincion de tu negocio o empresa



null
Garantiza que cada individuo y empresa contribuyan 
de manera proporcional a su capacidad económica 

null
Se liquida de manera muy simple, en la extinción de tu negocio o empresa 
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos

interesa? - Venta de productos
(Problema y descripcidn) , .
electronicos

éPorqué esimportante para gyudar a las personas a
ERERIERIE comunicarse y ser feliz

¢Para quiéneslovamos  Para todo individuo que ocupe o

a hacer?

(Pablico meta) quiera alguno de nuestros
servicios
¢Para qué es la actividad? ¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?
(Objetivo) (Actividades) (Metas y Resultados)
ue las
A Podemos Q
Para ensenar a Fracer personas se
los empleados servicios de diviertan, tengan
y mejorar mi ecanica seguridad en
empresa sus teléfonos y
puedan
¢Qué necesitamos? ¢Cuando lo vamos a ¢Quién lo hace?
(Recursos y materiales) hacer? (Responsables)
(Cronograma)
T_ener un local | Cuando Personas
Dinero en efectivo mayores de
tenga 18 18 af
anos 0 mas anos


null
Venta de productos electrónicos 

null
Para ayudar a las personas a comunicarse y ser feliz

null
Para todo individuo que ocupe o quiera alguno de nuestros servicios 

null
Para enseñar a los empleados y mejorar mi empresa 

null
Podemos ofrecer 
servicios de mecanica 

null
Que las personas se diviertan, tengan seguridad en sus teléfonos y puedan comunicarse 

null
Tener un local
Dinero en efectivo

null
Cuando tenga 18 años o mas

null
Personas mayores de 18 años 
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