




null
Es el producto o servicio que quiero ofrecer al mercado. El medio para atraer a la clientela y obtener así beneficio económico,formando así  la idea  de negocio.



null
Cubrir las necesidades en equipos de cómputo para los clientes, generando confianza, otorgándole un valor agregado al servicio teniendo la calidad y la atención personalizada

null
Ser la empresa líder en servicios de informática en nuestra zona, ofreciendo alternativas creativas para la utilización de tecnología

null
Presidencia 

null
Gerencia 

null
Contador 

null
Soporte 

null
Ingeniero 

null
Ventas

null
Producción 



null
Realizar el uso de las tecnologías sostenibles que  se conocen como aquellas que están enfocadas en los principios de sostenibilidad. Son aquellas que a través de la reutilización, el reciclaje, la conservación de recursos naturales y de la eficiencia energética, reducen la contaminación. Por lo tanto, minimizan el impacto ambiental.

null
Presentar  preocupaciones sobre salud y seguridad al trabajador en el desempeño de sus labores. Para generar un entorno sano de trabajo. Tarifas y horarios justos acorde a las funciones del trabajador,Capacitación acorde a las tareas que se busca que el trabajador desempeñe. Permitiendo la habilitación de trabajo remoto

null
Reaprovecharemos las materias primas, desechos o sobrantes, introduciendolas de nuevo en el proceso de producción y evitando
la extracción de nuevos materialesñ, además de minimizar el coste de residuos generados  



null
Personas,
grupos o
instituciones que fomentarán parte del proceso de la empresa 

null
Tareas100% necesarias para crear, desarrollar,y comercializael producto 

null
Atributo
diferenciador del producto
¿Como quiero venderlo?

null
Estrategias para propiciar una lealtad de los clientes potenciales 

null
Personas, materiales,
dinero herramientas 

null
Medios a utilizar para hacer llegar el producto al consumidor final 

null
permitir a las empresas evaluar a sus consumidores con mayor precisión y utilizar medidas de marketing más específicas

null
350.000

null
150.000



null
Todas aquellas acciones que una organización realiza de una forma efectiva para satisfacer a sus clientes 

null
Todas aquellas iniciativas internas que no funcionan dentro de la empresa como es debido 

null
Aspectos externos no tan positivos que dificultan la
capacidad de la empresa para
atender las necesidades de sus clientes 

null
logran identificar las fortalezas que mantienen a nivel interno, igualmente a nivel externo,las oportunidades de mercado pueden venir de muchas fuentes  



null
Tú sueñas, nosotros lo hacemos

null
Celeste 

null
Gris 

null
Morado 



null
200.000

null
Electricidad 20.000₡

null
Agua 15.000₡

null
Alimentación 50.000₡

null
Internet 20.000₡

null
Casa   90.000₡

null
Comisiones de ventas de ventas 

null
Gastos de envío 

null
Embalajes 

null
Proveedores externos 

null
Costos de distribución 

null
Pago de mano de obra 

null
Materia prima 

null
Seguros 

null
Impuestos 



null
2

null
400.000



null
Equipos de cómputo 

null
Software 

null
Mobiliario de oficina 

null
Redes y conectividad 

null
Periféricos 

null
Herramientas de desarrollo 

null
Prestamos 

null
Cuentas por pagar 

null
Impuestos 

null
Alquileres

null
Beneficios a empleados 

null
Intereses 

null
Obligaciones por garantía 

null
Provisiones 

null
Deudas a costo plazo 

null
Salarios y beneficios 

null
Activos intangibles 

null
Datos y base de datos 

null
Equipos de comunicación 

null
Sitios web 



null
En el mercado actual, existen una amplia variedad de productos y servicios en el sector de la informática. Algunos de los principales tipos de negocios de informática y sus servicios incluyen:

null
Venta de hardware

null
Desarrollo web

null
Seguridad cibernética

null
Soporte y mantenimiento de sistemas

null
Servicios en la nube

null
La competencia en el mercado de la informática es significativa debido a la alta demanda de tecnología en todos los sectores. Sin embargo, la especialización, la calidad del servicio y la innovación de nuestros productos pueden ser factores clave que se distinguen de los diferentes proveedores de servicios informáticos.



null
La liquidación de una empresa implica cerrar todas sus operaciones de manera ordenada y legal, teniendo en cuenta algunos  pasos generales como pueden ser :

Decisión de liquidación
Inventario de activos y pasivos
Pago de deudas
Venta de activos entre otros más 

null
Las importancia de las obligaciones tributarias es que nos   permiten la estabilidad y desarrollo económico además de otras razones como :
El Financiamiento del Estado
Equidad 
 justicia social y la regulación económica



null
Planear un negocio: es para tener beneficio económico 

null
Es importante ya que nos permite  obtener Beneficios económicos y nuestro desempeño  

null
Para el público  consumidor,empresas,educación,entre otros 

null
Centrarse en proporcionar soluciones tecnológicas que satisfagan las necesidades de los clientes

null
Crear un negocio que disponga de gran variedad de productos de informática 

null
Que las personas lleguen a mi negocio deseando comprar mis equipos de informática 

null
Presidente 

La persona gerente 

Los trabajadores 

null
Primer mes: elaboración de objetivos 
Segundo mes: investigación de operarios y planeamiento del negocio 
Tercer mes realizamiento del negocio 

null
Necesitamos,computadoras,escritorios, transporte,operarios, seguridad,vitrinas,estantería
Cartes,equipo de informática
Lugar de negocios,máquina para facturar,monitores,routers




null
Tener en cuenta que vamos a necesitar, como lo haremos que haremos y que debemos realizar para lograrlo, conocer al detalle los costos,inversiones que necesitaremos para la realización del negocio además de tener en cuenta el tipo de negocio que queremos realizar para así hacer un plan de negocios conforme a el 




