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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Parfumerie Tavo :

La idea de mi negocio es una perfumeria de

disenador

Este emprendimiento lo ago por qué me gusta

y me llama la atencion delos perfumes de

disefio,y como esta hechos los compuestos del

perfume

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


null
Parfumerie Tavo :

null
La idea de mi negocio es una perfumería de diseñador 

null
Este emprendimiento lo ago por qué me gusta y me llama la atención delos perfumes de diseño,y como está hechos los compuestos del perfume


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Lograr vender vy satisfacer al cliente con su
compra. tener mas de 2 locales establecidos.

Vision:

Tener mis establecimientos de perfumeria a
nivel nacional o en diferentes continentes del
mundo

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Jefé



null
Tener mis establecimientos de perfumería a nivel nacional o en diferentes continentes del mundo 

null
Lograr vender y satisfacer al cliente con su compra. tener más de 2 locales establecidos.

null
Jefé

null
Gerente 

null
Gerente 2

null
Gerente 3

null
Asistente 

null
Empleado 

null
Empleado 2


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Todo este producto favorece mucho con la calidad del
perfume a mejorar el ambiente con el olor, buenas

colonias en precios bajos y altos.

Esto favorece con una buena experiencia en el
ambito social y mas seguridad de si mismo

Sostenibilidad ambiental:
‘Un ambiente frescoy con buenaroma,

manteniendo los perfumes con elementos
naturales y no productos contaminantes

Sostenibilidad economica:

Un producto accesible y también otros
productos mas caros todo esto manteniendo la
calidad en varios productos para los clientes

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
Un producto accesible y también otros productos más caros todo esto manteniendo la calidad en varios productos para los clientes 

null
Un ambiente fresco y con buen aroma, manteniendo los perfumes con elementos naturales y no productos contaminantes 

null
Todo este producto favorece mucho con la calidad del perfume a mejorar el ambiente con el olor, buenas colonias en precios bajos y altos.

null
Esto favorece con una buena experiencia en el ámbito social y más seguridad de si mismo


== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave de valor el cliente de clientes

Poner un § N poner saber que g Llevar el
stand de una lo que mejor
las tienda en necesita producto
colonias lugares recomendaf § Sentirse
con sus bastante algunas agusto con
respectivod] § nara que opciones def § |a
olores aumente perfumes compra,ten
la venta er
Recursos dePoblado | EeEUELES confianza
clave gl en el

Por medio
de cursos
aprendo para que sus
cosasy productos
tengo_ _ leguen Asus
experiencia onsumidor

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

¢1500000 Vendo perfumes obtengo
¢210000

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
Mi padre
Mi mamá 
Mis hermanos 
El resto dela familia 

null
Poner un stand de las colonias con sus respectivos olores

null
Poner una tienda en lugares bastante para que aumente la venta dePobladosl producto 

null
saber que es lo que necesita recomendar algunas opciones de perfumes

null
Llevar el mejor producto Sentirse agusto con la compra,tener confianza en el vendedor 

null
Por medio de cursos aprendo cosas y tengo experiencia 

null
Son medios que usan las empresas para que sus productos lleguen Asus consumidores 

null
¢1500000

null
Vendo perfumes obtengo ¢210000


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ’33

Capacidad de negocio
Capacidad de empleo
Capacidad de
emprendimiento

Empresas competencia
Personas con buena
perfumeria

Recibir clases del tema
Cursos de perfumeria

Hipoteca,bancos,
Deudas,Competencia

QA Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
Capacidad de negocio 
Capacidad de empleo 
Capacidad de emprendimiento 

null
Empresas competencia 
Personas con buena perfumería 

null
Recibir clases del tema 
Cursos de perfumería 

null
Hipoteca,bancos,
Deudas,Competencia


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi

primer

emprendimiento

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi

marca
empresarial

\)

: ] | . |
ambiente
Negro Dorado '
~ Amarillo

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de

forma digital.



null

null
Perfumería Tavo lo mejor para el ambiente 

null
Negro

null
Dorado

null
Amarillo 
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Actividad #7

F

|

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
— monetario de cada costo (fijo y variable).

|

|

—> Mis costos fijos Mis costos variables

— =

‘ Luz

Agua

Alquiler ’ Servicios

Salarios

Internet .
O

l‘

f
o 6 0 ¢

— El precio de venta de mi
—= producto / servicio es de:

— [ @ 5000

-> Recuerde que los costos
— variables son unitarios.

F

|

|

f

ﬂ

|

ﬂ

|

F

0


null
Agua

null
Luz

null
Alquiler 

null
Salarios

null
Internet 

null
Servicios

null
5000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

unidades

Punto de equilibrio en — [ 1.133 J

Punto de equilibrio

monetario > [ 500000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


null
1.133

null
500000
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Activos Pasivos
‘ 1500 ‘ 300mil en salarios
‘ 500mil en estantes ‘ 20mil de prestamo
‘ 20mil en sillas ‘ 30mil de seguro
‘ 90mil en aire acondicionado ‘ 60mil de cuentas
‘ 10mil en papeleria ‘10mil de prestamo
‘ 20mil de seguro ‘ 80mil de prestamo

bancario

‘ 65mil efectivos de cajas 70mil de
‘ 50mil en inventarios ‘ DCIEEERES
. 30mil en iva ‘ 50mil de impuestos
‘ 500mil en mercancia . 35mil,cuentas por pagar

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
g cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


null
1500

null
500mil en estantes

null
20mil en sillas

null
90mil en aire acondicionado 

null
10mil en papelería 

null
20mil de seguro

null
65mil efectivos de cajas

null
50mil en inventarios

null
30mil en iva

null
500mil en mercancía 

null
300mil en salarios

null
20mil de prestamo

null
30mil de seguro

null
60mil de cuentas

null
10mil de prestamo

null
80mil de prestamo bancario

null
70mil de proveedores 

null
50mil de impuestos 

null
35mil,cuentas por pagar 
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Donde yo vivo no existen tiendas de
perfumeria soy el Unico con mi producto poseo
grandes habilidades de venta ,vender a toda la
comunidad productos de buena calidad.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



null
Donde yo vivo no existen tiendas de perfumería soy el único con mi producto poseo grandes habilidades de venta ,vender a toda la comunidad productos de buena calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Evitar multas, sanciones, tener un alto estatus
de vida social ayudar Ami pais

cComo se liquida una empresa?

La liquida de la empresa consiste en la
extincion del negocio y esto salvara la
empresa de posibles deudas



null
Evitar multas, sanciones, tener un alto estatus de vida social ayudar Ami pais

null
La líquida de la empresa consiste en la extinción del negocio y esto salvara la empresa de posibles deudas 


Guia para planear Yo Emprendo

Ofrecer el mejor producto

Para un clima con buen olor
Familia y clientes frecuentes

ASER juegos
con tematicas
del servicio

Promover el servicio

ivo,ofrecer el mejor
producto

Poner anuncios
del perfume

Material para el Mi persona

local, productos . resente
clavé para el 27 noviembre 2025 gmigos y’

perfume conocidos
y familiares



null
Ofrecer el mejor producto 

null
Para un clima con buen olor

null
Familia y clientes frecuentes 

null
Promover el servicio 

null
ASER juegos con temáticas del servicio 

null
Poner anuncios del perfume 

null
Poner local en la zona que vivo,ofrecer el mejor producto 

null
Material para el local, productos clavé para el perfume 

null
27 noviembre 2025

null
Mi persona presente, amigos y conocidos y familiares 
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NOTAS
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Ve

recomendaciones de perfumes,esto beneficia a
AlGs clientes que compren este servicio les
ayuda en el ambiente de su alrededor y genera
cumplidos
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null
Yo puse en marcha este emprendimiento porque me gusta la perfumería,dar recomendaciones de perfumes,esto beneficia a Alós clientes que compren este servicio les ayuda en el ambiente de su alrededor y genera cumplidos 




