




null
Parfumerie Tavo :

null
La idea de mi negocio es una perfumería de diseñador 

null
Este emprendimiento lo ago por qué me gusta y me llama la atención delos perfumes de diseño,y como está hechos los compuestos del perfume



null
Tener mis establecimientos de perfumería a nivel nacional o en diferentes continentes del mundo 

null
Lograr vender y satisfacer al cliente con su compra. tener más de 2 locales establecidos.

null
Jefé

null
Gerente 

null
Gerente 2

null
Gerente 3

null
Asistente 

null
Empleado 

null
Empleado 2



null
Un producto accesible y también otros productos más caros todo esto manteniendo la calidad en varios productos para los clientes 

null
Un ambiente fresco y con buen aroma, manteniendo los perfumes con elementos naturales y no productos contaminantes 

null
Todo este producto favorece mucho con la calidad del perfume a mejorar el ambiente con el olor, buenas colonias en precios bajos y altos.

null
Esto favorece con una buena experiencia en el ámbito social y más seguridad de si mismo



null
Mi padre
Mi mamá 
Mis hermanos 
El resto dela familia 

null
Poner un stand de las colonias con sus respectivos olores

null
Poner una tienda en lugares bastante para que aumente la venta dePobladosl producto 

null
saber que es lo que necesita recomendar algunas opciones de perfumes

null
Llevar el mejor producto Sentirse agusto con la compra,tener confianza en el vendedor 

null
Por medio de cursos aprendo cosas y tengo experiencia 

null
Son medios que usan las empresas para que sus productos lleguen Asus consumidores 

null
¢1500000

null
Vendo perfumes obtengo ¢210000



null
Capacidad de negocio 
Capacidad de empleo 
Capacidad de emprendimiento 

null
Empresas competencia 
Personas con buena perfumería 

null
Recibir clases del tema 
Cursos de perfumería 

null
Hipoteca,bancos,
Deudas,Competencia



null

null
Perfumería Tavo lo mejor para el ambiente 

null
Negro

null
Dorado

null
Amarillo 



null
Agua

null
Luz

null
Alquiler 

null
Salarios

null
Internet 

null
Servicios

null
5000



null
1.133

null
500000



null
1500

null
500mil en estantes

null
20mil en sillas

null
90mil en aire acondicionado 

null
10mil en papelería 

null
20mil de seguro

null
65mil efectivos de cajas

null
50mil en inventarios

null
30mil en iva

null
500mil en mercancía 

null
300mil en salarios

null
20mil de prestamo

null
30mil de seguro

null
60mil de cuentas

null
10mil de prestamo

null
80mil de prestamo bancario

null
70mil de proveedores 

null
50mil de impuestos 

null
35mil,cuentas por pagar 



null
Donde yo vivo no existen tiendas de perfumería soy el único con mi producto poseo grandes habilidades de venta ,vender a toda la comunidad productos de buena calidad.



null
Evitar multas, sanciones, tener un alto estatus de vida social ayudar Ami pais

null
La líquida de la empresa consiste en la extinción del negocio y esto salvara la empresa de posibles deudas 



null
Ofrecer el mejor producto 

null
Para un clima con buen olor

null
Familia y clientes frecuentes 

null
Promover el servicio 

null
ASER juegos con temáticas del servicio 

null
Poner anuncios del perfume 

null
Poner local en la zona que vivo,ofrecer el mejor producto 

null
Material para el local, productos clavé para el perfume 

null
27 noviembre 2025

null
Mi persona presente, amigos y conocidos y familiares 



null
Yo puse en marcha este emprendimiento porque me gusta la perfumería,dar recomendaciones de perfumes,esto beneficia a Alós clientes que compren este servicio les ayuda en el ambiente de su alrededor y genera cumplidos 




