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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidn que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e YEIN N8

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Mi idea de negocio, estaria basada en la produccion de
productos hechos a base de productos completamente
naturales dedicados al cabello, irian dirigidos a la pdrsonas
gue presentan cambios hormonales o afecciones médicas,
ya que, usualmente hay desequilibrios hormonales, como la
menopausia,el-embarazo, problemas-tiroideos-o-tomar
algunos medicamentos para tratar la artritis, depresion o
problemas cardiacos suelen causar la caida del cabello o lo
debilitan, mi objetivo es crear productos como mascatrillas,
champus y cremas de peinar con ingredientes totalmente
naturales para darle fuerza y brillo al cuero cabelludo.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


null
Mi idea de negocio, estaría basada en la producción de productos hechos a base de productos completamente naturales dedicados al cabello, irían dirigidos a la pdrsonas que presentan cambios hormonales o afecciones médicas, ya que, usualmente hay desequilibrios hormonales, como la menopausia, el embarazo, problemas tiroideos o tomar algunos medicamentos para tratar la artritis, depresión o problemas cardíacos suelen causar la caída del cabello o lo debilitan, mi objetivo es crear productos como mascarillas, champús y cremas de peinar con ingredientes totalmente naturales para darle fuerza y brillo al cuero cabelludo. 


Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:
completamente naturales, para fortalecer el cabello y
proporcionar brillo a personas con afecciones medica o que
consuman un medicamento que les genere caida o resequedad.

Vision:

lLlegar a tener una empresareconocida
nacionalmente con varias tiendas alrededor del

pais.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente
General

Depto. Secretaric
Finanzas

Contador



null
Gerente General 

null
Secretario

null
Contador 

null
Depto. Finanzas

null
Depto. Publicidad 

null
Gerente de Marketing 

null
Proporcionar productos para el cabello, con ingredientes completamente naturales, para fortalecer el cabello y proporcionar brillo a personas con afecciones médica o que consuman un medicamento que les genere caída o resequedad. 

null
Llegar a tener una empresa reconocida nacionalmente con varias tiendas alrededor del país. 


Actividad #3

Defina cdémo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Ofrecer productos de cuidado capilar de calidad contribuye
al bienestar de los clientes al promover la salud del cabello
y del cuero cabelludo.

Sostenibilidad ambiental:
Al utilizar ingredientes naturales en sus productos, el

negocio reduce el impacto ambiental asociado con
productos quimicos.

Sostenibilidad economica: _
Al utilizar ingredientes naturales locales, se necesitan

proveedores locales, entonces el negocio puede
impu i unidad.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
Al utilizar ingredientes naturales locales, se necesitan proveedores locales, entonces el negocio puede impulsar el desarrollo económico en la comunidad.

null
Ofrecer productos de cuidado capilar de calidad contribuye al bienestar de los clientes al promover la salud del cabello y del cuero cabelludo.

null
Al utilizar ingredientes naturales en sus productos, el negocio reduce el impacto ambiental asociado con productos químicos. 


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Proveedore§

de
productos
naturales

Fabricantes
y
envasadore
de
productos

iendas
inoristas

distribuidoras

Actividades

Desarrollo

Estrucutra de costos

Costos de produccion de

productos

Costos de marketing y publicidad

Propuesta

de valor

Productos
naturales y
especializa

Fuentes de ingresos

Relacion con

el cliente

Comunicac
on directa:
a través de
redes
sociales y
campanas

Tienda en
linea
Tiendas
minoristas
Redes
sociales

Segmento
de clientes

Ventas directas de productos
para el cuidado capilar.

Ingresos adicionales con venta

Recuerda: En la presentacion “Modelo de
- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
Proveedores de productos naturales 

null
Fabricantes y envasadores de productos

null
Tiendas minoristas distribuidoras

null
Costos de producción de productos
Costos de marketing y publicidad.

null
Ventas directas de productos para el cuidado capilar.
Ingresos adicionales con ventas de productos ya hechos. 

null
Ingredientes naturales de alta calidad. 
Proceso de fabricación y envasado. 

null
Desarrollo y mejora continua de productos.

null
Comunicación directa: a través de redes sociales y campañas

null
Tienda en línea
Tiendas minoristas
Redes sociales 

null
Adultos jóvenes y adultos preocupados por el cuidado capilar y la sostenibilidad.
Personas con necesidades especiales de cuidado capilar, como cabello dañado o con color.

null
Productos naturales y especializado
Precio competitivo



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(5\ Fortalezas Debilidades ’3}

-Se utilizan ingredientes -Hay dependencia con
naturales en la proveedores de la mate
formulacion. prima

-Los productos son -El nacimiento de nuevz:
especificamente empresas y competenc
disefiados para ya existentes.
necesidades particulare

del cabello.

-Hay un aumento en la Cambios en las
preocupacion del preferencias del consum
cuidado capilar, lo que La demanda del product
genera gran demanda € puede estar variando lo ¢
los productos. genera inestabilidad

-Se pueden crear nuevq economica.

productos, asi amplianc

la variedad de ellos

ﬁa Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



null
-Se utilizan ingredientes naturales en la formulación.
-Los productos son específicamente diseñados para necesidades particulares del cabello.

null
-Hay un aumento en la preocupación del cuidado capilar, lo que genera gran demanda en los productos. 
-Se pueden crear nuevos productos, así ampliando la variedad de ellos

null
-Hay dependencia con proveedores de la materia prima
-El nacimiento de nuevas empresas y competencias ya existentes. 

null
-Cambios en las preferencias del consumidor.
-La demanda del producto puede estar variando lo que genera inestabilidad económica. 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disehe su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

"Cuidado excepcional
Slogan ~___~» para cada hebra."

Colores
principales de mi

marca N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


null
"Cuidado excepcional para cada hebra." 

Stamp


Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
. Alquiler del local . Materia Prima
Servicios Publicos Produccion
‘ Seguro ‘ Empaque
Licencias y servicios Transporte

. Marketing y publicidad ‘

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ @ 7000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



null
Alquiler del local

null
Seguro

null
Servicios Públicos 

null
Licencias y servicios

null
Marketing y publicidad 

null
Materia Prima

null
Producción 

null
Transporte

null
Empaque

null
7000 


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

S [7000+(7200-2800) )

Punto de equilibrio

monetario > ( 12300 J

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


null
7000÷(7200-2800) 

null
12300
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, No es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

Terrenos
‘ Equipo de oficina
‘ Medio de transporte

‘ Derechos de patentes
‘ Cuentas por cobrar

Pasivos

. Cuentas por pagar
o
o
‘ Deudas a corto y

’ largo plazo

Inventario

Salarios

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.


null
Terrenos 

null
Equipo de oficina

null
Medio de transporte 

null
Derechos de patentes

null
Cuentas por cobrar 

null
Cuentas por pagar

null
Inventario 

null
Salarios 

null
Deudas a corto y largo plazo 
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

empresas existentes que ofrecen lo mismo, por esa misma
razon he decidido implementar un metodo que me diferencia
de las otras, ademas del bajo costo que tienen mis

productos, los clientes llevaran envases vacios a la tienda

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



null
La competencia es bastante alta ya que hay varias empresas existentes que ofrecen lo mismo, por esa misma razón he decidido implementar un método que me diferencia de las otras, además del bajo costo que tienen mis productos, los clientes llevarán envases vacíos a la tienda los cuales serán rellenados con nuestros productos, y se les aplicará un descuento en el producto que lleven. Implementando, de esta forma, la reutilización de plástico. 
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Actividad #11
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Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

l"l" l"l" I"l" l'|l" l]l" l"l'

VV VvV V

Importancia de las obligaciones tributarias:

Son importantes porque permiten financiar al Estado para
proporcionar servicios publicos, redistribuir la riqueza,
regular la economia, mantener la estabilidad economica y
cumplir con las obligaciones internacionales del pais.
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cComo se liquida una empresa?

Se basa cerrar todas las operaciones, paga deudasy
distribuir los activos restantes entre los accionistas. Los
pasos incluyen nombrar un liquidador, determinar activos y
pasivos, pagar deudas, distribuir activos, cancelar registros,
notificar-a-autoridades y empleados, y-archivar documentos.
Es crucial seguir procedimientos legales y reglamentarios
para evitar problemas futuros y se recomienda buscar
asesoramiento especializado.
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null
Son importantes porque permiten financiar al Estado para proporcionar servicios públicos, redistribuir la riqueza, regular la economía, mantener la estabilidad económica y cumplir con las obligaciones internacionales del país.

null
Se basa cerrar todas las operaciones, paga  deudas y distribuir los activos restantes entre los accionistas. Los pasos incluyen nombrar un liquidador, determinar activos y pasivos, pagar deudas, distribuir activos, cancelar registros, notificar a autoridades y empleados, y archivar documentos. Es crucial seguir procedimientos legales y reglamentarios para evitar problemas futuros y se recomienda buscar asesoramiento especializado.
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Guia para planear Yo Emprendo

iCualeseltemaquenos g cuidado capilar de las personas,

(Problema y descripcién)  mediante productos capilares
completamente naturales
¢Por qué es importante
e to e Porque muchas veces las personas a las
(Justificacion) cuales se les cae el cabello o lo tienen reseco
les genera una inseguridad.

gphzrge?;‘ié"es lovamos parg personas con afecciones médicas o que

(Publico meta) consuman un medicamento que les genere la
pérdida de cabello o resequedad

¢Para qué es la actividad? ¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?
(Objetivo) (Actividades) (Metas y Resultados)

Para implementar 0 = Se crearan Crear productos
hacer mas productos naturales que
importante el capilares hechos aporten brillo,
cuidado capilar ya a base de hidratacion y
que muchas veces  ingredientes crecimiento del
las personas no lo naturales, cabello

ven tan importante

¢ Qué necesitamos? ¢Cuando lo vamos a .Quién lo hace?

(Recursos y materiales) hacer? (Responsables)
(Cronograma)

Materia prima: .

in redierr])tes Estaria a cargo Dentro de dos

nzgturales Génesis Arroyo meses para cresr

= d ' de | Ortega los productos con

rovee orez €103 debido tiempo y
MISMOS proauctos probarlos


null
El cuidado capilar de las personas, mediante productos capilares completamente naturales 

null
Porque muchas veces las personas a las cuales se les cae el cabello o lo tienen reseco les genera una inseguridad. 

null
Para personas con afecciones médicas o que consuman un medicamento que les genere la pérdida de cabello o resequedad

null
Para implementar o hacer más importante el cuidado capilar ya que muchas veces las personas no lo ven tan importante

null
Se crearán productos capilares hechos a base de ingredientes naturales, 

null
Crear productos naturales que aporten brillo, hidratación y crecimiento del cabello

null
Materia prima: ingredientes naturales.
Proveedores de los mismos productos 

null
Dentro de dos meses para cresr los productos con debido tiempo y probarlos

null
Estaría a cargo Génesis Arroyo Ortega 
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