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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidn que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e YEIN N8

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Organizacion que ofrece planes de estudio y turismo, con diferentes ofertas y precios,

vinculada con centros de hospedajes, turisticos, educativos y aerolineas.

La organizacion contara con el apoyo de una aplicacién para agilizar todos los procesos antes y

después de elegir el plan que desee el cliente, proporcionandole herramientas como mapas

con ubicaciones de importancia e interés de los paises que vayan a visitar los consumidores

del servicio, también contara con traductor inteligente que funcionara principalmente por

audio.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:

Simplificar servicios como, intercambio de estudiantes y servicios de viajes, a través de una

organizacién que ofrecerd ambos en una sola aplicacidn y con diferentes ofertas para la

comodidad del consumidor.

Vision:

Hacer que los adolescentes se emocionen estudiar implementando el servicio que

ofreceremos, también que tanto los adolescentes, como adultos se interesen por las

diferentes culturas alrededor del mundo, a través de los planes de turismos que presenta la

organizacion.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Direccién Ejecutiva

Administracion Departamento

Comercial

Atencidn al Finanzasy Departamento
cliente Estrategia de Marketing




Actividad #3

Defina cdémo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

En la parte social, la organizacién lo cumplird permitiendo la interaccién entre personas de

diversas partes alrededor del mundo, conociendo sus culturas, costumbres y tradiciones,

entre otras cosas.

Sostenibilidad ambiental:

Permitiendo la conexidn de los adolescentes y adultos que utilicen nuestro servicio, con el

medio ambiente, incentivando la proteccién de zonas naturales para la conservacién del

medio ambiente.

Sostenibilidad economica:

Hacer alianzas con servicios turisticos y de alojamientos, ministerios educativos y

aerolineas, para que, con esas alianzas, pueda ofrecer diferentes tipos de planes que le

gueden mas comodo al consumidor, dependiendo de lo que esta buscando.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Relacién con f Segmento

Actividades || Propuesta ]
el cliente de clientes

clave de valor

Entidades
educativas.

Aerolineas.

Hoteles.

Airbnb.

Servicios
turisticos.

Crear alianzas.
Establecer el
precio de los

diversos
planes.

Recursos
clave

Software
avanzado.

Base de datos.

Asociaciones.

La propuesta
de la empresa
es una
oportunidad
mas
emocionante
para los
adolescentes
de estudiar, y
llegar a ser
personas
necesarias en
empleos de
alcance global,
también se
propone una
forma mas
sencillay
comoda para
poder adquirir
servicios
turisticos.

Buen servicio
al cliente.

Solucidn
rapida de
problemas.

Software fiable
para el
consumidor.

Canales

Redes sociales.

Anuncios por
television.

Clientes entre
los 16 y 50
afios de edad.

Que estén
ubicados en
cualquier
parte del
mundo.

Personas que
estén
motivadas a
estudiary
frecuenten a
hacer turismo.

Estrucutra de costos

Fuentes de ingresos

Servicios basicos.
Mantenimiento del software.
Pago a servicios asociados con la empresa.

Anuncios dentro de la aplicacién.
Turismo.
Servicios de hospedaje.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de
- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(s\ Fortalezas Debilidades ’33

Un buen servicio al cliente.

Solucién rapida de problemas para
los consumidores.

Software muy fiable para la
seguridad de los clientes.

Buenas conexiones con diversos
servicios y centros educativos.

Unirse con otros servicios de
transporte dentro del pais a donde
vayan los clientes.

Ofrecer clases de diversos idiomas,

dependiendo del pais seleccionado
por el estudiante o adulto.

Oportunidades

Recuerda:

En

la presentacion
diferencia” puedes encontrar la informacion

Pocas fuentes de ingresos.

Alianzas dificiles de establecer.

Empresas que se dedican a ofrecer
un servicio similar.

El servicio no puede llegar a todos
los paises del mundo.

No todas las personas que vean las
ofertas de la organizacidn, se
sentiran atraidas por lo que
ofrecemos.

Amenazas j

necesaria para completar esta actividad.

“Qué me



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefe su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

“Haciendo de tu viaje y educacion toda una

experiencia.”

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.




Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el

precio de su

producto o servicio. Debe colocar el valor

monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
. Costos de alquiler: ¢226.000 . Comisiones sobre venta: ¢1.876.250
Salarios: ¢ 400.000 Servicios publicos: ¢150.000

. Seguros: :200.000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

(¢ 475.000 |

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

unidades

Punto de equilibrio en \ [ qI 2.026.248 )

Punto de equilibrio

monetario = (@ 962.467.800 J

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Equipo de oficina. Salarios.

Cuentas por pagar.

Cuentas por cobrar.

Fondos de inversidn. Préstamos a corto plazo.

Terrenos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

En el mercado hay varias empresas que ofrecen planes de estudios y de turismo, pero estas

empresas solo se centran en ofrecer uno de estos dos servicios, por lo que nuestra

empresa presenta una ventaja al simplificar la busqueda y mostrar pecios mas accesibles

de estos dos servicios que buscan las personas de manera frecuente.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #1

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

La importancia de cumplir con las obligaciones tributarias es debido a que permite el

sostenimiento de los gastos publicos, también garantiza que cada individuo y empresa

pueda contribuir de manera proporcional a su capacidad econdmica.

cComo se liquida una empresa?

Para poder liquidar una empresa, la misma debera cobrar los créditos pendientes frente a

terceros, al igual que debe hacer el pago a sus deudas pendientes. Luego la empresa tendrd

que vender los activos de los que sea propietaria, para posteriormente, transformarlas en

dinero.
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Guia para planear Yo Emprendo

.;,Cual es el tema que NOS  \otivar a los adolescentes a estudiar de una forma mas
interesa? interesante, de igual forma promover el turismo con ofertar
(Problema y descripcion)  cémodas para los consumidores.

¢Por qué es importante Porque es una forma de facilitar los complicados tramites que
este tema? se hacen para poder hacer turismo o para poder estudiar en
(Justificacion) alguin otro pais.

¢Para quiénes lo vamos A los adolescentes entre los 12 y 18 afios de edad.

a hacer? Y adultos entre los 20 y 40 afios de edad.

(Publico meta)

¢Para qué es la actividad? ¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?

(Objetivo) (Actividades) (Metas y Resultados)

Simplificar los intercambios Servicios de turismo. Que muchos jévenes se

de estudiantes y servicios Planes de estudio. vuelvan a apasionar por

de turismo, a través de estudiar, también hacer

planes, ya sean de estudio que las personas puedan

o turismo, con ofertas mas aprender mas sobre

accesibles. culturas presentes en otras

partes del mundo, y
conectar con el medio

ambiente.
. Qué necesitamos? ¢Cuando lo vamos a ¢Quién lo hace?
(Recursos y materiales) hacer? (Responsables)
(Cronograma)
Alianzas claves con Mi persona Santiago Padré
aerolineas, instituciones Destinando ciertos dias Vargas, también el equipo
educativas, servicios de para lo que seria el de trabajo que ofrecera el
hospedajes y turisticos. desarrollo de la aplicacién mejor servicio para darle
de la empresa. También se conformidad al cliente.
Un muy buen equipo de dedicaran dias para la
trabajo que ofrezca, buen capacitacién de los
servicio al cliente y poder empleados, esto para darles
solucionar problemas de consejos para la buena
forma precisa. relacién con el cliente.
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