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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

"El Jardin de las Delicias" es una cafeteria que ofrece un ambiente acogedor y agradable,
con decoraciones verdes, flores y plantas, y un menu que incluye bebidas, desayunos,
meriendas y postres frescos y artesanales. La cafeteria cuenta con opciones veganas y
gluten-free para satisfacer las necesidades de los clientes con restricciones dietéticas. El

personal es capacitado para ofrecer recomendaciones y consejos sobre los productos,

creando un ambiente relajante y agradable que evoca la sensacion de estar en un jardin,
con musica suave Y iluminacion calida.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Crear un ambiente acogedor y agradable que evoca la sensacion de estar en un

jardin, ofreciendo un menu variado y fresco que incluye opciones veganas y gluten-free, y

ser un refugio para aquellos que buscan un espacio relajante y agradable para disfrutar

de una bebida o un snack.
Vision:

Ser el lugar favorito para aquellos que buscan un ambiente relajante y agradable,

ofreciendo un menu fresco y variado que satisfaga las necesidades de todos, y ser un

lugar donde la gente pueda reunirse y disfrutar de momentos especiales.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente

ersonal de servici asistente de fiflanzas abajadores de inantenimiento



Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Inclusién laboral: Ofrecer oportunidades laborales a personas con discapacidad y a grupos

marginados.

Formacion y capacitacion: Ofrecer formacidn y capacitacion a los empleados para

mejorar sus habilidades y conocimientos.

Diversidad y equidad: Fomentar la diversidad y equidad en el negocio, incluyendo

la representacion de géneros y etnias.

Sostenibilidad ambiental:

Uso de energia renovable: Utilizar energia solar o edlica para el funcionamiento del

negocio, reduciendo la dependencia de fuentes de energia no renovables.

Reciclaje y reutilizacion: Implementar un sistema de reciclaje y reutilizacion de

materiales, reduciendo la cantidad de residuos que se generan.

Gestidn de residuos: Implementar un sistema de gestién de residuos que incluya la

separacion, reciclaje y eliminacién de residuos.

Sostenibilidad economica:

Gestion financiera eficiente: Implementar una gestion financiera eficiente,

reduciendo costos y aumentando la eficiencia en el uso de recursos.

Inversion en tecnologia: Invertir en tecnologia para mejorar la eficiencia y reducir

costos.

Alianzas estratégicas: Establecer alianzas estratégicas con proveedores y socios

que compartan los valores de sostenibilidad.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades || Propuesta Relacion conjl Segmento
de valor el cliente de clientes

Preparacion de Oferta de prod

frescos y artes:
productos frescls

Ambiente acog@der

Servicio al client .
Proveedores de Atencion

servicios Mantenimiento

L reparacion
anzas estratégioas

Recursos

Personal capac

Inventario de p(

frescos
Publicidad y

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Costos de productos frescos Ventas en tienda

Costos de personal  Costos de manteniniiefito Servicio de catering

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Calidad del producto Baja remuneracion

Crecimiento de la industria Mucha competencia

QA Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi "
amarillo negro blanco
marca

|

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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= Actividad #7
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
— monetario de cada costo (fijo y variable).

= Mis costos fijos Mis costos variables

— ’Alquiler y arrendamiento: 60000 colones semanale’ Materias primas: 6000 colones

= Salarios: 380000 colones mensuales Suministros de produccién: 10000 colones

.:acturas de servicios publicos: 40000 colones sema‘ Comisiones: 9000 colones

Seguros: 50000 colones semanales Costos de entrega: 6000 colones semanales

e
— = . Impuestos: 70000 colones semanales .

I Gastos generales: 80000 colones semanales

——
———,

|

/

|

— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:

— =
— > @ 45,000
- =

== s

-> Recuerde que los costos
I variables son unitarios.

/

ik

fi



Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

— | 48 J

Punto de equilibrio

monetario § [@ 2,160,000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Activos Pasivos

‘ Propiedad y equipo ‘ Alquiler y arrendamiento

‘ Inversiones en tecnologia y equipo ‘ Salarios

‘ Inversiones en personal y capacitacion ‘ Facturas de servicios publicos
‘ Inventario ‘ Seguros

‘ Cuentas por cobrar ‘ Pagos de préstamos

. Cuentas por pagar ‘ Impuestos

‘ Suministros de produccién

‘ Mano de obra a destajo

. Costos de entrega

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Servicios de gastronomia, incluyendo restaurantes y tiendas que ofrecen productos

relacionados con la gastronomia.

Servicios de entrega a domicilio, como los ofrecidos por PriceSmart

Servicios de preparacion de alimentos y hospitalidad: Este sector incluye
restaurantes, servicios de catering, hoteles o salones para eventos que preparan y

sirven alimentos.

Servicios de logistica y transporte: Existen empresas que ofrecen servicios de

logistica y transporte, como PriceSmart.
Servicios de marketing y publicidad: Existen empresas que ofrecen servicios de

marketing y publicidad.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.




Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

las obligaciones tributarias son fundamentales para el funcionamiento de

una economia y para la estabilidad financiera de las empresas y particulares. El

cumplimiento de estas obligaciones es crucial para evitar problemas legales, sanciones y

multas, y para garantizar la legalidad y transparencia de las operaciones empresariales.

cComo se liquida una empresa?

La liquidacién de una empresa es un proceso complejo que implica la terminacién de las

actividades de la organizacion y la distribucion de sus activos entre los socios. A

continuacion, se presentan los pasos generales para liquidar una empresa:

Disolucion, nombramiento de liquidadores, inventario y balance, Cierre de operaciones,

distribucion de activos, liquidacién de deudas e informes y documentacion.




Guia para planear Yo Emprendo
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