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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidn que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e YElIN N8

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

"Glaseado Dulce" es una empresa dedicada a la elaboracion artesanal de
postres gourmet, enfocada en ofrecer productos de alta calidad y sabor
excepcional. Nuestro enfoque se centra en crear experiencias dulces Unicas

para nuestros clientes, utilizando ingredientes frescos y naturales
seleccionados con cuidado.

Participamos activamente en iniciativas comunitarias y eventos benéficos,
apoyando causas sociales y promoviendo el bienestar local.

En "Glaseado Dulce", cada postre es una obra de arte que refleja nuestro
compromiso con la excelencia y el placer de nuestros clientes. jVeny
disfruta de una experiencia dulce inigualable con nosotros!

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:

Lograr satisfacer a nuestra clientela con nuestros productos hechos a
mano vy que ellos mismos tengan la eleccion de poder escoger y sentirse
satisfechos

Vision:

Salir en alto y asi poder tener ese enfoque e interés en nosotros tanto por
lo que vendemos, por el estilo y diferencia a comparacion de otras

empresas.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Director General

Gerente de Gerente de Gerente de
Produccio Marketing y Finanzas
y calidad ventas

Supervisor

Supervisor Contador
de de . Administrati
., Marketing y VO

Produccion Ventas
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Actividad #3

Defina cdémo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Contribucidn a causas sociales: Asignar parte de las ganancias o
recursos de la empresa para apoyar causas sociales locales, como
programas educativos, de salud o desarrollo comunitario.

Educacion y concienciacion: Informar y educar a los clientes sobre la
importancia de la sostenibilidad social y ambiental, y como sus
decisiones de compra pueden contribuir positivamente.

Sostenibilidad ambiental:

Uso eficiente de recursos: Adoptar tecnologias y procesos que
minimicen el consumo de agua, energia y otros recursos naturales
durante

la produccién de los postres.

Embalaje ecoamigable: Utilizar embalajes reciclables, biodegradables o
de materiales sostenibles para reducir el impacto ambiental del embalaje
de los productos.

Eficiencia operativa: Mejorar la eficiencia en los procesos de produccion
y distribucidn para reducir costos operativos y mejorar la productividad.
Innovacion y desarrollo: Invertir en investigacion y desarrollo para
mejorar continuamente la calidad de los productos, desarrollar nuevas
técnicas de pasteleria y mantener la relevancia en el mercado.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades
clave

Propuesta
de valor

Relacién conf Segmento
el cliente de clientes

*Distribuidore
S

de ropa
*Clientes
mayoristas
*Ministerio de
Salud
*Ministerio de
Hacienda
*Banca para el
desarrollo

*Alianza con
proveedores
*Contratar
personal
*Publicidad
*Acondiciona
miento del
local

Recursos
clave

*Materia
prima (lanas y
agujas)
*Mobiliario
*Maquina
registradora
*Tecnoldgicos
: Pagina web
y redes

*Amplia
variedad en
nuestro
catalogo de
amigurumis.
*Buen trato al
cliente
*Tienda
virtual
*Horario:
Abierto todos
los dias

*Local
acogedor y
limpio

*Buen
servicio al
cliente
*Productos
personalizado
S

*Distribucion:
Por medio de
una tienda
fisica y por
medio de
nuestra pagina
web
*Comunicacio
n: Por medio
de anuncios
publicitarios

*Género:
Ambos
*Lugar: San
José

*Edades: 15
en adelante
*Nivel
Socioeconomi
co: Todos los

Estrucutra de costos

- Gasto en compra de materia prima
- Gasto por publicidad

- Gasto por salarios

- Gasto por servicio de luz

- Gasto por renta del local

Fuentes de ingresos

- Ventas desde la pagina web
- Ventas por medio de la tienda fisica
- Por medio de patrocinadores

Recuerda: En la presentacion “Modelo de
- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(5\ Fortalezas

Productos Unicos: Postres
preparados a mano con disefios
exclusivos y personalizados.
Calidad artesanal: Alta calidad
en los materiales y técnicas de
preparacion.

Innovacién continua: Capacidad
para desarrollar nuevos disefios y
productos atractivos.
Reputacion positiva: Buena
reputacion por productos de alta
calidad y servicio al cliente

Expansion del mercado online:
Oportunidad para alcanzar nuevos
clientes a través de plataformas de
comercio electronico.
Colaboraciones estratégicas:
Asociaciones con artistas locales
0 eventos comunitarios para
aumentar la visibilidad de la
marca.

Oportunidades

Debilidades ’3}

Costos de produccién: Posibles
altos costos asociados con la
mano de obra y materiales de alta
calidad.

Dependencia de proveedores:
Riesgo de dependencia de
proveedores clave para
materiales especificos.
Capacidad de produccién
limitada: Limitaciones en la
capacidad de produccién

Competencia: Presencia de
competidores con productos
similares a precios méas bajos.
Ciclos economicos:
Vulnerabilidad a

cambios econdémicos que puedan
afectar la demanda del mercado.
Regulaciones y normativas:
Cambios en las regulaciones
ambientales o laborales que
puedan

impactar en los costos operativos.

Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disehe su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

| n i
Slogan ~___~» “Para endulzarte la vida”
Colores

rincipales de mi
P P Baby blue Baby pink Magenta
marca N pastel

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

Arrendamiento del local

f

|

(

. Costos de marketing

Cu

|

Materia Prima

F

Comisiones de ventas

0

i

f

Costos Administrativos

i

f

‘ Empaque y envio

f

r

Publicidad

f

Materiales de produccion

|

F

Seguros

P

. Mano de obra directa

f

Gastos generales

f

|

Materiales promocionales

(

f

f
O 06 0 ©

Salarios del personal

f

‘ Mano de obra temporal
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El precio de venta de mi
producto / servicio es de:
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Recuerde que los costos

variables son unitarios.



Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

unidades

Buntsile sqilibissn 5 [ 40u. )

Punto de equilibrio

monearo | — (L. 200.000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

‘ Inventario de peluches

‘ Maquinaria de produccion

Pasivos

‘ Cuentas por pagar

‘ Préstamos a corto plazo

. Préstamos a largo plazo

‘ Salarios y beneficios por

‘ Impuestos por pagar
. Intereses por pagar

. Dividendos por pagar

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

D
Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Actualmente, en el mercado, hay una escasez notable de empresas que
ofrecen la diversidad y calidad de productos de peluches tejidos que nosotros
proporcionamos. Nuestra gama de productos se distingue por su artesania
excepcional, disefio innovador y atencién al detalle, lo gue nos permite
destacar entre la competencia y satisfacer las demandas de nuestros clientes
de manera unica y efectiva.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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== Actividad #T1

=, Determine cual es la importancia de cumplir con las
— = obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
g empresa.

== Importancia de las obligaciones tributarias:
;_: Las obligaciones tributarias son esenciales para el funcionamiento efectivo
— = de cualquier sociedad moderna al proporcionar los recursos necesarios
— para financiar el gobierno y sus funciones, promover el desarrollo

S econémico Yy social, y garantizar la equidad y estabilidad en el pais.

cComo se liquida una empresa?

La liguidacion de una empresa es un proceso formal mediante el cual se
cierra de manera ordenada todas las operaciones y se distribuyen los
activos entre los acreedores y accionistas. Aqui te doy una descripcion
general de cdmo se lleva a cabo este proceso:

Decisién de liguidacién: La decision de liquidar una empresa
generalmente la toman los accionistas 0 los administradores en situaciones
donde la empresa no puede continuar operando de manera viable, como
pérdidas sostenidas, falta de liquidez o insolvencia.

Nombramiento de un liguidador: Se designa a una persona o entidad como
liquidador, quien sera responsable de llevar a cabo el proceso de
liquidacion de acuerdo con la ley v los estatutos de la empresa.

Es importante tener en cuenta que el proceso de liquidacién puede variar
segun la jurisdiccion y las circunstancias especificas de la empresa.
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Guia para planear Yo Emprendo

El aprender a empremder

Es importante ya que esto nos puede ayudar en un futuro a crear un
emprendimiento y sobre todo el saber de como mantenerlo

Para todas aquellas personas dispuestas aprender sobre como
emprender.

Para ensefiar los conceptos Realizar una sene de

de emprendimiento cuestionarios después de ver
una serie de videos con
relacion a emprendimiento

Servicio a internet y celular Las personas interesadas en
o computadora aprender




Proponer una solucion a una problematica de su comunidad,
Institucion o pais en funcion de los aprendizajes y contenidos
desarrollados en este curso.

Para abordar la falta de presupuesto en una comunidad, propongo una solucion integral qgue
podria ayudar a maximizar los recursos disponibles y fomentar el desarrollo sostenible:

Creacion de un Programa de Gestion Eficiente y Transparente de Recursos
Comunitarios

1. Auditoria y Evaluacion de Recursos Actuales:

Realizar una auditoria exhaustiva de todos los recursos disponibles en la comunidad,
incluyendo fondos, bienes publicos v servicios. Esto permitird conocer el estado actual y las
areas de mayor necesidad.

2. Priorizacion de Necesidades y Objetivos Comunitarios:

Consultar con los miembros de la comunidad para identificar vy priorizar las necesidades
mas urgentes v los objetivos de desarrollo comunitario. Establecer metas claras y
alcanzables a corto, mediano v largo plazo.

3. Establecimiento de Alianzas y Colaboraciones:

Buscar alianzas con organizaciones no gubernamentales, empresas privadas y otras
entidades que puedan aportar recursos financieros, materiales 0 humanos para proyectos
especificos. Estas colaboraciones pueden incluir donaciones, patrocinios o programas de
voluntariado corporativo.




