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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidn que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e YEIN N8

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

éAlguna vez has ido al cine y no puedes disfrutar tu
pelicula por el sonido de las conversaciones, risas, y de
bebes llorando? Este negocio consiste en solucionar ese
problema con unos auriculares que insonoricen el ruido
ambiental y solo se transmita el audio de la pelicula que
se estda mostrando en el cine. Los audifonos estaran
implementados en los asientos exclusivos del cine y
tendran el audio de la pelicula a tiempo real. Los
audifonos se activaran una vez puestos y tendran un
volumen predeterminado, aun asi, los clientes pueden
regular el volumen como auriculares normales. Se podra
sustentar debido a un acuerdo con los cines donde un
porcentaje del dinero que ganen por las membresias se
dara para la produccién de mas auriculares.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.
Mision:

Proporcionar una experiencia cinematografica mas personal a través de auriculares
insonorizados de alta calidad, garantizando un sonido impecable y un una buena comodidad
para el cliente, disminuyendo las molestias auditivas y mejorando la accesibilidad y disfrute de
las peliculas.

Vision:
Ser la mayor y mas innovadora empresa en tecnologia insonorizada a nivel global,

transformando la manera en que las personas experimentan el cine, y creando una nueva
calidad y confort en la industria del entretenimieno cinematografico.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Director General

; Recursos .,
Director de Produccién

ventas humanos

Departamento

. Financiacion Distribuidores
de marketing
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Actividad #3

Defina cdémo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Ayudar a mantener un ambiente silencioso en el cine, mejorando
la experiencia del cliente que compra el servicio al evitar
intervenciones auditivas. Y permiten que personas que prefieren
un volumen mas alto o bajo o necesiten audifonos por motivos y
gustos personales disfruten del cine sin afectar a los demas.

Sostenibilidad ambiental:

Para la fabricacion de los auriculares se van a utilizar materiales
reciclables, renovables o biodegradables en |a fabricacion de los
auriculares. Esto incluye plasticos reciclados, bioplasticos, metales
reciclados y materiales naturales como el bambu. Esto ayudara al
medio ambiente y convertira el producto en algo sostenible.

Mejora la economia de los cines, por medio de este producto que
sera exlusivo de las membresias, por lo tanto, al proveer
beneficios exclusivos que hagan que la membresia valga la pena,
mas personas compraran y renovaran su membresia en los cines,
para el beneficio de mi negocio y de las empresas de cine que la
adquieran.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

1. Los cines, ya que
son los pricipales
socios, ya que ellos
son la Fuente para
sustentar la
empresa con el
dinero ganado y
los que hacen
llegar el producto
al cliente.

2. Distribuidores,
ya que serviran
para dar a conocer
mi product y
ayudar a la venta
del mismo.

3. Proveedores de
componentes
electronicos, esto
para poder
obtener material
para producir mas
auriculares.

Actividades
clave

1. Investigacion
para la mejora de
la tecnologia
insonorizada.

2. Financiamiento
3. Produccion del
producto

4. Distribucidn a
los puntos de
venta.

Recursos
clave

1. Los
materiales e
infraestructura
de fabricacion.

2. El equipo de
proveedores y
distribuidores

3. El marketing
del negocio.

Estrucutra de costos

1. Costos de produccién de auriculares
2. Costos para distribuir los auriculares
3. Costos de trabajadores

4.Costos para hacer publicidad y marketing.

Propuesta
de valor

1. Mayor
innovacion en
la exclusividad
de las
membresias
del cine.

2. Una mayor
efectividad en
la cancelacién
de ruido
ambiental

3. Un producto
de audio
amistoso con
el medio
ambiente

4. Mejor
experiencia sin
molestias
auditivas para
los clientes

Relacién con f Segmento

el cliente

1. Garantias del
producto.

2. Accesos
exclusivos para
clientes de
membresias del
cine.

3. Soporte técnico

Distribucidn directa
a cines y teatros.
Alianzas con
distribuidores de
equipos de
auriculares y otros
equipos de sonido.
Contactos en linea.

de clientes

1. Cines y Teatros:
Son los que
compraran el
producto para
aumentar la compra
y renovacion de
clientes y mejorar la
experiencia de los
clientes exclusivos.
2. Los clientes
exclusivos: son los
que tendran acceso
y usaran el producta
para disfrutar de un
mejor experiencia e
el cine.

3. Los cinéfilos: son
personas que les
gusta ir al ciney, al
ver la exclusividad
de los auriculares y
la mejoria de la
experiencia, son
potenciales clientes

Fuentes de ingresos

Acuerdo de membresias: Los cines tienen que firmar un
acuerdo con mi empresa de que un porcentaje de sus ganancia
por las membresias seran para el sustento de mi negocio.
Tarifa por Uso: Los cines tienen que pagar un precio por el uso

de los auriculares en las salas.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

(s\ Fortalezas

Innovacion: Es la primera empresa que dara
acceso a los cines para la utilizacion de la
tecnologia insonorizada para mejorar la
experiencia.

Calidad de Sonido: Ofrecer productos con alta
fidelidad de sonido, siendo auriculares de gama
alta con una efectiva cancelacion del sonido
ambiental.

Red de Distribucidn: Establece de relaciones de
confianza con cines y teatros al mejorar las
economias de las membresias.

Sostenibilidad: los auriculares insonorizados
seran fabricados con material no contaminante
como plasticos reciclados, bioplasticos, metales

reciclados y materiales naturales como el bambu,
a diferencia de los demas auriculres de este tipo.

Regulaciones de Salud y Seguridad: Debido a la
sostenibilidad de mi product, el Ministerio de
Salud y los clients preferiran la utilizacion de
productos de sonido que sean buenos con el
medio ambiente, como los auriculares de mi
negocio.

Tendencias tecnologicas: debido a los avances
de tecnologias de experiencias mas personales,
como la realidad virtual, haran que las personas
tengan curiosidad y quieran experimentar la
tecnologia insonorizada en espacion publicos
como lo son los cines.

Crecimiento del mercado de cines: debido a que
los cines se volvieron un lugar importante de
entretinimiento y habran nuevos cines en zonas
estrategicas, haran que las personas vayan mas
seguido o en mas cantidad y conozcan el

Oportunidades

Complete la siguiente matriz FODA:

Debilidades

Costos de Produccién Elevados: Desarrollar
auriculares con tecnologia avanzada y de
alta calidad puede implicar altos costos
Capacidad limitada de Marketing: Si la
empresa no invierte en marketing podria
enfrentar dificultades para aumentar la
visibilidad de la marca y dar a conocer este
product como algo exclusive de las
membresias.

Alta dependencia de los cines: Los ingresos
de la empresa dependen del porcentaje
que les da el cine segun las ganancias de las
membresias.

Competencia: Existen unas cuantas

empresas de tecnologia de disminucion de
ruido que puede competir.

Plagios: Si el producto se da a conocer de
manera internacional en varios cines, habra
competidores que puedan crear copias o
mejoras de los auriculares insonorizados o
usarlos en otros lugares que no sean el cine.
Los servicios de Streaming (Netflix, Disney +,
etc.): Aunque el cine sea un lugar popular para i
a ver peliculas, los servicios de streaming estan
siendo populares y haran que las personas
quieran ver peliculas en la comodidad de sus
casas y no en el cine

Problemas econémicos: Debido a los altos
precios y disminucién de salarios, menos
personas tendran dinero para ir al cine o para
usar la membresia.

Amenazas

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disehe su marca empresarial.

El logo de mi

primer L K-’ @/
emprendimiento (SN &
EA\{ BETTER GA
"Escucha lo que tu mas quieres”
Slogan
Colores

principales de mi
marca
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

Salarios . Materias primas

Alquiler del taller Transporte
raa”g:rdel servicio de agua del ‘ itz pulsifed

Seguros de los trabajadores del
taller

Herramientas ‘ Almacenamiento

Pago del servicio de electricidad
del taller

Costos de mantenimiento

Costos de distribucion

Intereses por prestamos ‘ Comisiones sobre ventas

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

(L 150,000.00

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades S [100 unidades )

Punto de equilibrio

monetario =y (@ 15 000 000 J

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

Transporte

Mobiliario

_|
28
o
D

Equipos de pruebas de sonido

Capital humano

Ensamblaje

Etiquetas

Patentes

Licencia de uso

Cuenta de clientes

Pasivos

Impuestos sobre la renta
Indemnizaciones
Prestamos

Garantias del producto
Hipotecas

Provisiones

Inventario

Cuentas por pagar a los
proveedores

Impuestos sobre las ventas

Impuestos laborales

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.



Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Empresas con productos similares como:

PELTOR™: Empresa que fabrica audifonos
insonorizados para uso cotidiano como el 3M
PELTOR Optime.

Vanderfiels: Empresa dedicada especialmente a
crear audifonos que disminuyen el ruido del
entorno.

Ururtm: Es una empresa que se especializa en
realizar productos de sonido, entre ellos,
auriculares con cancelacion de ruido ambiental.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al
consumidor mas donde

elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.




Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Es un pilar para el adecuado funcionamiento de cualquier
sistema fiscal. Los impuestos son la principal fuente de ingresos
de los gobiernos, y mediante su recaudacion, se financian
servicios y bienes publicos esenciales, como educacion, salud,
infraestructura y seguridad. Cumplir con las obligaciones
tributarias es crucial para las empresas por varias razonm como
asegurar el cumplimiento legal, evitando multas y sanciones que
podrian afectar la empresa y se mantiene una relacién positiva
con las autoridades fiscales.

cComo se liquida una empresa?

Para poder liguidar una empresa necesitamos que los socios o
accionistas aprueban la liquidacién y notifican a las autoridades
que correspondan. Luego, se nombra un liqguidador que evalua los
activos y pasivos de la empresa. El liqguidador recoge activos, vende
propiedades y cobra deudas pendientes. Se pagan las deudas a los
acreedores siguiendo un orden, cualquier remanente se distribuye
entre los accionistas. Finalmente, se presenta un informe de
liguidacién y se solicita la disolucién formal de la empresa,
completando el proceso con la recepcion del certificado de
disolucion.

SR L R S
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

Los ruidos ambientales y los altos volimenes de los cines que
interrumpen y molestan el oido del espectador en los cines.

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

Porque ayuda a las personas a una mejor experiencia mas personal
en la pantalla grande del cine y a cuidar su salud auditiva.

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

El publico meta serdn los cines y teatros, asi como los clientes que posean
membresia del cine, que son los que tendran acceso a ese producto

¢Para qué es la actividad? ¢Qué vamos a hacer? ¢ Qué queremos lograr?

(Objetivo)

1. Mejorar la experiencia auditiva a
la hora de ver una pelicula en el
cine al evitar los sonidos
ambientales molestos.

2. Ayudar a las personas con
molestias auditivas o susceptibles a
altos ruidos durante la proyeccion
de la pelicula.

3. Resolver una de las
problematicas mas comunes en el
cine como es el ruido y las
interrupciones de los clientes de la
sala del cine.

¢ Qué necesitamos?

(Recursos y materiales)

Se necesita de mano de obray de la
estructura organizacional anterior
mencionada para la estabilidad de la
empresa. Pero, en caso de los
materiales, se necesitaran capsulas
auditivas, almohadillas o cojinetes,
diadema o arco, conexion inalambrica,
material de aislamiento acustico,

componentes electrénicos internos Y
almohadillas o espumas internas, todo
teniendo en cuenta que sea lo mas
sostenible posible para el ambiente,
con materiales como plasticos
reciclados, bioplasticos, metales
reciclados y el bambu.

(Actividades)

. Investigacion del mercado y de las
tecnologias insonorizadas

. Obtener los permisos y patentes
correspondientes del negocio

. Financiamiento del negocio.

. Fabricar y disefiar el producto.

. Obtener productores y
distribuidores

. Marketing y publicidad del
producto

. Relacion y acuerdos con socios
claves

. Orientarse para le mercado
nacional e internacional.

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Se espera un tiempo
aproximado para cada etapa
que se tiene que realizar el
negocio entre 3 y 6 meses,
desde el disefio y la idea del
producto hasta poder tener
una estructura organizacional
solida y poder hacer que el
producto tenga mayor alcance
y un buen sustento econémico
y financiero para el negocio.

(Metas y Resultados)

Convertirse el negocio en el mas
importante en el desarrollo de la
tecnologia sostenible e insonorizada
debido a la funcién innovadora del
producto, su sistema de insonorizacion
sera muy efectiva y especializada
También resolver la problematica de las
interrupciones y molestias sonoras y
cuidar la salud auditiva de las personas
que adquieren el producto. Ademas,
aumentar las economias de los cines y
que mayor gente quiera ir a ver
peliculas ahi

.Quién lo hace?
(Responsables)

La fabricacién y toda la
parte financiera de los
auriculares estard a cargo
de mi negocio y yo seré el
director general, por lo
tanto, seré el mayor
representante y
responsable de mi
empresa.
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NOTAS

Costos fijos: 5,000,000 colones
Precio de venta: 150,000 colones
Costos variables: 100,000 colones

(Los auriculares solo se conectaran via inaldmbrica para una mejor
comodidad.)
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