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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Tienda de comercio electronico

Mi emprendimiento consiste comercio electronico es el
comercio de bienes y servicios en Internet.

Se calcula que 2.14 mil millones de personas de todo el
mundo compraran bienes y servicios por internet y el
namero de miembros de Prime que compran en las tiendas
de Amazon mundiales supera ya los 200 millones.

El comercio electronico es una forma de que la gente
compre y vende productos al por menor. Algunas empresas
solo venden productos porinternet, mientras que otras usan
el comercio electronico como parte de una estrategia mas
amplia que incluye tiendas fisicas y otros canales de
distribucidn. En cualquier caso, el comercio electronico
permite que las nuevas, pequefas y grandes empresas
vendan sus productos a gran escala y lleguen a clientes de
todo-el-mundo:

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Nei
Tienda de comercio electrónico

Nei
Mi emprendimiento consiste comercio electrónico es el comercio de bienes y servicios en Internet. 
Se calcula que 2.14 mil millones de personas de todo el mundo comprarán bienes y servicios por Internet y el número de miembros de Prime que compran en las tiendas de Amazon mundiales supera ya los 200 millones.

El comercio electrónico es una forma de que la gente compre y vende productos al por menor. Algunas empresas solo venden productos por Internet, mientras que otras usan el comercio electrónico como parte de una estrategia más amplia que incluye tiendas físicas y otros canales de distribución. En cualquier caso, el comercio electrónico permite que las nuevas, pequeñas y grandes empresas vendan sus productos a gran escala y lleguen a clientes de todo el mundo.


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
vender los productos y ofrecer servicios las 24
horas del dia, los 7 dias a la semana

VISION:  crecer méas como negocio

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Jefe (yo)



Nei
vender los productos y ofrecer servicios las 24 horas del día, los 7 días a la semana

Nei
Crecer más como negocio 

Nei
Jefe (yo)

Nei
Limpieza 

Nei
Empleado 

Nei
Asistente 

Nei
Gerente 1

Nei
Gerente 2

Nei
Gerente 3


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

ral idad
experiencias compartidas que fomenten la
confianza y ayuden a promover la autonomia

Sostenibilidad ambiental:

Mediante un equilibrio econémico

Sostenibilidad economica:

Ofreceremos servicio a buen precio adaptable
para las personas

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Nei
unir a las personas, crear comunidades y experiencias compartidas que fomenten la confianza y ayuden a promover la autonomía

Nei
Mediante un equilibrio económico 

Nei
Ofreceremos servicio a buen precio adaptable para las personas 


—= Actividad #4

Ty Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades || Propuesta Relacion conjl Segmento
de valor el cliente de clientes

Hacer una :
fabrica y Hacer Que

entregarlo domicilio todas
cercanos por medio las
de pedido
por medio
de redes

personas

Se
sientan
a gusto
Recursos Canales con mi
clave trabaio

Por medio Mi meta
de cursos e es tener
aprendido y mi |
tengo comercio

experiencia propio

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Son los gastos que asume por Eso depende del trabajo que
ejemplo el pago de empleado hagamos

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de

— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Nei
Mis amigos 
y familiares
 cercanos 

Nei
Hacer una fabrica y entregarlo por medio de pedido
por medio de redes sociales 

Nei
Por medio de cursos e aprendido y tengo
experiencia

Nei
Hacer domicilio 

Nei
Por ejemplo
preguntarles 
que les a parecido 

Nei
Que todas las personas 
Se sientan a gusto con mi trabajo 

Nei
Mi meta es tener mi comercio propio 

Nei
Son los gastos que asume por ejemplo el pago de empleado

Nei
Eso depende del trabajo que hagamos


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

No contar con un lugar
amplio
Falta de moviliario

apacidad de negocios
apacidad para planificar

Contar con poco
Recibir cursos tiempo
para
capacacitarnos

QA Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Nei
Capacidad de negocios
Capacidad para planificar

Nei
No contar con un lugar amplio
Falta de moviliario

Nei
Recibir cursos para capacacitarnos

Nei
Contar con poco 
tiempo 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

NUESTRO TRABAJO ES

CONECTARNQOS CON LA

GENTE, INTERACTUAR
Slogan ~__ » CON ELLOS DE UNA

—MEJORDELOQUELOS

— ENCONTRAMOS. MAS
CAPACES DE LLEGAR A
DONDE LES GUSTARIA IR.

Colores

principales de mi R
marca N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Nei
NUESTRO TRABAJO ES
CONECTARNOS CON LA
GENTE, INTERACTUAR
CON ELLOS DE UNA
MANERA QUE LOS DEJE
MEJOR DE LO QUE LOS
ENCONTRAMOS, MÁS
CAPACES DE LLEGAR A
DONDE LES GUSTARÍA IR.

Nei

Nei
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Actividad #7

F
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

i

= monetario de cada costo (fijo y variable).
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Nei
70.000 impuestos

50.000 renta del local

20.000 seguro

10.000 papelería

100.000 productos

20.000 préstamo

10.000 préstamo

Nei
20.000 regalías a clientes

50.000 publicidad

• 60.000 mantenimiento

100.000 materia prima

50.000 transporte

15.000 luz

200.000 computadoras 

Nei
5 millones 


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades E [ 0.188 J

Punto de equilibrio 564.000
monetario E [@

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


Nei
0.188

Nei
564.000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Activos Pasivos
100mil compra de
computadoras . .

P 400 mi salario

300mil muebles L
70 mil préstamos por pagar

250 mil instalaciones .
50 mil seguro por pagar

300 mil materias primas .
P 100mil cuentas por pagar

50mil IVA L
50mil préstamo

50mil papeleria y utiles
pap y 60 mil prestamo

70mil sillas :
100mil provedores

20mil S il i
i SCYUTD POT pagar 70mil impuestos

100mil efectivo en cajas , :
40mil cuenta pendiente

50mil inventario :
30 mil cuenta por pagar

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Nei
100mil compra de computadoras

300mil muebles

250 mil instalaciones

300 mil materias primas

50mil IVA

50mil papelería y útiles

70mil sillas

20 mil Seguro por pagar

100mil efectivo en cajas

50mil inventario

Nei
400 mi salario

• 70 mil préstamos por pagar

50 mil seguro por pagar

100mil cuentas por pagar

50mil préstamo

60 mil prestamo

100mil provedores

70mil impuestos

40mil cuenta pendiente

30 mil cuenta por pagar


ik

Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

: incipales i I :
electronico: B2B, B2C, C2B y C2C. Gracias a

los avances tecnologicos, las ventas por
internet llegan a mas industrias, ofreciendo 15
tipos de comercio electrénico.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Nei
Existen cuatro principales tipos de comercio electrónico: B2B, B2C, C2B y C2C. Gracias a los avances tecnológicos, las ventas por internet llegan a más industrias, ofreciendo 15 tipos de comercio electrónico.


Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

garantiza que cada individuo y empresa contribu
manera proporcional a su capacidad econémica.
Estabilidad Econémica: La recaudacion tributaria es vital
para mantener la estabilidad econémica 'y financiera del

—pais:

cComo se liquida una empresa?
La liquidacion de una empresa consiste en la
extincion de tu negocio o empresa. A traves de
esta operacion la compaiiia saldara todas las
deudas pendientes frente a terceros, cobrara

“los créditos pendientes frente a sus deudores
| Himo: 4 ol . : .

qupdp enla empresa entre los socios



Nei
garantiza que cada individuo y empresa contribuyan de manera proporcional a su capacidad económica. Estabilidad Económica: La recaudación tributaria es vital para mantener la estabilidad económica y financiera del país.

Nei
La liquidación de una empresa consiste en la extinción de tu negocio o empresa. A través de esta operación la compañía saldará todas las deudas pendientes frente a terceros, cobrará los créditos pendientes frente a sus deudores y, por último, repartirá el patrimonio que aún quede en la empresa entre los socios.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?

(Objetivo)

te permite llegar
a nuevos
consumidores y
hacer méas
competitiva tu
empresa

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Necesitamos
comprar todos los
aparatos
electrénicos que se
necesitan

permite el comercio de compra 'y vente de
productos y servicios a partir de medios

digitales

Creacion de oportunidades de negocios y
nuevas formas de distribucion de sus

productos y servicios

Para crecer como negocio

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Aprender por cursos

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Lo pensando
hacer pidiéndole
ayuda a él
Profesor de
informatica que
tiene mucho
conocimiento al
respecto

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Que las personas
gue beneficien

. Quién lo hace?
(Responsables)

En este caso seria
solo yo


Nei
permite el comercio de compra y vente de productos y servicios a partir de medios digitales

Nei
Creación de oportunidades de negocios y nuevas formas de distribución de sus productos y servicios

Nei
Para crecer como negocio 

Nei
te permite llegar a nuevos consumidores y hacer más competitiva tu empresa

Nei
Aprender por cursos 

Nei
En este caso sería solo yo 

Nei
Lo pensando hacer pidiéndole ayuda a él
Profesor de informática que tiene mucho conocimiento al respecto 

Nei
Necesitamos comprar todos los aparatos electrónicos que se necesitan 

Nei
Que las personas que beneficien 
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Nei
está constituido por transacciones comerciales que se realizan a través de Internet, mientras que el negocio electrónico utiliza las tecnologías de información y los sistemas de información, procurando mejorar procesos y transacciones dentro de las organizaciones




