4 Junior _
444 Achievement 35 Br e
44 - - Lives

Costa Rica

Migmbro de JA Worldwide

— JUNIOR ACHIEVEMENT COSTA RICA

\A o

SERVICIO COMUNAL

ESTUDIANTIL

| MINISTERIO DE /nmscclén DE
EDUCACION PUBLICA / VIDA ESTUDIANTIL

©Junior Achievement Costa Rica, 2024



Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a |la
siguiente:

1.En |la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcion que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto"”, das

o PEIN N O ~

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Un negocio es un pequeno que crean las
personas emprendedoras que quieren satisfacer

~las necesidades de los compradores dando un

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misién y vision de su emprendimiento.

Mision:
Darle el mejor servicio al cliente.

Vision:
Dar el mejor servicio mecanico del pais.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Dueno

Gerente Dervisor

endedor Empleados




Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Ofreciendo oportunidades de
empleo local, programa de
formacion y colaborando con la
comunidad en proyectos sociales

Sostenibilidad ambiental:
Implementando practicas ecoamigables

reciclando aceites y metales y promoviendo el
uso de tecnologias verdes en reparaciones

Sostenibilidad economica:

Ofreciendo precios justos optimizando recursos
diversificando servicios y Estableciendo

alianzas estratégicas con proveedores locales

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




-— Actividad #4

— Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Actividades | Propuesta Relacion con | Segmento
el cliente de clientes

Servicios Comunic
acion
directa y

Proveedo

res,

mecanico

precios

competitiy § retroalim

VOS, entacion

atencion : empresag|Y
talleres
mecanicas

comunida
d local
colaborat
iva

personal
apacitad

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Costos laborales, compra antenimiento de

de materiales y ehiculos comba venta de
mantenimiento de equipo epuestos y accesorios,

=— capacitacion, y venta autos
—— Recuerda: En la presentacion “Modelo de
= - negocio” puedes encontrar la informacion
— necesaria para completar esta actividad.

—__ =

e



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ’3'3

rabajo en equipo
Buen servicio
Empleados fieles

o habria.

Amenazas a robos,
estafas, hackeos

Oportunidades de
empleo y
capacitaciones

ﬁa Oportunidades Amenazas j

Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi 7’
primer — CF’\R SERV'CE

emprendimiento G A RAG E

Slogan ~__ _»

Colores

principales de mi

marca i Rojo. Blaco. Verde
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
@ Luz: 60 000¢ @ comida: 15 000¢
Agua: 30 000¢ Herramientas: 10
000¢
@ seguro: 125 000¢ ]

Salarios: 1 250 000¢

@ Repuestos: 100 000-500 000@)

Express: 20 000¢
. Mantenimiento: 25 000¢ .

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ @ 1 000 000 J

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario . de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

— (185 ]

Punto de equilibrio

.
monetario —— L@'l 650 000 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

. Cta. Por cobrar . Deusdas

. Equipo . Salario
. Terreno . Inventario
. Vehiculo . Lsta. Por
. Patente

o
W
Q
o
=

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Existen aproximadamente mas de mil
Servicios de mecanica automotriz

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #1

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Es para que la empresa adquiera
compromisos y 10S cumpla

cComo se liquida una empresa?

Pagando todas las deudas y cobrando a los
deudores y renartiendo todo el patrimonio entre
los socios




Guia para planear Yo Emprendo

~ " Los malos servicios de algunas
| EITID e5d .
Para ver porque pasa estos
problemas y evitarlos
Para los clientes

Es dar a conocer Hacer un live Hacer que
las empresas \ablando de este | estas

que dan un mal = ‘problema y como = empresas
servicio y que solucionarlo cambien para
aprendan a dar mejor

un buen servicio

Ocupamos
pers%nas Dando charlas

responsables y haciendo live | Yo, personal administrati
hablando de y trabajadores

esto
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