




Es tener un supermercado qué mejore la calidad de vida.
Ofrece una amplia variedad de productos alimenticios y no alimenticios a los consumidores. La idea principal detrás de mi supermercado es proporcionar conveniencia al cliente al tener múltiples categorías de productos bajo un mismo techo.



Que mis productos sean de buena calidad, si son alimentos que sean ricos, 

Expandir mi negocio a distinta parte del país, 
y que sea reconocido por muchas personas.


Un lugar apto para tener un negocio.

Productos

Dueño

Dinero

Seguridad

Empleados

Cobradores



Dando un buen salarial a los trabajadores, que tengan un descanso de una hora cada dos horas.

Tratar de vender productos económicos tratar de no gastar mucha electricidad, 
no utilizar bolsas de plástico y tener barios basureros en las que apliquen las tres "R" que estén ubicados en diferentes partes del negocio.

Ahorrar por lo menos 500mil pesos por si falta algún producto o si necesito pagarle a algún probador. 



Walmart.
PriceSmart.
Palí.
Perimercados.
Más x Menos.

Tener publicidad de la empresa y de los productos que se venden, tener un buen trato asía los clientes.

Que mi supermercado tenga un lugar para comer, para que las personas que tengan hambre vallan a comprar algo rápido.

Tratar a los clientes con respeto, si algún producto en especifico, ayudar a buscar lo que necesite.

Tener productos, servicios y estrategias de marketing efectivas, para satisfacer lo que dice cada uno de los grupo de personas que quieren algo en especifico.

Que conozcan mi mercado lo que vendo, tener una marca ( un logo) para tener un reconocimiento y una imagen que represente mi negocio. 

Tener ventas directas, distribuidores, tener eventos de ferias comerciales.

Costos fijos, la compra del supermercado. El salario del personal. Servicio público. 
Costos variables, el inventario de los productos. Gastos operativos. 

Venta de producto o de servicios y publicidad



1.Ampliar la variedad de producto.
2.Ubicación estratégica.
3.Precios competitivos 
4.Amplia variedad de productos.
5.Diversificación de servicios.
6.Horarios extendidos y conveniencia.
7.Experiencia de compra y servicio al cliente

1.Competencia entre otros supermercados 
2.No complacer al cliente
3.Mal pago a los trabajadores
4.Problemas de seguridad o robos en las instalaciones.
5.Alta dependencia de unos pocos proveedores clave.
6.Falta de diversificación en las categorías de productos ofrecidos.

1.La expansión geográfica de mi negocio a diferentes partes del país 
2.Diversificación del los productos 
3.Marketing digital
4.Incorporación de secciones especializadas (por ejemplo, productos sin gluten, veganos)


1.Competencia de otras tiendas minoristas.
2.Cambios de comportamiento del cliente.
3.Presión sobre los precios.
4.Riesgos asociados con desastres naturales (por ejemplo, terremotos, huracanes).



BONNE 
   VIE

Compra aquí donde todo es saludable, económico y barato.

ROJO

NARANJA

AMARILLO



1.Salario de los empleados 450mil al mes 


2.Seguro de los empleados

3.Los intereses de prestamos


4.Facturas de servicios públicos 

1.Los productos



2.El agua



 
3.La electricidad 



4.Transporte de producto

5000mil



16.666

49.998



1.Mercancía en el almacén 


2.Derechos de propiedad de la empresa

3.Dinero en caja

4.Vehículos 

1.Saldo pendiente de pago a proveedores 


2.Deudas de impuesto

3.Sueldos pendientes

4.Impuestos acumulados



Es parecido a Palí y Maxipali por que quiero que mis productos sean baratos, accesibles y de buena calidad para mis clientes, pero tampoco muy que sean baratos porqué me quedaría con poco dinero.



Es importante porque debe cumplir con todo lo prometido en su publicidad y lo informado y acordado en los contratos. Deben ofrecer productos y servicios de calidad que en ningún caso arriesguen la salud y seguridad de los consumidores.

Liquidando a los empleados y lo que deben, rebajando los productos a 50%.



Es poder vender productos que le interese y guste a todas las personas. 

Es importante por que es lo que las personas consumen o utilizan diariamente.

Para todas las personas que lo necesiten

Dar herramientas y conocimientos para fomentar el espíritu emprendedor y apoyar el desarrollo de habilidades empresariales en los estudiantes que realizan este trabajo. A través de este trabajo, se busca promover el emprendimiento como una opción viable para generar empleo y contribuir al desarrollo económico.


En el programa "Yo Emprendo" se realizarán diversas actividades que buscan brindar capacitación y apoyo a los emprendedores. Algunas de las actividades que se llevan a cabo son las siguientes:

 1.Talleres de capacitación.
 2. Acceso a recursos.
 3.Financiamiento.
 4.Asesori.


Que las personas puedan comprar y encontrar todo lo que necesitan.

Tener dinero, ,un buen terreno, productos para vender, tener un seguro.

Depende cuanto se tarde la persona.

Los constructores, el dueño y los empleados. 



Ayuda a las personas a aprender todo lo necesario para tener éxito con su propio negocio, enseñándoles desde cómo empezar hasta cómo hacerlo crecer y ser exitoso.
Es importante, a la hora de emprender un negocio o realizar un proyecto, llevar capacitaciones, estudios etc.
También nos enseña a como manejar de buena manera el dinero. 




