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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Es una empresa de bicicletas ecoldgicas, las cuales son vendidas o

mayormente alquiladas en nuestros puntos Ride me al rededor de las

cuidades de nuestro pais, también tenemos tiendas con articulos para

el ciclismo.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Es una empresa de bicicletas ecológicas, las cuales son vendidas o 

mayormente alquiladas en nuestros puntos Ride me al rededor de las 

cuidades de nuestro país, también tenemos tiendas con artículos para 

el ciclismo.


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Nuestra misién como empresa es lograr que mas del 50% de
la poblacion use la bicicleta como transporte diario, en ello

se ahorrarian combustible, reparaciones costosas, seguros,

permisos, licencias y muchos accidentes

Vision:
Nuestra vision es de aqul' a b anos tener mas de 2 mil

puntos Ride me en todo Costa Rica con ingresos de mas de
4 millones al mes

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerencia

- . Dpto. Dpto. de
Administrativg Comercial Operaciones

Contabilidad

ompras nacionale
mportaciones

entas

Recursos humang@s



Nuestra misión como empresa es lograr que más del 50% de la población use la bicicleta como transporte diario, en ello se ahorrarían combustible, reparaciones costosas, seguros, permisos, licencias y muchos accidentes

Nuestra visión es de aquí a 5 años tener mas de 2 mil puntos Ride me en todo Costa Rica con ingresos de mas de
 4 millones al mes


Gerencia

Dpto.
Administrativo

Dpto.
Comercial

Dpto. de
Operaciones

- Contabilidad
-Cartera
-Tesorería
Recursos humanos

-Compras nacionales
-Importaciones
-Ventas

Bodegaje
Servicio al cliente
Sucursales


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

A través de politicas y programas que promuevan la igualdad de
oportunidades y la inclusion econémica.

Sostenibilidad ambiental:
Que el ambiente de nuestras instalaciones sea el mas adecuado para

la comodidad de el personal y nuestros clientes, teniendo el mejor
trato de ambas partes( trabajador y cliente)

Sostenibilidad economica:

En la maner I ibl m r vean
beneficiadas, ya que nuestro alquiler o venta de productos

~se encuentra en un costo relativamente coémodo parala
¥ I . | udicad |

cantidad de nuestros puntos vemos una gran ganacia.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



A través de políticas y programas que promuevan la igualdad de oportunidades y la inclusión económica.

Que el ambiente de nuestras instalaciones sea el mas adecuado para la comodidad de el personal y nuestros clientes, teniendo el mejor trato de ambas partes( trabajador y cliente)

En la manera de lo posible, que ambas partes se vean beneficiadas, ya que nuestro alquiler o venta de productos se encuentra en un costo relativamente cómodo para la clientela, sin ver a la empresa perjudicada, ya que por la cantidad de nuestros puntos vemos una gran ganacia.


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Muchas
asociaciones
sobre cuidar el
planeta nos
apoyaran a como
también muchos
jovenes y
personas
preocupadas por
la salud mental y
el ambiente.

Actividades
clave

Trabar duroy
esforzarnos por la
empresa, por medig
de anuncios en la
television, redes
sociales y entre
otros medios;
promocionar
NUEStros Servicios,
tratar de dar la
mejor atencion al

Recursos
clave

Utilizando
materiales de
calidad y una
maquinaria atil y
en buen estado

Propuesta
de valor

A diferencia de
muchas
empresas, Ride
me tiene
puestos para
alquiler de
bicicletas
ecoldgicas, en
cada puesto hay
una pantalla
digital donde el
cliente nos hace
saber la
cantidad de
bicicletas que
alquila, y la
duracion del
alquiler, ahi
mismo se cobra
por el método
gue necesite y
se le dara el

Relacidon con

el cliente

Tendremos
muchas
promaciones
para los clientes
ya sea por la
compra de varios
productos o
diferentes
aspectos del uso
del producto.

Canales

Segmento
de clientes

Para el alquiler
de bicicletas sera
en los puntos de
cada distrito,
para la compra
de articulos de
bicicletas y
bicicletas nuevas
ala venta sera
en las tiendas de
cada cantén o
provincia, y para
el servicio al
cliente sera por
medio de
nuestras redes o
también en
nuestra sucursal
principal en San
José.

para buenos
resultados del
producto

en cada distrito y
antén, ademas en
aso de faltar algiin
ipo de producto,

inmediatamente se

enviara un trabajadg

codigo para abrir
el candado de la
bicicleta.

Estrucutra de costos

Fuentes de ingresos

Maquinaria y exportaciones de los productos Las ventas y alquileres de las bicicletas y

articulos de la misma.

— = Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— o o .

‘ necesaria para completar esta actividad.
— =
—_—
—_— —



Trabar duro y esforzarnos por la empresa, por medio de anuncios en la televisión, redes sociales y entre otros medios; promocionar nuestros servicios, tratar de dar la mejor atención al cliente.


Como se dijo anteriormente habrá mucha disponibilidad del producto por la cantidad de puestos en cada distrito y cantón, además en caso de faltar algún tipo de producto, inmediatamente se enviara un trabajador.


Muchas asociaciones sobre cuidar el planeta nos apoyarán a como también muchos jóvenes y personas preocupadas por la salud mental y el ambiente. 

Utilizando materiales de calidad y una maquinaria útil y en buen estado  para buenos resultados del producto

A diferencia de muchas empresas, Ride me tiene puestos para alquiler de bicicletas ecológicas, en cada puesto hay una pantalla digital donde el cliente nos hace saber la cantidad de bicicletas que alquila, y la duración del alquiler, ahí mismo se cobra por el método que necesite y se le dará el código para abrir el candado de la bicicleta.

Tendremos muchas promociones para los clientes ya sea por la compra de varios productos o diferentes aspectos del uso del producto.

Las ventas y alquileres de las bicicletas y artículos de la misma.

Maquinaria y exportaciones de los productos 

Para el alquiler de bicicletas será en los puntos de cada distrito, para la compra de artículos de bicicletas y bicicletas nuevas a la venta será en las tiendas de cada cantón o provincia, y para el servicio al cliente será por medio de nuestras redes o también en nuestra sucursal principal en San José.


Actividad #5

(@ Fortalezas

No tenemos tanta competencia
como otros tipos de empresas,
creamos nuestras bicicletas con
productor reciclados de otras
bicicletas que ya no se utilizaban
y estaban en buen estado, por lo
gue somos una empresa que se
preocupa por nuestro planeta,
ademas, como no hay tantas
empresas como Ride me en el
pais, nuestros productos son muy
buscados, por la calidad del
producto y su precio.

Cuando la empresa tenga una
estabilidad econémica para
invertir en ello, podemos
asociarnos con empresas amigas
de otros paises de América y
distribuir nuestros servicios a
otros lugares.

Oportunidades

Complete la siguiente matriz FODA:

Debilidades ?}

Muchas personas por falta de
tiempo no se toman el tiempo para
utilizar nuestros productos, ya que
tienen un carro y necesitan llegar
rapido a muchas partes, ademas
gue sufren de la ignorancia sobre la
contaminacion.

Algunas amenazas pueden ser el
hecho de que las personas no
utilicen nuestro servicio, o las
competencias, aungque en
cualquier amenaza que se
interponga en la empresa, se
luchara y se afrontara de a mejor
manera.

Amenazas j

En la presentacion “Qué me

D icrencn
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.


No tenemos tanta competencia como otros tipos de empresas, creamos nuestras bicicletas con productor reciclados de otras bicicletas que ya no se utilizaban y estaban en buen estado, por lo que somos una empresa que se preocupa por nuestro planeta, además, como no hay tantas empresas como Ride me en el país, nuestros productos son muy buscados, por la calidad del producto y su precio.

Muchas personas por falta de tiempo no se toman el tiempo para utilizar nuestros productos, ya que tienen un carro y necesitan llegar rápido a muchas partes, además que sufren de la ignorancia sobre la contaminación.

Cuando la empresa tenga una estabilidad económica para invertir en ello, podemos asociarnos con empresas amigas de otros países de América y distribuir nuestros servicios a otros lugares.  

Algunas amenazas pueden ser el hecho de que las personas no utilicen nuestro servicio, o las competencias, aunque en cualquier amenaza que se interponga en la empresa, se luchara y se afrontará de a mejor manera.


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Conduce hacia nuevas aventuras!

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi Verde Blanco Negro

marca ~__N ' ‘ ®

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Conduce hacia nuevas aventuras!



Verde

Blanco

Negro
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Actividad #7

F

P

F

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).
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—> Mis costos fijos Mis costos variables
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— ‘ Electricidad ‘ Reparaciones
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—

‘ Salario de los trabajadores ’ Mano de obra

Ly Alquiler del local
—

) —— '?
= @ wm ®
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— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:

(L 2500

— =

-> Recuerde que los costos

— > . . .
— variables son unitarios.
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Electricidad

Maquinaria

Salario de los trabajadores

Reparaciones 

Artículos de bicicleta

Alquiler del local

Mano de obra

Agua

2500 


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en [2 J

unidades

Punto de equilibrio

monetario > [ 5000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


2

5000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

alquileres al por mayor
‘ productos exportados

patentes

reparaciones adicionales

Pasivos

‘ salarios

. magquinaria de produccion

sucursales

‘ puntos Ride me del pais

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.


salarios 

alquileres al por mayor

productos exportados

patentes

maquinaria de producción

reparaciones adicionales

sucursales

puntos Ride me del país


ik

Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Hay muchos lugares para el servicio de turismo, como en
volcanes o playas, encontré alrededor de 40-50 lugares, pero
ninguno se asemeja a Ride me.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Hay muchos lugares para el servicio de turismo, como en volcanes o playas, encontré alrededor de 40-50 lugares, pero ninguno se asemeja a Ride me.
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Actividad #11

Ry

== Determine cual es la importancia de cumplir con las
== obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
— empresa.

— = Importancia de las obligaciones tributarias:
;_i Es un aspecto fundamental, ya que no solo garantiza su

— = legalidad y transparencia, sino que también juega un

— = papel importante en su estabilidad financiera, garantiza
e gue cada individuo y empresa contribuya de manera

— = proporcional a su capacidad econémica.

— - cComo se liquida una empresa?

— = Con ayuda de un fedatario publico, se saldara todas las
— deudas pendientes frente a terceros, cobrara los créditos
— - pendientes frente a sus deudores y por ultimo, se repartira
— = el-patrimonio que atn quede en ta empresa entre tos

— socios.

Vv


Es un aspecto fundamental, ya que no solo garantiza su legalidad y transparencia, sino que también juega un papel importante en su estabilidad financiera, garantiza que cada individuo y empresa contribuya de manera proporcional a su capacidad económica.

Con ayuda de un fedatario público, se saldará todas las deudas pendientes frente a terceros, cobrará los créditos pendientes frente a sus deudores y por ultimo, se repartirá el patrimonio que aún quede en la empresa entre los socios.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Par aprender a
administrar nuestras
cuentas y si en algun
momento queremos
emprender, hacerlo de
la mejor forma para
NOsSOtros y nuestros
clientes.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Un aparato electrénico,
tiempo y lo mas
importante es el querer
aprender y poner de
nuestra parte para
realizar el trabajo de la
mejor manera.

La poblacién no tiene una buena administracion y
desconocen de como llevar un emprendimiento.

Porque hoy en dia debemos conocer muy bien nuestros
gastos e ingresos, ademas seria importante saber como

manejar un emprendimiento.

Para nosotros mismos

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Se tomaran varias
sesiones sobre el tema
de como llevar una
empresa y diferentes
aspectos de ello,
ademas tomaremos un
curso pequefio para
saber administrar
nuestro dinero
correctamente.

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Muchas personas lo
terminan un mismo dia
ya que si se logra
entender el tema de
manera rapida se muy
facil pero sino pueden
hacer un horario y
realizar dos sesiones
por dia.

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Que la poblacion sepa
sobre los temas y los
ponga en practica en
sus diferentes ambitos

. Quién lo hace?
(Responsables)

Cada estudiante o
persona que lleve el
curso


La población no tiene una buena administración y desconocen de como llevar un emprendimiento.

Porque hoy en día debemos conocer muy bien nuestros gastos e ingresos, además seria importante saber como manejar un emprendimiento.

Para nosotros mismos

Par aprender a administrar nuestras cuentas y si en algún momento queremos emprender, hacerlo de la mejor forma para nosotros y nuestros clientes.

Se tomaran varias sesiones sobre el tema de como llevar una empresa y diferentes aspectos de ello, además tomaremos un curso pequeño para saber administrar nuestro dinero correctamente.

Que la población sepa sobre los temas y los ponga en practica en sus diferentes ámbitos

Un aparato electrónico, tiempo y lo mas importante es el querer aprender y poner de nuestra parte para realizar el trabajo de la mejor manera.

Muchas personas lo terminan un mismo día ya que si se logra entender el tema de manera rápida se muy fácil pero sino pueden hacer un horario y realizar dos sesiones por día.

Cada estudiante o persona que lleve el curso
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Me gusto mucho el curso, nos ensefia cosas muy importantes

para nuestro futuro.
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Me gusto mucho el curso, nos enseña cosas muy importantes para nuestro futuro.




