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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Mi negocio sera de una panaderia y reposteria con el cual
se pueda satisfacer la necesidad de los clientes

definicidon

La idea de negocios es la razén de ser de una
empresa. Su propuesta de valor debe comunicar

los beneficios de los productos o servicios que se
guiere ofrecer. Debido a ello, forma parte importante
del plan de negocios, pues es la base de todas 1as

estrategias de ventas, marketing y desarrofftode

nreaal ~ntone
MITUUUCLLUO.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


La idea de negocios es la razón de ser de una empresa. Su propuesta de valor debe comunicar
los beneficios de los productos o servicios que se quiere ofrecer. Debido a ello, forma parte importante
del plan de negocios, pues es la base de todas las estrategias de ventas, marketing y desarrollo de productos.


Mi negocio será de una panadería y repostería con el cual se pueda satisfacer la necesidad de los clientes  

definición 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
. Una buena mision debe describir qué es lo que hace la empresay lo que no, tanto
en el presente como en el futuro, y debe proveer un enfoque a la direccion y a sus

colaboradores.En el caso de un emprendimiento social, la mision es el factor
diferencial clave. El emprendedor social apunta a crear un producto, servicio o

proeeso-del-cvaHa-seeiedad-se-beneficiarg—mmMmM8

Vision:

poder realizar productos de la mejor calidad para poder sasdisfacer

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Jefe

Gerente de Gerente de Gerente de
produccion calidad

Jefes Empleados inspectores
inmediatos de de calidad
produccion



. Una buena misión debe describir qué es lo que hace la empresa y lo que no, tanto en el presente como en el futuro, y debe proveer un enfoque a la dirección y a sus colaboradores.En el caso de un emprendimiento social, la misión es el factor diferencial clave. El emprendedor social apunta a crear un producto, servicio o proceso del cual la sociedad se beneficiará.

 poder realizar productos de la mejor calidad para poder sasdisfacer  

Jefe

Gerente de planta

Gerente de produccion

Gerente de calidad

Jefes inmediatos

Empleados de produccion

inspectores
de calidad


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

del cliente en el ambiente social

Sostenibilidad ambiental:
Centrar_la calidad de pmdur‘mq hajn la

wpmmw. | ; I

contaminacion

Sostenibilidad economica:
Capacidad gue tiene la organizacion de
administrar l0S recursos propios para generar
rentabilidad a largo plazo de forma responsable

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Elaborar productos de calidad para poder satisfacer las necesidades
del cliente en el ambiente social

Centrar la calidad de productos bajo la 
interacción de nuestra empresa con el medio 
ambiente para así asegura una sostenibilidad
ambiental y no generar  un impacto de contaminación 

Capacidad que tiene la organización de 
administrar los recursos propios para generar
rentabilidad a largo plazo de forma responsable 


== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Ll SOCiOS Actividades || Propuesta Relacion conjl Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

-— ] son las tareas La relacién con
— = Se refieren gfne;r‘ggfjfb”ee la El modelo el cliente en el El Segmento de
p—g IaS a"anza lograr para cumplir Canvas de Modelo Canvas Clientes del
— = . con su Propuesta Propuesta es el blogue que Modelo Canvas
> estrateglca de valor, alcanzar de Valor es describe la consiste en
- slgs Segmentos de una naturaleza de la definir quiénes
— que %522?2;3%% ;” estrategia relacion que son los clientes
— > eStabIece crear una Fuente d gue se usa eStab_IeceS con detu negocio
—_—> ingresos para tus clientes para establecer
— > una ofrecer un la estrategia de
— organizaci producto o la empresa
> servicio a

ara un nicho de
<= Pcolaborar e Recursos clientes Canales

clave especifico

———= [ltemas comq

<= fcompartir . .

— > . . Tiendas fisicas.
— experiencias LoS recursos Ventas por Interne
> clave son uno Equipo comercial.
-— costes y de los bloques Tienda de socios.
— recursos fundamentales Tiendas propias.

del modelo
Canvas

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Las fuentes de ingresos en el modelo de
negocio Canvas son las formas en que la
empresa genera dinero con cada segmento
de clientes

consiste en identificar los costos del negocio,
desglosarlos y desarrollarlos en el lienzo del
Canvas

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— necesaria para completar esta actividad.
— >


Se refieren a las alianzas estratégicas que establece una organización para colaborar en temas como compartir experiencias, costes y recursos

son las tareas esenciales que la empresa debe lograr para cumplir con su Propuesta de valor, alcanzar sus Segmentos de clientes, apoyar una Relación cliente y crear una Fuente de ingresos

Los recursos clave son uno de los bloques fundamentales del modelo Canvas

El modelo Canvas de Propuesta de Valor es una estrategia que se usa para ofrecer un producto o servicio a un nicho de clientes específico

La relación con el cliente en el Modelo Canvas es el bloque que describe la naturaleza de la relación que estableces con tus clientes


Tiendas físicas.
Ventas por Internet.
Equipo comercial.
Tienda de socios.
Tiendas propias.

El Segmento de Clientes del Modelo Canvas consiste en definir quiénes son los clientes de tu negocio para establecer la estrategia de la empresa

 consiste en identificar los costos del negocio, desglosarlos y desarrollarlos en el lienzo del Canvas

Las fuentes de ingresos en el modelo de negocio Canvas son las formas en que la empresa genera dinero con cada segmento de clientes


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?3

La fortaleza de un
emprendimiento se refiere a
aguellos elementos o
caracteristicas que lo hacen
diferente, novedoso, solido,
confiable y con proyeccion en
el tiempo

se refieren a las posibilidades
de crear y desarrollar nuevas
empresas 0 hegocios que
generen valor.

Sé consciente de tu negocio.
Conoce a tu audiencia 'y
observa sus cambios.
Escucha a tus clientes.
Identifica cambios del
mercado y tu sector.

Estudia a la competencia.

Oportunidades

Falta de gestion del tiempo.
Delegacion incorrecta.
Falta de confianza en las
propias ideas.

Falta de preparacion.
Perspectiva sesgada del
negocio.

Falta de financiamiento
Competencia desleal

Mal desempefio del equipo
Problemas legales y
reglamentarios

Falta de clientes

Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


La fortaleza de un emprendimiento se refiere a aquellos elementos o características que lo hacen diferente, novedoso, solido, confiable y con proyección en el tiempo

Falta de gestión del tiempo.
Delegación incorrecta.
Falta de confianza en las propias ideas.
Falta de preparación.
Perspectiva sesgada del negocio.

 se refieren a las posibilidades de crear y desarrollar nuevas empresas o negocios que generen valor.

Sé consciente de tu negocio.
Conoce a tu audiencia y observa sus cambios.
Escucha a tus clientes.
Identifica cambios del mercado y tu sector.
Estudia a la competencia.

Falta de financiamiento
Competencia desleal
Mal desempeño del equipo
Problemas legales y reglamentarios
Falta de clientes


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

tibu reposteria

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

desata tu hambre con tibu reposteria

Slogan ~__ »

Colores

rincipal mi .
principales de a7l gris cafe

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


tibu reposteria

azul

gris

cafe

desata tu hambre con tibu repostería
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
’ Agua  35mil ’ mano de obra  100mil
Luz  4omil recursos  400mil
’ impuestos ~ 250mil ’ empaquetaria  200mil
alquiler ~ 300mil regalias  20mil
. seguro 20025 mi . materias primas  250mi
I
salario  45mil por quincena desperdicios 150mil

‘ servicios de mantenimiento 350mi|‘ energia

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ @ oo

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Agua

Luz

impuestos

alquiler

seguro

salario

servicios de mantenimiento

mano de obra

recursos

empaquetaría

regalías

materias primas

desperdicios

energía

10.000

35mil

40mil

250mil

300mil

20 o 25 mil

45mil por quincena

350mil

100mil

400mil

200mil

20mil

250mil

150mil


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en [ 27 J

unidades

Punto de equilibrio

monetario > [ 770 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


77

770 


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
‘ terreno salario
‘ muebles agua
‘ mesas luz
‘ mostrador energia
‘ implementos de cocina gas

ingredientes

. sillas

. cubiertos prestamos
‘ platos internet
. servilletas deudas
‘ salsas teléfono

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
g cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


terreno 

salario

muebles

mesas

mostrador

implementos de cocina

sillas

cubiertos

platos

servilletas

salsas

agua

luz

energía

gas

ingredientes

prestamos

internet

deudas

teléfono
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.
hay como 5 panaderias y cada una hace entre 100 bollos de pan

—baguette 20 reposterias 30 botlos rellenos 50 dulces

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



hay como 5 panaderías y cada una hace entre 100 bollos de pan baguette 20 reposterias 30 bollos rellenos 50 dulces 
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Garantiza que cada individuo y empresa contribuyan de manera
proporcional a su capacidad econémica

cComo se liquida una empresa?

procedimiento judicial cuyo objetivo
es la venta rapida y eficiente de los
bienes de la empresa deudora que
sea vuelto inviable economica mente,
con el objeto para pagar a sus
acreedores.



Garantiza que cada individuo y empresa contribuyan de manera proporcional a su capacidad económica 

procedimiento judicial cuyo objetivo es la venta rápida y eficiente de los bienes de la empresa deudora que sea vuelto inviable económica mente, con el objeto para pagar a sus acreedores.   


Guia para planear Yo Emprendo

emprendimiento
para poder salir adelante y conseguir un
desarrollo empresarial

Para el publico en general

velar por dar que el cliente quede

ue los clientes puedan :
d P satisfecho

tener una excelente excelentes
degustacion con productos
nuestros productos

o y mis familiares
personal, recursos, 25 de agosto de 2035 oy
materias primas,

maquinaria y una
excelente higiene



Para el publico en general

emprendimiento

para poder salir adelante y conseguir un desarrollo empresarial

que los clientes puedan 
tener una excelente degustación con nuestros productos

velar por dar excelentes productos

que el cliente quede satisfecho 

personal, recursos, materias primas, maquinaria y una excelente higiene 


25 de agosto de 2035

yo y mis familiares 
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NOTAS

por medio de nuestro emprendimiento esperamos

poderllegar
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por medio de nuestro emprendimiento esperamos poder llegar 
a nuestros clientes mediante el paladar y queden satisfechos por la degustación de nuestros excelentes productos de buena calidad




