




La idea de negocios es la razón de ser de una empresa. Su propuesta de valor debe comunicar
los beneficios de los productos o servicios que se quiere ofrecer. Debido a ello, forma parte importante
del plan de negocios, pues es la base de todas las estrategias de ventas, marketing y desarrollo de productos.


Mi negocio será de una panadería y repostería con el cual se pueda satisfacer la necesidad de los clientes  

definición 



. Una buena misión debe describir qué es lo que hace la empresa y lo que no, tanto en el presente como en el futuro, y debe proveer un enfoque a la dirección y a sus colaboradores.En el caso de un emprendimiento social, la misión es el factor diferencial clave. El emprendedor social apunta a crear un producto, servicio o proceso del cual la sociedad se beneficiará.

 poder realizar productos de la mejor calidad para poder sasdisfacer  

Jefe

Gerente de planta

Gerente de produccion

Gerente de calidad

Jefes inmediatos

Empleados de produccion

inspectores
de calidad



Elaborar productos de calidad para poder satisfacer las necesidades
del cliente en el ambiente social

Centrar la calidad de productos bajo la 
interacción de nuestra empresa con el medio 
ambiente para así asegura una sostenibilidad
ambiental y no generar  un impacto de contaminación 

Capacidad que tiene la organización de 
administrar los recursos propios para generar
rentabilidad a largo plazo de forma responsable 



Se refieren a las alianzas estratégicas que establece una organización para colaborar en temas como compartir experiencias, costes y recursos

son las tareas esenciales que la empresa debe lograr para cumplir con su Propuesta de valor, alcanzar sus Segmentos de clientes, apoyar una Relación cliente y crear una Fuente de ingresos

Los recursos clave son uno de los bloques fundamentales del modelo Canvas

El modelo Canvas de Propuesta de Valor es una estrategia que se usa para ofrecer un producto o servicio a un nicho de clientes específico

La relación con el cliente en el Modelo Canvas es el bloque que describe la naturaleza de la relación que estableces con tus clientes


Tiendas físicas.
Ventas por Internet.
Equipo comercial.
Tienda de socios.
Tiendas propias.

El Segmento de Clientes del Modelo Canvas consiste en definir quiénes son los clientes de tu negocio para establecer la estrategia de la empresa

 consiste en identificar los costos del negocio, desglosarlos y desarrollarlos en el lienzo del Canvas

Las fuentes de ingresos en el modelo de negocio Canvas son las formas en que la empresa genera dinero con cada segmento de clientes



La fortaleza de un emprendimiento se refiere a aquellos elementos o características que lo hacen diferente, novedoso, solido, confiable y con proyección en el tiempo

Falta de gestión del tiempo.
Delegación incorrecta.
Falta de confianza en las propias ideas.
Falta de preparación.
Perspectiva sesgada del negocio.

 se refieren a las posibilidades de crear y desarrollar nuevas empresas o negocios que generen valor.

Sé consciente de tu negocio.
Conoce a tu audiencia y observa sus cambios.
Escucha a tus clientes.
Identifica cambios del mercado y tu sector.
Estudia a la competencia.

Falta de financiamiento
Competencia desleal
Mal desempeño del equipo
Problemas legales y reglamentarios
Falta de clientes



tibu reposteria

azul

gris

cafe

desata tu hambre con tibu repostería



Agua

Luz

impuestos

alquiler

seguro

salario

servicios de mantenimiento

mano de obra

recursos

empaquetaría

regalías

materias primas

desperdicios

energía

10.000

35mil

40mil

250mil

300mil

20 o 25 mil

45mil por quincena

350mil

100mil

400mil

200mil

20mil

250mil

150mil



77

770 



terreno 

salario

muebles

mesas

mostrador

implementos de cocina

sillas

cubiertos

platos

servilletas

salsas

agua

luz

energía

gas

ingredientes

prestamos

internet

deudas

teléfono



hay como 5 panaderías y cada una hace entre 100 bollos de pan baguette 20 reposterias 30 bollos rellenos 50 dulces 



Garantiza que cada individuo y empresa contribuyan de manera proporcional a su capacidad económica 

procedimiento judicial cuyo objetivo es la venta rápida y eficiente de los bienes de la empresa deudora que sea vuelto inviable económica mente, con el objeto para pagar a sus acreedores.   



Para el publico en general

emprendimiento

para poder salir adelante y conseguir un desarrollo empresarial

que los clientes puedan 
tener una excelente degustación con nuestros productos

velar por dar excelentes productos

que el cliente quede satisfecho 

personal, recursos, materias primas, maquinaria y una excelente higiene 


25 de agosto de 2035

yo y mis familiares 



por medio de nuestro emprendimiento esperamos poder llegar 
a nuestros clientes mediante el paladar y queden satisfechos por la degustación de nuestros excelentes productos de buena calidad




