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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

un negocio es una actividad que se

realiza con el objetivo de obtener una

ganancia econdmica.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


null
un negocio es una actividad que se realiza con el objetivo de obtener una ganancia económica. 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

brindar un servicio que el cliente no
olvide disfrutando de un resfescante
bati kitty

Vision:

me gustaria que todas las personas
disfruten de un rico batido y se olvide
de sus problemas

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

gerente general

)'oau U



null
brindar un servicio que el cliente no olvide disfrutando de un resfescante bati kitty

null
me gustaría que todas las personas disfruten de un rico batido y se olvide de sus problemas 

null
gerente general 

null
gerente de contabilidad 




gerente de recursos humanos 

null
cajeros




repartidor delivery 

null
gerente de producción



meseros 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
. : a
3|e||de,et|netbles ) el Mpaticos peltll |
—sedifundaelbuentratoqueseda

Sostenibilidad ambiental:

usar envase reutilizable, evitamos
contaminar tanto

utillizar energia renovable como la luz
solar y no encender la luz

Sostenibilidad economica:

Ayudando al medio ambiente siendo
un cadena transparente y efectiva sin
danar el planeta tierra

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
siendo amables y empaticos para que así sea un ambiente agradable y se difunda el buen trato que se da

null
usar envase reutilizable, evitamos contaminar tanto
utilizar energía renovable como la luz solar y no encender la luz 

null
Ayudando al medio ambiente siendo un cadena transparente y efectiva sin dañar el planeta tierra 


== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Ll SOCiOS Actividades || Propuesta Relacion conjl Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

roveedorg

—— ‘eslogan
— ~ |lnteresadds ga
> llamativo:

nersonas .
publicida

— Recursos
—> clave

personas

ienda fisi

nviertan

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Venta de productos
publicidad

publicidad
eslogan

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
proveedores interesados

personas colaboradoras

personas asociadas 

personas que inviertan 


null
eslogan llamativos

publicidad 

null
Venta de productos
publicidad 

null
publicidad
eslogan 

null
tienda física
página de aplicaciones 

null
Buena atención
confidencial 

null
personalización

buena calidad de productos 

null
derechos de autor 

null
tienda física 

null
la necesidad del cliente 

null
nicho de mercado 


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

nvases llamativos

sabores inigualables

mas alegres

mas llamativos

Qﬂ Oportunidades

Debilidades ?3

Mala ubicacion

mala comunicacion

cales famosos o
conocidos

2nta de productos m

Amenazas j

la presentacion “Qué me

D icrencn
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.


null

null
envases llamativos

sabores inigualables

null
Mala ubicación

mala comunicación 

null
locales famosos o reconocidos

venta de productos más baratos 

null
aveces tecnologico

ser más alegres

ser más llamativos 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

S

El logo de mi
primer N— .
emprendimiento

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

S -
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


null

null

null

null

null

null
hello kitty en un batido 

null

null

null

null
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Actividad #7

F

(

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

-

= monetario de cada costo (fijo y variable).

f

ﬂ

Il

e,

S —

it

|

———

= Mis costos fijos Mis costos variables

—
—

F

P

B

|

|

@ ~gua 30000 @ bati especial:1500 a
luz 20000 1800
alquiler del local envases 700
40000 ’etiquetas 900
galletas

bati fresa: 1200 personalizadas 1200
@ bati choco 1500 O

I

|

|

(

F

f

I

f

f

——

F

= galletas de chocolate 500

e

= ‘ galleta de vainilla 400

i

F

i)

—,

— El precio de venta de mi

g

—= producto / servicio es de:

[ @ 1500 ]

-> Recuerde que los costos
I variables son unitarios.

—
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|
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| Uy
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F

f

f

F

—
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null
Agua 30000
luz 20000
alquiler del local 40000 



null

null
bati fresa: 1200
bati choco 1500

galletas de chocolate 500
galleta de vainilla 400

null
bati especial:1500 a 1800
envases 700
etiquetas 900
galletas  personalizadas 1200 

null
     1500


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades E [ 12,6 J
Punto de equilibrio 18900
monetario > [

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


null
12, 6

null
18900
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

‘roveedores ‘ alquiler
suplementos por comprar . ————

envases
‘ relleno de frutas

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


null
alquiler
salarios
envases
relleno de frutas 

null
proveedores
suplementos por comprar
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



null
hay 5 locales de batidos específicos 

null
pero son lugares no animados si no muy simples 


Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

prevencion de sanciones o multas por
parte de las autoridades fiscales,
evitar litigios y contingencias

filscales que son procesos costosos y
prolongados.

cComo se liquida una empresa?

consiste en la extincion de tu negocio
o0 empresa. A traves de esta
operacion la compania saldara todas

las deudas pendientes frentea

terceros, cobrara los creditos

pendientes frenteasusdeudores



null
prevención de sanciones o multas por parte de las autoridades fiscales, evitar litigios y contingencias fiscales que son procesos costosos y prolongados.

null
 consiste en la extinción de tu negocio o empresa. A través de esta operación la compañía saldará todas las deudas pendientes frente a terceros, cobrará los créditos pendientes frente a sus deudores
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

para brindarle un
buen batido y
divertido a las
personas

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

un local

batidos de hello kitty

porque es diferente

para todas las personas

¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?
(Actividades) (Metas y Resultados)

vender batido que el local sea

y galletas famoso y que los
clientes tengan un

excelente rato

¢Cuando lo vamos a . Quién lo hace?
hacer? (Responsables)
(Cronograma)

dentro de unos afios Y° Y MiS
colaboradores

proveedores interesados (amigos)
fuentes de ingresos


null
batidos de hello kitty 

null
porque es diferente 

null
para todas las personas 

null
para brindarle un buen batido y divertido a las personas 

null
vender batido y galletas 

null
que el local sea famoso y que los clientes tengan un excelente rato 

null
yo y mis colaboradores
(amigos) 

null
dentro de unos años 

null
un local
proveedores interesados 
fuentes de ingresos 
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me gusto porqué pude crear mi

propio negocio
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null
me gustó porqué pude crear mi propio negocio
qué puedo realizar años después bien me gustó administrarlo y ver todos los gastos que conlleva
 




