




 Con este negocio me quiero enfocar más en el lado de productos de belleza que va más allá de solamente proporcionar soluciones para el cuidado de la piel y el cabello.
 Con esto me comprometo a ofrecer una experiencia completa de bienestar y cuidado personal en el que las personas se sientan satisfechas con el producto y se den cuenta de que cumplen con su objetivo. No solo dar una presentación agradable y hacer querer ver que cumplen con ciertas cosas, cuando al final resulta ser todo lo contrario o no cumple con su objetivo, mis intenciones es crear los productos con ingredientes naturales y orgánicos, la combinación de productos que tienen muchos beneficios si se complementan.
 Todo esto en jabón para el cuerpo, logrando eliminar la piel grasa.
Jabón para la cara, eliminando la piel grasa, puntos negros/blancos, reduciendo la probabilidad de espinillas y una piel más suave.
Un shampoo, logrando disminuir la caiga de cabello, el cabello grasoso y teniendo un volumen hermoso y fortalecer las raíces.



Que los productos cumplan con los objetivos y que los consumidores se sientan satisfechos con el producto y así generar más población que lo consuma

Empezar promocionando en todo tipo de medios e incluso en una tienda virtual donde se hagan envíos, ir subiendo la clientela y a los meses con los ingresos se invierten en una tienda presencial y se expande a lugares más lejano los envios 

Negocio Virtual

envíos a distintos lugares del país 

expansión de población que compra

aumento de encargos con más peso

más conocimiento del emprendimiento a nivel nacional 

Aumento de ingresos después de varios meses 

inicio de un local presencial o incluso más de uno



Los productos así son muy vendidos actualmente y más si son beneficiarios para las personas, en este caso lo que se quiere lograr es que las personas que lo consuman se sientan satisfechas con su cuerpo, piel, pelo y cuidado personal sin sufrir algún tipo de alergia, o salir afectados. Todo esto con una empresa ya avanzada puede llegar a mercados más grandes impulsando en negocios más grandes.

Con estos productos no se le dan utilidad a químicos dañidos para el ecosistema.
Su embase siempre va a conformarse con cosas como lo es el papel y cartón, de forma en que se enfoque en lo que quiere lograr nuestro negocio, lo natural y orgánico, que no cause daños en ningún ámbito.

Como se ha mencionado muchas veces anteriormente uno de los mayores objetivos es utilizar ingredientes naturales y orgánicos, en los cuales su gasto no tan alto o incluso se puede cultivar del medio ambiente una parte de sus productos. Todos los ingresos que se obtengan de los productos se dividen, un 25% de ellos se ahorra y el otro 75% se invierte para ir creciendo, mientras todo eso se va inviertiendo el 25% de esas ganancias que se ahorra va para planes a futuro, el primero de ellos seria un local presencial.



• Laboratorios

• Alianza con un empresa de productos de belleza 

• Con apoyo de personas ya con experiencia y conocimientos

• Alianza con uno o mas proveedores 

• Demostrar soluciones a problemáticas.
• Tener una propuesta de valor.
• Partir de un objetivo claro.
• Tener un plan de negocio.

A diferencia de otros, lo que se quiere lograr con este se les va a demostrar a los consumidores.
A los primeros días de darlo por abierto el local se les va a mostrar con evidencia como funciona y su proceso.

• Ofrecer buen servicio amablemente.
• Premiar su lealtad cada cierto tiempo.
• Tener siempre un trato cercano, mas no traspasando límites de confianza.
• Cuidando cada detalle.

Identificando varias variables.
Analizando el potencial de cada segmento y desarrollando sus perfiles.
Usarlos como referentes.
Encontrar y diferenciar los denominadores más comunes.

Resolver la gran mayoría de las problemáticas, o todas. Y lo que nos va a diferencia va a ser la forma en la que se dió a realizar todo esto, los efectos tam efectivos que van a obtener los clientes.

Al incio un transporte simple como lo es el carro, conforme tenga avance el negocios y los pedidos tengan más peso se consigue un camión para trasladar a lugares más lejanos y hacer llegar a distintas partes, incluso no solo del país.

Al mismo local, productos, favorecimiento de los clientes, inversiones cada vez más grandes que nos eleven a alfo mayor.

para dar inicio se ahorro dinero para iniciar con lo básico, gracias a ventas de bienes o servicios extras que ayudaron, con todo esto se ahorro durante bastante tiempo y se le da inició virtualmente conforme le de avance al negocio los ingresos que vienen por medio de clientes se invierten y ahorran para cosas relacionadas a lo mismo.



Teniendo hasta el más mínimo conocimiento de los productos y servicios 
Empatía al entender las necesidades y preocupaciones de los clientes.
Capacidad de adaptación y responsabilidad.

Presupuesto limitado
mala gestión de recursos.
Procesos de producción o distribución ineficientes
Deficiencias en el inventario.
Alto costo de producto respecto a la competencia

Expansión del producto a niveles mayores.
Alianzas con empresas que cuentan con mayor experiencia.
Mas conocimiento sobre el producto y posibles empresas interesadas en él.

Competencia en el ámbito laboral.
Posibles fraudes hacia el producto.
Estafas.
Empresas con más tiempo en el mercado. 



"fast beauty" traducido al español como "belleza rápida"
con este slogan se hace ver que los productos actúan rápido y de forma totalmente natural y orgánica logrando su objetivo.

rosado claro, casi color piel.

negro 

rosado claro crema
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"OhJabon" se encarga de hacer jabones naturales, mas no tienen ni la mitad de variedad que nosotros.
"Ara Jabones" pero según las críticas que se ha escuchado una gran mayoria de ellos no han cumplido con lo que él cliente busca.
"Jabones Montse" son buenos, mas no son tan vendidos por su precio, la clientela los encuentra caros para la cantidad de producto.

"Anyeluz" es la única empresa que podría hacer competencia con respecto a shampoo, pero su precio hace que no sea tan vendido como lo podría ser el de nosotros, aparte que no se expande a llevarlo a lugares lejanos, solo tiene un local y no hace envíos.



Es fundamental por varias razones así como lo puede ser la Legalidad y Cumplimiento: Pagar impuestos es un requisito legal, asegura que la empresa opere dentro del marco legal establecido, también la Sostenibilidad Financiera, la Imagen y Reputación, el Aceceso financiero y también para evitar problemas a futuro porque al no cumplir con todo esto puede resultar en problemas financieros y legales graves a largo plazo, incluidos embargos, cierre de operaciones y dificultades para continuar en el mercado.

Liquidar una empresa de productos naturales de belleza para la piel implica seguir varios pasos legales y financieros, uno de ellos es la Decisión, la Asamblea de accionistas, nombra ión de liquidadores, registro de la disolución, paso de deudas, etc... Es recomendable contar con la asesoría de un abogado o contador especializado en liquidaciones para garantizar que todos los pasos se realicen correctamente y cumplir con las obligaciones legales y fiscales.



Buscar alternativas naturales para cuidar la piel y el pelo, que los clientes obtengan un tratamiento especial. 
Tener una piel suavizante, sin grasa, punto y acné.
Tenee un pelo fuerte, sin caspa, sedoso y brillante con un volumen lindo.

Porque si le ponen atención detalladamente nos queremos enfocar en cosas que no sean dañinas, ni quimicos, ni plásticos, desde el envase/envoltorio, hasta el producto todo proviene de algo organico que no daña ni su piel, ni el ecosistema.

Personas que les gusta tener un cuidado con ellas mismas, también llevar al producto empresas más grandes impulsandolo a mayores oportunidades.

Para cuidar la piel y el pelo sin causar daños, alergias, etc... Todo de forma natural para no causar ningún daño en ningún ámbito, todo con el objetivo de que los consumidores vean que si es posible lograr cuidar la piel ni necesidad de quimicos dañinos.

Mostrar con evidencias y eficacia el procedimiento, siempre llevando todo a lo natural.

Que los clientes se sientan satisfechos despues de ver que el producto cumplió con sus objetivos, haciendo representar y destacar al negocio.

Para llevar acabo distintos jabones se ocupa, avena, miel, aloe vera, coco, rosa mosqueta, oliva, carbón activado, bayas de laurel, glicerina, etc...
Para el shampoo, se necesita cebolla, Lauril sulfato de sodio/éter de sodio.

Despues de haber puesto aprueba cada producto y  tener cada cosa necesaria para darle inició, se planea iniciarlo de aquí a dos meses con la planeación terminada.

Gerente General (Cristel Díaz Serrano) encargada de dar inicio  al emprendimiento el cual vengo trabajando hace varios meses atrás, Gerente de Sostenibilidad, quién ya tiene experiencia con respecto al tema de negocios y el Gerente de Finanzas.




