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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Una empresa disefiada para la creacion de muebles y que cuente con personal
gue sea conocerdor de todo tipo de muebles y decoraciones para poder ofrecer
un servicio mas personalizado que ayudaria a hacerse un nombre entre todas las
otras empresas que se encargen de lo mismo

El modelo de la empresa podria ser parecido al de juntar el funcionamiento de lo
gue seria el GOLLO con una carpitenria podria ser una primera buena idea, poder
ayudar a conseguir tanto muebles ya prefabricados como a crear muebles perso
nalizado para cada cliente

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Producir muebles de calidad a un precio relativamente comodo para los clientes,
y que sea de una calidad bastante buena para poder hacerse asi un campo en
este_mundo.de_los_.muebles

ser una de Ias mejores opmones para la compra de muebles para el hogar entre otros

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente general

Recepcion Proveduria Mercadeo

secretaria Bodeguero publicidad

vendedores encargado dg
compras




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Se procuraria mantener dos cosas, siempre una antencion de calidad al cliente

respeto que este mismo tiene derecho a recibir, ademas de mantener un salario
decente con forme al puesto de trabajo que se tenga

Sostenibilidad ambiental:

Se trata ple reutilizar todo_ material s_obrante, tanto d_e la creacion de_los mu_ebles

Sostenibilidad economica:

Se trataria de mantener un precio justo, que le salga como ganancia tanto al

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible

tes



Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades
clave

Socios
clave

Realizar exposiciones
Ademés de crear publicidad

Fabricantes para los muebles en distintas redes

personalizados

Provedores de los materiales
escenciales para tanto la venta
(Teles, gavetas ETC) como para
la fabricacién como la madera o
cuero ETC

Recursos
clave

Materiales resistentes: madera,)

metal y vidrio templado.
Acabados aparentes.
Bordes de PVC.
Resina.

Metacrilato.
Conclusion.

Estrucutra de costos

Materiales que se usen para la construccion de los muebles
Dinero gastado en conseguir los muebles
Salarios :)

Propuesta
de valor

Son de una calidad superior a
lo que su precio indica

Se tratara de vender los mas
durarero para que la venta a
los consumidores les salga
rentable

Se ofrece un servivcio de
personalizacion por si es querid
agregar un detalle o conseguir
algo en especifico

Relacién con

1 Segmento
el cliente

de clientes

Mantener un trato amable y
respetuoso cada vez que se les
hable ademés de una antencion
perosnalizada

Principalmente adultos que
posean una casa

La casa seria el lugar que ellos
desean decorar y trasformar y
nosotros somos lo que ayudaria
a crear ese ambiente que tanto
desean poner en sus moradas

Canales

Facebook
Instagram

Tiktok

Fuentes de ingresos

Venta de nuestros productos

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

Precios justos para el cliente
Antencion personalizada

Ganar clientes gracias a los precios
en los muebles que son accesibles

En muebles casi siempre se busca
conseguir algo sacado a la medida
algo personalizado

Oportunidades

Debilidades ”av

Un mercado muy monopolizado
(Gollo)

Muy poco reconocimiento
= Desconfianza

Los grandes emprendimientos que
ya poseen territorio en este mercado

Lo complicado que ha de ser seguir
las tendencias de lo que el cliente
busca

Amenazas j

la presentacion “Qué me

D icrencn
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Aqui encuentras todito

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


David Freer
Highlight

David Freer
Highlight

David Freer
Highlight
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

Luz: 150k ‘ Materiales para elaboracion 250k

Agua 25k Materias para venta 500k

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

Depende de el mueble que se desed comprar
hay de 8.900 a 325.000 colones
Depende del disefio personalizado gue el consumidor deseé

desde 9.000 en adelante...

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrioen __ Costos fijos totales
unlc(;ljdes (Precio de venta - costo
’ variable total)
Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades E [ 04 J

Punto de equilibrio
monetario > @ 130000

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Escritorios

>
Q
c
)

Muebles electricidad

Computadoras Salarios

Materias para fabricacion

Materias para venta

—
o
Q
=

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Actualmente existen varias bodegas o negocios que cumplen la funcion que yo quiero cubrir
que es la de que vender muebles para la decoraciéon del hogar, como gollo, monge entre otras
la diferencia que nosotros hacemos es tratar de complacer al cliente de mas maneras para que
pueda encontrar una forma comoda y bonita para conseguir eso que busca

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.




Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

es un pilar para el adecuado funcionamiento de cualquier sistema fiscal.
rincipal fuen ingr I iern
se financian servicios y bienes publicos esenciales, como educacion, salud, infraestructura y seguridad.

cComo se liquida una empresa?

La liquidacion de una empresa consiste en la extincion de tu negocio o empresa. A traves de esta
operacion la comparniia saldara todas las deudas pendientes frente a terceros, cobrard los créditos

pendientes frente a sus deudores y, por ultimo, repartira el patrimonio que aun quede en la empresa entre los socios.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Para poder darle més vida a

los hogares, con muebles mas
ambientados a lo que cada
persona busca para poder lograr
esa ambientacion que tanto
podria buscar y poder demostrar
mas facil su personalidad con la
forma de decorar su hogar

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Para los inicios solamente
herramientas basicas de
carpinteria y con forme se vaya
creciendo ir adquiriendo mas
caracteristicas... siempre
conservando lo del trabajo
artesanal

Me gusta el hecho de mantener un orden y que el lugar donde yo
habite sea comodo y bonito y siento que con esta idea puede ser de

ayuda para quienes buscan eso...

Debido a que la gran mayoria tenermos un hogar y que sea un lugar
comodo donde todos nos sintamos comodos y satisfechos llega a ser

esencial para todos

Personas que quieran buscar un mueble con una o mas funciones
en especifico o quienes le quieran dar un nuevo aliento de vida a sus

hogares

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Desarrolar muebles buenos y
sencillos al inicio y con forme se

vaya creciendo ir agregando

nuevos estilos de estos al catalogo
(Empezar por sillas, mesas de noche)

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Primeros afos (1/2):

Intentar ganarse una reputacion entre
la comunidad, ademas de ir
aprendiendo mas sobre el tema
Primeros afios (2/2):

Conseguir un taller donde empezar

a armar nuestro camino al objetivo,
donde empezariamos a conseguir,

los primeros empleados

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Conseguir que todos puedan
tener unos muebles que cumplan
las necesidades que ellos ocupen
por eso lo de querer tener una
cierta personalizacion en ellos

. Quién lo hace?
(Responsables)

Inicialmente: _
Yo y algunos que quieran
apoyar

Mas adelante:
Yoy el personal que la
empresa llegue a conservar
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NOTAS

COMO QUE TENIA QUE SER BASADO EN LOS TIEMPOS DE AHORAI!??

Hice lo que pude por no repetir tanto las respuestas pero es que ta complicao...
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