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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Es una propuesta que ofrece la empresa a sus clientes para satisfacer las necesidades

del cliente o resolvea especifico




Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Ofrecer productos de alta calidad que resalten la belleza de cada persona promoviendo la autoexpresion

y la confianza en si mismo

Vision:

Que sea un producto que se pueda convertir en una marca reconocida a nivel internacional

por el compromiso con la calidad la innovacion y la inclusion que llegue a inspirar a las personas

sentirse seguras y empoderadas a través del maquillaje

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Directora general

Gerente de
desarrollo de
producto

Gerente de Gerente
marketing y reproduccion

de ventas

Gerente Gerente de

de Recursos Finanzasy
Humanos administracion

Gerente de
distribucion




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Implementaria la responsabilidad ambiental hacer practicas de produccion y empaques sostenible para

reducir el impacto ambiental de los productos de maquillaje incluiria el uso de los ingredientes naturales y

organicos el empaque reciclable y la reduccion de residuos en toda la cadena de suministro,tambie

implementaria la ética laboral para garantizar las condiciones laborales justas y seguras para todos los empleados

incluiria el respeto por los derechos laborales salarios dignos y condiciones de trabajo seguras por ultimo tambien incluiria la

contribucion a la comunidad hacer participe e iniciativas para quese beneficien a las comunidades locales donde van a estar mis negocios

Sostenibilidad ambiental:

Va a ser una empresa que todos los productos que se realizaran o se produciran de forma que todos los ingredientes seran

naturales y organicos,los envases que van a contener el producto van a ser reciclables o biodegradables pero con una calidad

que no cualquiera tendra, implementaria practicas de produccion energéticamente eficiente, se priorizara los proveedores

quesi - i ion.d S

Sostenibilidad economica:

Se ejecutara la innovacion en procesos para buscar métodos de produccion mas eficientes y econdomicos que puedan mejorar la rentabilidad también

se tendra en cuenta el control de costos para mantener un estricto control sobre los costos de produccion distribucion y marketing para garantizar

margenes saludables, hacer efectivo la diversificacion de producto para ofrecer una gama diversa de productos que se adapten a diferentes segmentos

de mercado puedan aumentar los ingresos se implementara estrategias de marketing eficaces para invertir en estrategias de marketing inteligentes que

maximicen el retorno de la

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Proveedores de
materias primas

fabricantes y
envasadores
distribuidores y

minoristas

influencer y
celebridades

profesionales del sector
organizaciones
benéficas y eventos de
caridad

laboratorios de i
nvestigacion y

Actividades

clave

investigacion y
desarrollo de
productos

marketing y
promocion

distribucion y
logistica

colaboraciones y
alianzas estrategiacas

Recursos
clave

materias primas
de calidad
personal cualificado

instalaciones de
produccion
investigacion

y desarrollo

Propuesta
de valor

eventos de
bellezas exclusivos

concursos y
desafios en redes
sociales

programa de
lealtad y
recompensas

colaboraciones
con influencers

experiencias de
marca en tiendas
minoristas

tutoriales de
maquillaje y
contenido
educativo

programas de
afiliados

Relacidon con

el cliente

eventos
bellezas exclusivos

CONCuUrsos y
desafios en redes
sociales

programa de
lealtad y
recompensas

colaboraciones
con influencers

experiencias de
marca en tiendas
minoristas

Canales

tienda en linea
propia

marketing de
influencer

botiquines de
belleza y salones
de maquillaje

Segmento
de clientes

Se segmenta por edade

Tipo de piel se
ofrecer diversos

, grasa, mixta o
sensible,

Diferentes tipos de
Estilo y preferencias
de maquillaje

Se segmenta mi

preferido por mis
clientes, ya sea
tiendas flisicas, tiendas
en l}inea, salones de
belleza o boutiques
especializadas

Estrucutra de costos

Fuentes de ingresos

costos de materias primas venta de productos
costos de produccion
costos de distribucion
costos de marketing y publicidad

costos de ventas

servicio de maquillaje

alianzas y colaboraciones

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?3

productos de alta calidad precios altos

innovaciones constantes no todos cuentan con la
_ . econom}ia para comprar los
Es una marca solida y reconocida productos

diversidad de los productos Solo se venden en sitios de
categorlia alta

Tiene bastantes presencias en los

multiples canales de venta

se dan servicios al clientes
excepcionales

la expansion de linea de mis productos competencia intensa

la internalizaci}on en el mundo entero cambios que se pueden

] ) presentar en las preferencias
las colaboraciones con influencer de las personas
y celebridades

L regulaciones y cumplimiento
la personalizacion de los productos

. . L riesgo de cadena de suministro
la innovacion tecnologica

Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer
emprendimiento

Tienes el aura y el poder con Cr

Slogan

Colores
principales de mi
marca
empresarial

Negro Dorado Platiado

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de

forma digital.


Lenovo
Tachado

Lenovo
Tachado

Lenovo
Lápiz
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Actividad #7
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
> precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
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Gastos de viajes y
Pago por el local 900.000 ‘ representacion 400.000
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—= producto / servicio es de:

@ 55000
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Pago por el local 900.000 

Sueldos y Salarios 1.000.000

 Seguros 1.000.000

Servicios publicos 900.000

Gastos de viajes y representaciòn 400.000

Publicidad y Marketing 700.000

Gastos de envios o transportes 400.000

Mantenimiento 800.000

55000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

R — [ 3.090.000 J

Punto de equilibrio

monetario — [ 790.000 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


790.000

3.090.000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.
Activos

. Propiedades y edificios

‘ Mobiliario y Equipamiento

‘ Vehiculos
‘ Personal

Inverciones

Pasivos

‘ Cuentas por pagar
. Prestamos a corto plazo

‘ Salarios y sueldo por pagar

Impuestos

‘ Creditos a corto plazo

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.


Propiedades y edificios

Mobiliario y Equipamiento

Vehìculos

Personal

Inverciones 

Cuentas por pagar

Prestamos a corto plazo

Salarios y sueldo por pagar

Impuestos 

Creditos a corto plazo
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

El mercado de maquillaje organico y productos con empaques
reciclables esta creciendo rapidamente. Existen cientos de marcas y
miles de productos a nivel global que se enfocan en ingredientes
organicos-y soluciones-de-empaque sostenible:

Numerosas marcas, como llia, 100% Pure y Juice Beauty, ofrecen
una.amplia gama de productos de magquillaje_ hechos con
ingredientes organicos. Estos productos incluyen bases, labiales,
sombras de ojos, y mas. Marcas como RMS Beauty, Sappho New
Paradigm y Tata Harper tambien producen cosmeticos con
ingredientes organicos certificados por ECOCERT

Muchas empresas estan innovando en sus empaques para reducir el
impacto ambiental. Por ejemplo, marcas como Beautycounter, Elate
Cosmeticos y-Axiology ofrecenproductos-en-empaques reciclables o
compostables. Algunas marcas utilizan vidrio, bambu o materiales
reciclados post-consumo, y ofrecen opciones rellenables para
minimizar el desperdicio

Se espera que el mercado empaques sostenibles y reutilizables en la
industria de la belleza crea significativamente para 2029. Esmidores
de productos ecologicos y las presiones regulatorias. Las marcas
estan adoptando cada vez mas soluciones de empaque reciclable,
rellenable y reutilizable para cumplir con estas demandas

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios 'y
mejorar la calidad.



El mercado de maquillaje orgànico y productos con empaques reciclables està creciendo ràpidamente. Existen cientos de marcas y miles de productos a nivel global que se enfocan en ingredientes orgànicos y soluciones de empaque sostenible.
Numerosas marcas, como Ilia, 100% Pure y Juice Beauty, ofrecen una amplia gama de productos de maquillaje hechos con ingredientes orgànicos. Estos productos incluyen bases, labiales, sombras de ojos, y màs. Marcas como RMS Beauty, Sappho New Paradigm y Tata Harper tambièn producen cosmèticos con ingredientes orgànicos certificados por ECOCERT
Muchas empresas estàn innovando en sus empaques para reducir el impacto ambiental. Por ejemplo, marcas como Beautycounter, Elate Cosmeticos y Axiology ofrecen productos en empaques reciclables o compostables. Algunas marcas utilizan vidrio, bambù o materiales reciclados post-consumo, y ofrecen opciones rellenables para minimizar el desperdicio
Se espera que el mercado empaques sostenibles y reutilizables en la industria de la belleza crea significativamente para 2029. Esmidores de productos ecològicos y las presiones regulatorias. Las marcas estàn adoptando cada vez màs soluciones de empaque reciclable, rellenable y reutilizable para cumplir con estas demandas 


Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Las obligaciones tributarias son esenciales para el
funcionamiento y desarrollo de cualquier sociedad
economica esto lleva a cumplir con las obligaciones
tributarias ya que es crucial por varias razones gque abarcan
aspectos economicos, sociales y legales

cComo se liquida una empresa?

La liquidacion de una empresa implica la disolucidon de la misma y la distribucion de disolucion de la misma

y de los acreedores y propietarios. Este proceso puede ser voluntario o forzoso y generalmente sigue una
serie de pasos que varian ligeramente segun la jurisdiccion como

Decision de Liquidacion

Nombramiento de un Liquidador

inventario y Balance Inicial

Notificacion a los Acreedores

Realizacion de Activos
Pago de Pasivo
Distribucion del Remanente
Cierre Legal

Declaracion de Extincion


Las obligaciones tributarias son esenciales para el funcionamiento y desarrollo de cualquier sociedad  economica esto lleva a cumplir con las obligaciones tributarias ya que es crucial por varias razones que abarcan aspectos econòmicos, sociales y legales
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Nuestro objetivo es empoderar a
cada individuo a través del arte
del maquillaje, proporcionando
productos de alta calidad,
inclusivos y sostenibles que
realcen la belleza natural y
fomenten la autoexpresion.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

ingredientes cosmeticos
Embalaje y Embases
Material sostenible
Instalaciones y Equipamiento
Recursos Humanos
Tecnologia y Herramientas
Digitales

Recursos financieros
Fuente de financiamiento
Recursos legales
Recursos educativos y de
capacitacion

La marca CR se caracteriza por ser una empresa dedicada a la creacion
y comercializacion de productos de maquillaje de alta calidad. Con un

enfoque en la belleza duradera y la innovacion cosmetica, nuestra marca
se distinguirs por ser una de las marcas mas destinguidas y inigualables

Es importante por quel maquillaje no solo es visto como una forma
de realzar la belleza, sino también como una forma de expresion

personal y creatividad

Va dirigido principalmente mujeres, pero también productos inclusivos

para hombres y personas no binarias

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Desarrollo de productos

Las pruebas y evaluaciones
correspondientes

La fabricacion de los productos

Gestion de la cadena de
suministros

Distribucion

Estrategias de Marketing

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Fase 1 Planificacion y
Preparacion

Fase 2 Desarrollo y Produccion

Fase 3 Lanzamiento y
operaciones

Fase 4 Evaluacion y Expansion

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Establecer metas claras y resultados

esperados es fundamental para el
existo de Cr
algunas metas son

Lanzamiento de la Marca
Crecimiemto de la presencia
en Linea

Red de distribucion
Estrategias de Marketing

Resultados esperados son
Reconocimiemto de la marca
Sastifacion al cliente
Impacto Social y Ambiental
Creciemiento y Rentabilidad

. Quién lo hace?
(Responsables)

Directora General:
Rebeca Gomez

Directos de operaciones:
Crhistopher Morgan
Directora de Marketing
Emma Brow

Director de Finanzas
Magnus Lacrottne
Directora de investigaciones y
Desarrolo: Rachel James
Quimicos de laboratorio
Jack Roe

Produccion y Logistica
Erick Roe
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