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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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=— Actividad #1

== Defina la idea de negocio.

— = el negocio es una definicion estricta, un negocio es cualquier
e actividad, trabajo u ocupaciéon que se realiza con el fin de
—= obtener una ganancia econémica, es decir, que se lleva a

,» cabo con la‘intencion de producir dinero.

== El emprendimiento-de un-negocio-implica crear una oferta o
satisfacer la demanda de un producto o un servicio, por lo que
se deben considerar multiples aspectos que haran de esa

= iIdea una iniciativa sostenible. Conocer a los potenciales
S clientes respecto a o que necesitan, lo que desean yloque
== les-gusta-es-vitak

f

F

f

Recuerda: La idea

_ puede tratarse sobre
—— ° o
I un producto o servicio.



el negocio es una definición estricta, un negocio es cualquier actividad, trabajo u ocupación que se realiza con el fin de obtener una ganancia económica, es decir, que se lleva a cabo con la intención de producir dinero. 

El emprendimiento de un negocio implica crear una oferta o satisfacer la demanda de un producto o un servicio, por lo que se deben considerar múltiples aspectos que harán de esa idea una iniciativa sostenible. Conocer a los potenciales clientes respecto a lo que necesitan, lo que desean y lo que les gusta es vital.


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision: _ o _
herramienta estratégica que sintetiza el proposito de una
empresa.

Vision:
describe a dénde quiere llegar y como quiere ser percibida
en el futuro

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

codrdinacion, investigacion®
yrendimiento

produccion )
ventas almacén

tener buena estrategia de ventas

1 L]

hacer buenos productos productos



herramienta estratégica que sintetiza el propósito de una empresa. 

describe a dónde quiere llegar y cómo quiere ser percibida en el futuro

coordinación, investigación y emprendimiento 

producción 

ventas

almacén 

hacer buenos productos 

tener buena estrategia de ventas 

tener un buen almacén para almacenar los productos 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

necesarios para una vida digna. Aqui se incluyen la igualdad de
oportunidades, la eliminacion de la pobreza'y la promocion de la

1 Al ealretrAdn
equidad. Inclusion:.

Sostenibilidad ambiental:

La sostenibilidad ambiental es el equilibrio generado por la
relacion armoénica entre el ser humano y la naturaleza que lo
rodea y de la cual forma parte, y que esta relacion

Sostenibilidad economica:

La sostenibilidad econdmica se define como la capacidad que
tiene una organizacion de administrar sus recursos propios y
generar rentabilidad a largo plazo de forma responsable. Este

‘concepto implica el uso de practicas economicas que sean
N lesde el e vi i

medioambiental

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



La sostenibilidad ambiental es el equilibrio generado por la relación armónica entre el ser humano y la naturaleza que lo rodea y de la cual forma parte, y que esta relación permanezca a lo largo del tiempo, es decir, sea sustentable.

La sostenibilidad social se preocupa por garantizar que todas las personas tengan acceso a los recursos y servicios necesarios para una vida digna. Aquí se incluyen la igualdad de oportunidades, la eliminación de la pobreza y la promoción de la equidad. Inclusión.

La sostenibilidad económica se define como la capacidad que tiene una organización de administrar sus recursos propios y generar rentabilidad a largo plazo de forma responsable. Este concepto implica el uso de prácticas económicas que sean rentables tanto desde el punto de vista social como medioambiental.


Socios
clave

Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

clave

son
Los aquellas
sSocios gue hacen
clave son
aquellos
actores
externos
que
desempeni
an un
papel
fundament
al en el
éxito de

tu
negocio.
Pueden

exista la
propuesta
de valory

Recursos

Actividades

posible que

Propuesta
de valor

practica
de
marketing
cuyo
objetivo
es
transmitir
al cliente
una idea
clara,
concisay
transparen
te de
como
determina
do

nenncin

Relacidon con

el cliente

la empresa
para hacer

llanar Ia

Segmento
de clientes

permite a
las
empresas
evaluar a
sus
consumido
res con
mayor
precision y
utilizar
medidas
de
marketing
mas
especificas
gue tienen
mas
nrobabilida

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

omposicion detallada de todos
0s gastos asociados con la
operacion del negocio.

distintos medios por los
cuales la empresa obtiene
Ingresos.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Los socios clave son aquellos actores externos que desempeñan un papel fundamental en el éxito de tu negocio. Pueden ser proveedores, fabricantes, distribuidores, aliados estratégicos, instituciones financieras, empresas de logística, entre otros.

son aquellas que hacen posible que exista la propuesta de valor y que la solución al problema o necesidad del segmento de clientes sea viable

práctica de marketing cuyo objetivo es transmitir al cliente una idea clara, concisa y transparente de cómo determinado negocio puede ser relevante para él.

es un concepto de marketing que se utiliza para expresar la conexión entre la empresa y sus consumidores

permite a las empresas evaluar a sus consumidores con mayor precisión y utilizar medidas de marketing más específicas que tienen más probabilidades de lograr convencer a los clientes

Son los recursos que una compañía debe desplegar para hacer que el negocio funcione

son aquellos medios que tiene la empresa para hacer llegar la propuesta de valor a sus clientes

composición detallada de todos los gastos asociados con la operación del negocio. 

distintos medios por los cuales la empresa obtiene ingresos.


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ’33

hacen referencia a
las iniciativas
internas que
funcionan bien.

iniciativas internas
gue no funcionan
como es debido

son el resultado de las
fortalezas y las
debilidades, junto con
cualquier iniciativa
externa que te colocara
en una posicion
competitiva mas solida.

QA Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.

areas que tienen el
potencial de causar
problemas.



hacen referencia a las iniciativas internas que funcionan bien.

iniciativas internas que no funcionan como es debido

son el resultado de las fortalezas y las debilidades, junto con cualquier iniciativa externa que te colocará en una posición competitiva más sólida. 

áreas que tienen el potencial de causar problemas. 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Hecho a mano, hecho con
amor.

Slogan ~__ »

productos de la mejor

calidad
Colores
principales de mi
marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Hecho a mano, hecho con amor.

productos de la mejor calidad 


!

== Actividad #7

e Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
== precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
— monetario de cada costo (fijo y variable).

=— Mis costos fijos Mis costos variables
—— @ renta 150000 @'ecoraciones 10000
R agua 15000 envios 2000

— ‘ luz 20000 ‘ aperitivos 3000
—— impuestos 10000 publicidad 9000
== @ limpieza 10000 @ comisiones 1000
— salarios 90000 marketing 9000
== @ seguros 50000 O

;_—; El precio de venta de mi

—= producto / servicio es de:

= - [ @ 7,333 }

== SO

Vv

Recuerde que los costos
variables son unitarios.

Vv

00 0 10 OF

Vv


renta 

agua 

luz

decoraciones 

envios 

impuestos 

aperitivos 

limpieza 

salarios 

seguros

publicidad

comisiones 

marketing 

150000

15000

20000

10000

10000

90000

50000

10000

2000

3000

9000

1000

9000

7,333


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades } [ 9.000 J

Punto de equilibrio [@ 65997 ]

monetario

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


9.000

65997
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Activos Pasivos

@ bicnes inmuebles  @larios de empleados

maquinaria

@ éstamos a corto

materiales de oficina @2Z%eudas
acciones @ inventario

derechos de patente @ cuentas por pagar

mobiliario @ depésitos de clientes

tecnologia @ sobregiros
inventarios @ cargos bancarios

cuentas por cobrar @ arriendos

edificio @ impuestos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


bienes inmuebles 

maquinaria 

materiales de oficina 

acciones 

derechos de patente 

mobiliario 

tecnología 

inventarios 

cuentas por cobrar 

edificio 

salarios de empleados 

préstamos a corto plazo 

deudas 

inventario 

cuentas por pagar

depósitos de clientes

sobregiros 

cargos bancarios 

arriendos

impuestos


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

mi emprendimiento €s una empresa

grande entonces algunos serian como:

"Negocios de Comida preparada.

Food trucks.

(;afé y cnaclkec
1 TCAUI\NUD .

Postres.

Las infaltables hamburguesas.

Franquiniac

. e

Dropshipping.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



mi emprendimiento es una empresa grande entonces algunos serían como: 

Negocios de Comida preparada.

Food trucks.

Café y snacks.

Postres.

Las infaltables hamburguesas.

Franquicias.

Online o digitales.

Dropshipping.


Il
)

|
'V

VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VvV

Actividad #11

RV y

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

garantiza que cada individuo y empresa
contribuyan de manera proporcional a su
capacidad economica. Estabilidad Economica: La
recaudacion tributaria es vital para mantener la
estabilidad econdmica y financiera del pais.

I

AVl

cComo se liquida una empresa?

consiste en la extincion de tu negocio o
empresa. A través de esta operacion la
compafiia saldara todas las deudas
pendientes frente a terceros, cobrara los
creditos pendientes frente-a sus-deudores-y,
por-ultimo, repartira el patrimonio que aun
guede en la empresa entre [0S socios.
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garantiza que cada individuo y empresa contribuyan de manera proporcional a su capacidad económica. Estabilidad Económica: La recaudación tributaria es vital para mantener la estabilidad económica y financiera del país.

consiste en la extinción de tu negocio o empresa. A través de esta operación la compañía saldará todas las deudas pendientes frente a terceros, cobrará los créditos pendientes frente a sus deudores y, por último, repartirá el patrimonio que aún quede en la empresa entre los socios.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa? empl’ender

(Problema y descripcion)

puede contribuir al crecimiento
¢Por qué esimportante. aconOmico al dar nuevos empleos,
este tema?

(Justificacion) aumentar la actividad econdémica,
fomentar la innovacion y aumentar

¢Para quiénes lo vamos

2 hacer? para las personas que
(Publico meta) deseen adquirir el producto

¢Para qué es la actividad? ¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?
(Objetivo) (Actividades) (Metas y Resultados)

es una accion qu&/amos a queremos
nos permite organizar un lograr que mas
desarrollar el cajon con las personas vean
emprendimiento | cosas que el
para que mas . tenemosy se emprendimient
personas puedan|as daremos a = = 0y sepan que
verlo probar es de una

: buena calidad
nﬂiﬁeﬁﬂamﬁfﬁ? ¢Cuando lo vamos a . Quién lo hace?
&Qﬁml[ja éfpﬂgﬁlasé (Crohna:gerr:ma) (Responsables)
pasen lo haremos un fin.  mi equipo
PEersonas, una  de semana, para de trabajo
mesa para que asi mas gente yyo
poner lo que | pueda llegar
vVamos a
mostrar )
nuestro

mnradii~tA


emprender 

puede contribuir al crecimiento económico al dar nuevos empleos, aumentar la actividad económica, fomentar la innovación y aumentar la competencia en los mercados.

para las personas que deseen adquirir el producto 

es una acción que nos permite desarrollar el emprendimiento para que más personas puedan verlo

vamos a organizar un cajón con las cosas que tenemos y se las daremos a probar 

queremos lograr que más personas vean el emprendimiento y sepan que es de una buena calidad

necesitamos un lugar donde pasen personas, una mesa para poner lo que vamos a mostrar y nuestro producto 

lo haremos un fin de semana, para que así más gente pueda llegar

mi equipo de trabajo y yo
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RV y

con este emprendimiento me gustaria lograr
llevarlo muy lejos, tener una empresa grande,
pero para eso ocupo empezar poco-a poco,
empezaré mostrando los productos en ferias
para emprendedores y en redes sociales, le haré
muy buena publicidad.

Mi equipo Yy yo hicimos este emprendimiento con
el fin de llegar a tener una empresa con
muchisimos mas productos y nuevas cosas,
nuestra meta por el momento es llegar a ser mas
conocidos y que las personas vean gque tenemos
un producto de calidad.

El emprendimiento se trata sobre jabones hechos
a mano y cuidados para la piel, todos son con
productos naturales y hechos a mano. Cuando
vamos a exhibir el producto nos gusta llevar
muestras para los que quieran tlevar.

I

AVl

' Hl\' l"l’l 1| l'll" IR l"l'l l"l’l || l'll" || l"l’l I} O T} T 148 1y l’ll" l’ll" l"l'l l"l
AN R A A NININIRIE AN

VvV VV VvV

I} )l
|

Il
)

L
'\4

il
,\l

L
’V

¢ ( “ak . .
& \. &* d MINISTERIO DE /mnsccuc’m DE

EDUCACION PUBLICA VIDA ESTUDIANTIL
SERVICIO COMUNAL

ESTUDIANTIL |

| 1)l
I Jd Y
'V VvV VvV VV

| i
)

©Junior Achievement Costa Rica, 2024

l’}l'
Vv


con este emprendimiento me gustaría lograr llevarlo muy lejos, tener una empresa grande, pero para eso ocupo empezar poco a poco, empezaré mostrando los productos en ferias para emprendedores y en redes sociales, le haré muy buena publicidad. 
Mi equipo y yo hicimos este emprendimiento con el fin de llegar a tener una empresa con muchísimos más productos y nuevas cosas, nuestra meta por el momento es llegar a ser más conocidos y que las personas vean que tenemos un producto de calidad.
El emprendimiento se trata sobre jabones hechos a mano y cuidados para la piel, todos son con productos naturales y hechos a mano. Cuando vamos a exhibir el producto nos gusta llevar muestras para los que quieran llevar.




