




el negocio es una definición estricta, un negocio es cualquier actividad, trabajo u ocupación que se realiza con el fin de obtener una ganancia económica, es decir, que se lleva a cabo con la intención de producir dinero. 

El emprendimiento de un negocio implica crear una oferta o satisfacer la demanda de un producto o un servicio, por lo que se deben considerar múltiples aspectos que harán de esa idea una iniciativa sostenible. Conocer a los potenciales clientes respecto a lo que necesitan, lo que desean y lo que les gusta es vital.



herramienta estratégica que sintetiza el propósito de una empresa. 

describe a dónde quiere llegar y cómo quiere ser percibida en el futuro

coordinación, investigación y emprendimiento 

producción 

ventas

almacén 

hacer buenos productos 

tener buena estrategia de ventas 

tener un buen almacén para almacenar los productos 



La sostenibilidad ambiental es el equilibrio generado por la relación armónica entre el ser humano y la naturaleza que lo rodea y de la cual forma parte, y que esta relación permanezca a lo largo del tiempo, es decir, sea sustentable.

La sostenibilidad social se preocupa por garantizar que todas las personas tengan acceso a los recursos y servicios necesarios para una vida digna. Aquí se incluyen la igualdad de oportunidades, la eliminación de la pobreza y la promoción de la equidad. Inclusión.

La sostenibilidad económica se define como la capacidad que tiene una organización de administrar sus recursos propios y generar rentabilidad a largo plazo de forma responsable. Este concepto implica el uso de prácticas económicas que sean rentables tanto desde el punto de vista social como medioambiental.



Los socios clave son aquellos actores externos que desempeñan un papel fundamental en el éxito de tu negocio. Pueden ser proveedores, fabricantes, distribuidores, aliados estratégicos, instituciones financieras, empresas de logística, entre otros.

son aquellas que hacen posible que exista la propuesta de valor y que la solución al problema o necesidad del segmento de clientes sea viable

práctica de marketing cuyo objetivo es transmitir al cliente una idea clara, concisa y transparente de cómo determinado negocio puede ser relevante para él.

es un concepto de marketing que se utiliza para expresar la conexión entre la empresa y sus consumidores

permite a las empresas evaluar a sus consumidores con mayor precisión y utilizar medidas de marketing más específicas que tienen más probabilidades de lograr convencer a los clientes

Son los recursos que una compañía debe desplegar para hacer que el negocio funcione

son aquellos medios que tiene la empresa para hacer llegar la propuesta de valor a sus clientes

composición detallada de todos los gastos asociados con la operación del negocio. 

distintos medios por los cuales la empresa obtiene ingresos.



hacen referencia a las iniciativas internas que funcionan bien.

iniciativas internas que no funcionan como es debido

son el resultado de las fortalezas y las debilidades, junto con cualquier iniciativa externa que te colocará en una posición competitiva más sólida. 

áreas que tienen el potencial de causar problemas. 



Hecho a mano, hecho con amor.

productos de la mejor calidad 



renta 

agua 

luz

decoraciones 

envios 

impuestos 

aperitivos 

limpieza 

salarios 

seguros

publicidad

comisiones 

marketing 

150000

15000

20000

10000

10000

90000

50000

10000

2000

3000

9000

1000

9000

7,333



9.000

65997



bienes inmuebles 

maquinaria 

materiales de oficina 

acciones 

derechos de patente 

mobiliario 

tecnología 

inventarios 

cuentas por cobrar 

edificio 

salarios de empleados 

préstamos a corto plazo 

deudas 

inventario 

cuentas por pagar

depósitos de clientes

sobregiros 

cargos bancarios 

arriendos

impuestos



mi emprendimiento es una empresa grande entonces algunos serían como: 

Negocios de Comida preparada.

Food trucks.

Café y snacks.

Postres.

Las infaltables hamburguesas.

Franquicias.

Online o digitales.

Dropshipping.



garantiza que cada individuo y empresa contribuyan de manera proporcional a su capacidad económica. Estabilidad Económica: La recaudación tributaria es vital para mantener la estabilidad económica y financiera del país.

consiste en la extinción de tu negocio o empresa. A través de esta operación la compañía saldará todas las deudas pendientes frente a terceros, cobrará los créditos pendientes frente a sus deudores y, por último, repartirá el patrimonio que aún quede en la empresa entre los socios.



emprender 

puede contribuir al crecimiento económico al dar nuevos empleos, aumentar la actividad económica, fomentar la innovación y aumentar la competencia en los mercados.

para las personas que deseen adquirir el producto 

es una acción que nos permite desarrollar el emprendimiento para que más personas puedan verlo

vamos a organizar un cajón con las cosas que tenemos y se las daremos a probar 

queremos lograr que más personas vean el emprendimiento y sepan que es de una buena calidad

necesitamos un lugar donde pasen personas, una mesa para poner lo que vamos a mostrar y nuestro producto 

lo haremos un fin de semana, para que así más gente pueda llegar

mi equipo de trabajo y yo



con este emprendimiento me gustaría lograr llevarlo muy lejos, tener una empresa grande, pero para eso ocupo empezar poco a poco, empezaré mostrando los productos en ferias para emprendedores y en redes sociales, le haré muy buena publicidad. 
Mi equipo y yo hicimos este emprendimiento con el fin de llegar a tener una empresa con muchísimos más productos y nuevas cosas, nuestra meta por el momento es llegar a ser más conocidos y que las personas vean que tenemos un producto de calidad.
El emprendimiento se trata sobre jabones hechos a mano y cuidados para la piel, todos son con productos naturales y hechos a mano. Cuando vamos a exhibir el producto nos gusta llevar muestras para los que quieran llevar.




