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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Es la razdon de ser de una
empresa, tiene como objetivo
satisfacer una necesidad de un
grupo de personas o el mercadc
en si. _Genera Ingresos para la
persona impulsora.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.
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Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

La mision _es promover la salud de la piel, que los
clientes consigan una piel

sana mediante los productos que yo ofrezco al
mercado

Que el emprendimiento crezca, ser la mejor opcion
para que los clientes elijan crear su rutina de skincare
con los producto que ofrece mi emprendimiento.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

arketing Finanza$
2| persongl Contada
Jefe de venjias
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== Actividad #3

= : Defina como su emprendimiento va a cumplir con
— s los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
== (social, ambiental y econémico).

— Dando a conocer una variedad de productos

— adecuados para su tipo de piel, recomendando su
—_— mejor opcion, para lograr que puedan confiar en mi
— - empresa'y el personal que estara capacitado en

— = dermatologia para dar un mejor servicio para que no
=— hay danos en la piel de las personas.

= Sostenibilidad ambiental:

= En mi empresa no se comercializara productos gue se
= hayan sido testados en animales. Creando rutinas con
—> productos absolutamente necesarios, sin excederse cor
— estos. Optando por los productos conenvase

= biodegradables

— :’ Creando precios rentables tanto para mi empresa como para los cliente:
— O simplemente, importar directamente con los proveedores sin

revendedores—de-por medio; para no-causargastos-innecesarios:
Obtener los productos por precio mayoritario.
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== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

—aLgl SOCiOS Actividades J Propuesta
de valor

Relacién conf Segmento
el cliente de clientes

Seran las D ! ‘ Satisfacer

. , ermatologico '
— - | edes socialghl Habra get §§ rpaae | | R
> ready ey aya confianza los clientes
—_— - en fisico BN nuestras rutinas

Wit_h me con
rutinas
de skin vare

—_— Recursos Canales

Entrega ad domicili®
envio por correo y
Tienda fisica.

Clientes
Empleados

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Préstamos Las ventas obtienidas

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de

— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Cambio del gus

Productos originales,

Diagnésticos dermatological de los Clientes’
competencia
en el mercado,
POCOS INgresos,
mucho gasto

Atencion al cliente entre otra

Clientes fre(_:uentes o fiele
recomendacion de nuestro

servicio a mas personas Perdida de clien
demanda en el

gue los ingresos
menos que los g

Q). Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Piel sana, girl feliz.

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi Beige
marca N

empresarial Rosa pastel || Verde pastel

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

i

= monetario de cada costo (fijo y variable).
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Electricidad Publicidad

‘ Personal ’ Merienda para clientes
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— El precio de venta de mi

g

—= producto / servicio es de:

9,000
(depende del producto, varia)

—,

e —— Recuerde que los costos
— variables son unitarios.
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades ; 500 J

Punto de equilibrio

monetario ? [ 5,000,000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

. Ventas

Inversiones

‘ Cuentas por cobrar

o
c
S
O
o
Q
o

Pasivos

‘ Cuentas por pagar

. Comisiones
‘ Salarios

Inventarios

‘ Renta

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Existe una variedad de productos
de skin care en elmercado, pero
de mala calidad y

cloneados, y con precios
excesivos, también las marcas
reconocidas son dificiles de
conseguir en Costa Rica, el skin
care coreano es excelente y pocc
comercializado en

nuestro pais.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al
consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios 'y

mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Es importante complir con estas obligaciones
tributarias para que el negocio sea seguroy
nuestro empleados obtengan los derechos
como trabajadores,

Es una forma de proteger nuestro
emprendimiento

cComo se liquida una empresa?

Hay que analizar la situacion financiera .
Hacer disolucion de sociedad.

Face de cierre empresarial.

Cierre definitivo.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?

(Objetivo)

Para hacer
una idea

de un modelo
de negocio

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Dinero, tiempo,
clientes
y marketing

La creatividad del estudiante

Para aprender a emprender

Por todos en general

¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?
(Actividades) (Metas y Resultados)
Crear un Un modelo de
emprendimiento. = negocio bien
estructurado.
¢Cuando lo vamos a . Quién lo hace?
hacer? (Responsables)
(Cronograma)

_ Yo, Maryel Castillo
Ejecutando

las ideas
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Ha sido todo un reto crear un
plan-de negocio,

desde el conocimos que obtuv
con los videos del curso que
estoy llevando, yo emprendo, el
objetivo de ello es hacernos una
idea de como podemos
emprender nosotros que somos
el futuro del pais.

Podemos ser proveedores de
empleos y Iingresos a familias que
necesitan empleo.
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