




Es la razón de ser de una 
empresa,  tiene como objetivo 
satisfacer una necesidad  de un 
grupo de personas o el mercado 
en sí.  Genera ingresos para la 
persona impulsora. 



La misión  es promover la salud de la piel, que los 
clientes consigan una piel 
sana mediante los productos que yo ofrezco al 
mercado 

Que el emprendimiento crezca, ser la mejor opción 
para que los clientes elijan crear su rutina de skincare 
con los producto que ofrece mi emprendimiento. 

Gerente

Marketing FinanzasVentas

Contador 
Creatividad 
del personal

Jefe de ventas



Dando a conocer una variedad de productos 
adecuados para su tipo de piel, recomendando su 
mejor opción, para lograr que  puedan confiar en mi 
empresa y el personal que estará capacitado en 
dermatología para dar un mejor servicio para que no 
hay daños en la piel de las personas. 

En mi empresa no se comercializará  productos que se 
hayan sido testados en animales. Creando rutinas con 
productos absolutamente necesarios,  sin excederse con 
estos. Optando por los productos con envase 
biodegradables

Creando precios rentables  tanto para mi empresa  como para los clientes 
O simplemente, importar directamente con los proveedores  sin 
revendedores  de por medio, para no causar gastos innecesarios. 
Obtener los productos por precio mayoritario.



Serán las
 redes sociales 
Y la 
publicidad en si

Habrá  get 
ready
with me con
rutinas
de skin vare 

Dinero
Redes sociales
Clientes 
Empleados

Online y
 en físico 

Dando un diagnóstico 
Dermatologico 
gratis para que 
haya confianza 
en nuestras rutinas
 y productos 

Entrega ad domicilio ,
envío por correo y
Tienda física. 

Satisfacer 
la necesidad 
de la piel de
 los clientes 

Préstamos Las ventas obtienidas



Productos originales,
Diagnósticos dermatological
Atención al cliente entre otros

Clientes  frecuentes  o fieles, 
recomendación de nuestro
servicio a más personas Perdida de clientes o 

demanda en el mercado.
que los ingresos sean 
menos que los gastos

Cambio del gusto
de los clientes, 
competencia
 en el mercado,
pocos ingresos,
 mucho gasto



Piel sana, girl feliz.

Rosa pastel Verde pastel 

Beige



Renta

Electricidad 

Personal

internert

Agua

Exportación 

Dermatología 

Productos

Publicidad 

Merienda para clientes

Comisiones

Mantenimiento 

Envios

Representación 

9,000 
(depende del producto, varia)



500

5,000,000



Ventas

Comisiones

Salarios

Inventarios 

Renta

Inversiones 

Cuentas por pagar

Cuentas por cobrar

Publicidad 



Existe una variedad  de productos  
de skin care en el mercado,  pero 
de mala calidad y 
cloneados, y con precios 
excesivos, también  las marcas 
reconocidas  son difíciles de 
conseguir  en Costa Rica, el skin 
care coreano es excelente  y poco 
comercializado en 
nuestro país. 



Es importante  complir con estas obligaciones  
tributarias para que el negocio sea seguro y 
nuestro empleados obtengan los derechos 
como trabajadores, 
Es una forma de proteger nuestro 
emprendimiento 

Hay que analizar la situación financiera .
Hacer disolución de sociedad.
Face de cierre empresarial.
Cierre definitivo. 



La creatividad del estudiante 

Para aprender a emprender 

Por todos en general 

Para hacer
una idea
de un modelo
de negocio 

Crear un
emprendimiento 

Un modelo de 
negocio bien 
estructurado.

Dinero, tiempo, 
clientes 
y marketing Ejecutando

 las ideas

Yo, Máryel Castillo 



Ha sido todo un reto crear un 
plan de negocio, 
desde el conocimos  que obtuve 
con los videos del curso que 
estoy llevando, yo emprendo, el 
objetivo  de ello es hacernos una 
idea de cómo podemos 
emprender nosotros que somos 
el futuro del país. 
Podemos ser proveedores de 
empleos y ingresos a familias que 
necesitan  empleo. 




