




Un negocio de ropa consiste en establecer una empresa que diseña, produce y/o vende prendas de vestir y accesorios



Convertirse en una marca de referencia mundial en la industria de la moda, reconocida por nuestra innovación, calidad y compromiso con la sostenibilidad

Proveer a nuestros clientes con prendas de vestir de alta calidad y diseño innovador, que reflejen las últimas tendencias de moda

CEO

Gerente de operaciones

Gerente de ventas

Gerente de Marketing

Diseñador de Moda

Departamento de compras

Contador



Permita que los clientes obtengan la atención de nuestra empresa y la comodidad de nuestros productos.

Producir y crear nuevos productos a partir de materiales reciclados y obtener el producto final a través del proceso.

Configure una cuenta de ahorros, úsela solo para ingresos comerciales y asigne una parte equivalente al trabajador.



Hay socios que nos ayudan a promocionar nuestros productos.

Realizar concursos y presentaciones.

Utilizar materiales reciclados y procesarlos.

Realizar cambios de precios con clientes que no nos afecten demasiado y mantener el saldo

Ser amigable y fluido

Utilizar medios para publicidad.

Atender a cada cliente de forma digna para que no sienta presión a la hora de comprar y pueda elegir con tranquilidad

Ofrezca a los clientes precios asequibles

Puedes elegir pagar en efectivo o con tarjeta de crédito (incluido Sinpe)



Atributos y recursos internos que respaldan resultados exitosos

Rasgos y recursos internos que no contribuyen a resultados exitosos.

Las empresas pueden utilizar o explotar externalidades para lograr sus propios intereses.

Factores externos que pueden perjudicar el éxito de la empresa



Ropa de bien para gente de bien
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Estacionamiento

Pedidos

Terreno

Cuentas

Mantenimiento

Salarios

Inventario

Deudas



La industria de la moda genera anualmente más de un billón de dólares estadounidenses a nivel mundial. Ahora bien, de todos los artículos que engloba, son las prendas destinadas al público femenino las que tienden a reportar mayores ingresos al sector, entre otras cosas, debido a su alto nivel de demanda –generalmente representan el 40% del mercado-



Ayude a proporcionar un servicio completo en las instalaciones y contribuya al propio gobierno.

Pagando a cada empleado de la empresa en consecuencia por el trabajo realizado y durante la jornada.



Ayudarnos y motivarnos a emprender 

Porque nos ayuda en nuestro futuro 

Para nuestro aprendizaje

Animar a los jóvenes a iniciar su propio negocio.

Una guía para hacer preguntas sobre los factores involucrados.

Para poder entender lo que queremos en el futuro.

Disciplina y Inspiración para iniciar un proyecto 

Cuando planeamos iniciar un negocio 

Profesionales de la moda y costureros expertos



Aprendí cosas nuevas sobre negocios, tanto físicos como online, así como cómo dirigir una empresa y sus productos, posicionamiento en el mercado y cómo diferenciar entre precios fijos y variables.




