




La idea de negocio es la razón de ser de una empresa. 
Su propuesta de valor debe comunicar los beneficios 
de los productos o servicios que se quieren ofrecer. 
Debido a ello, forma parte importante del plan de negocios, 
pues es la base de todas las estrategias de ventas, 
marketing y desarrollo de productos.



poder lograr esta gran meta que me estoy proponiendo

Ir de poco en poco con esfuerzo y empeño, y que la
empresa se haga conocida. 

Desarrollo de 
software alquiler lugar

empleados ventasimpuestos 

YO(LA JEFA)



Reciclando el papel, platico, etc, que se esten 
utilizando las empresas y utilizar fuentes de 
energia renovables.

Colocar precios accesibles y vender programas 
de buea calidad y confiables.

Ir ahorrando poco a poco, ir comprando el material 
que sea necesario y empesar desde cero en lugar
como la propia casa.



Tareas 100%
necesarias
para poder
crear, 
desarrollar y 
comercializar 
el producto.

Personas, 
grupos
o instituciones
que 
fomentaran
parte de los
procesos de la 
empresa.

personas, 
materiales,
dinero,
herramientas 
y otros 
necesarios 
para las 
actividades
clave.

Atributo
diferenciador 
del producto
¿Cómo quiero
venderlo?

Estrategias 
para propiciar
una lealtad
de los clientes
potenciales.

Medios a 
utilizar para
hacer llegar el
producto al
consumidor 
final.

Construccion
de grupos con
caracteristicas
similares
(deseos,
necesidades)
que podrán
sastifacer el 
producto o 
servicio.

A que se relacionarán los gastos De dónde provendrán los ingresos



Introduce el texto aquí

Estas son todas aquellas
iniciativas internas que no 
funcionan dentro de la
empresa como es debido.
La identificacion de estas 
debilidades ofrece a la 
empresa un mejor punto
de partida para mejorar
proyectos deseados.

Son aspectos externos no 
tan positivos que dificultan
la capacidad de la empresa
para atender las 
necesidades de sus clientes.

Una vez que los gerentes
lograron identificar las
fortalezas que mantienen a 
nivel interno, se hace 
necesario igualmente tomar
en cuenta los factores
externos que pueden
afectar positiva o 
negativamente a esas
fortalezas; las oportunidades
de mercado pueden venir 
de muchas fuentes.

Son vistas como todas 
aquellas acciones que una
organizacion realiza de una 
forma efectiva para 
sastifacer la necesidad de 
los clientes, por lo que estás 
se convierten en una 
capacidad.



STARSS

Empresa starss

"Brillando siempre como estrella"
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100.000

Alquiler -100.000

Luz - 50.000

Agua - 30.000
Equipo de trabajo- 
125.000

Internet - 11.000

Teclados - 20.000

Pantallas - 40.000

Sillas - 20.000

Papel - 5.000 

Escritorios - 40.000



316.000
(100.000 - 125.000)

100.000 x 125.000



Alquiler

Luz

Agua

Equipo de trabajo

Internet

Dinero Ganado

Material de trabajo 



Microsoft Windows. Probablemente el más popular de los sistemas operativos 
empleados actualmente, es típico de los computadores IBM. ...

Mozilla Firefox. Un navegador de Internet sumamente popular, disponible para 
descarga sin pago. ...

Microsoft Word. ...

Google Chrome. ...

Adobe Photoshop.

software de aplicación (dentro del cual encontramos, a su vez, el software de gestión), 

software de programación 

software de sistema.



Garantiza que cada individuo y empresa contribuyan de 
manera proporcional a su capacidad económica.

Consiste en la extincion de tu negocio o empresa. A través de
esta operacion de compañia, saldará todas las deudas 
pendientes frente a teceros, cobrará los creditos pendientes
frente a sus deudores y, por último, repartirá el patrimonio que 
aún quede en la empresa entre los socios



Mi marca Empresarial

Por que nos enseña una idea principal de
mercadeo de empresa 

Para los estudiantes

Aprender del tema Dar explicacion 
importante del tema 
y poner en practica lo 
aprendido.

Que los estudiantes 
lo que le beneficiara a 
futur.

A los estudiantes y la
atencion recomendable Por medio de una

presentacion 
acompañada de una 
exposicion 

Nicole Quirós 
Calderón



Muchas gracias por darme la oportunidad de poder llevar este 
curso por medio del trabajo comunal, aprendi cosas muy importantes he 
inteserantes como lo es el: ahorro, los impuestos, la liquidacion,
ventas, servicio al cliente, el financiamiento, etc.
Esto nos enseña a llevar mejor una empresa, he incluso poder tener 
ahorros para un retiro proximo.




