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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesidn, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidon que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e DEIN N O

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Venta de Quimicos para Plantas:

Es un emprendimiento dedicado a proporcionar
productos quimicos de alta calidad disenados para
mejorar el crecimiento y la salud de las plantas. Nos
enfocamos en desarrollar soluciones efectivas y
sostenibles que maximicen el rendimiento agricolay
minimicen el impacto ambiental. Nuestra mision es
apoyar a agricultores y jardineros con productos
innovadores que promuevan practicas agricolas
responsables y eficientes.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:
Proveer productos quimicos de alta calidad para el cuidado y
crecimiento de las plantas, contribuyendo al desarrollo de una
agricultura sostenible y eficiente.

Vision:
Ser la empresa lider en la venta de productos quimicos para
plantas, reconocida por nuestra innovacién, calidad y
compromiso con la sostenibilidad ambiental y el bienestar
agricola.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Desarrolladores
de Productos

BSpecialistas en oordinador de Gestion de

vestigacion y Produccién Inventarios
Desarrollo

Equipo de Gestores de ontadores

Marketing y Relaciones
Ventas con Clientes




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Educacidon y capacitacion a agricultores sobre el uso seguroy
eficiente de productos quimicos y colaboracién con
comunidades agricolas para mejorar practicas agricolas.

Sostenibilidad ambiental:

Desarrollo de productos quimicos menos Nocivos y
biodegradables, implementacion de procesos de produccidon
ecologicos que minimicen el impacto ambiental.

Sostenibilidad economica:
: ond | | ol - recimi |

productos que mejoren la productividad agricola, contribuyendo a la
estabilidad econémica de los agricultores.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Proveedores de
materias primas,
distribuidores y
minoristas,
instituciones de
investigacién
agricola.

Actividades
clave

Investigacion y
desarrollo de
productos,
produccién y control
de calidad y
marketing y ventas.

Recursos
clave

Personal calificado en
quimica agricola,
infraestructura de
produccién, red de
distribucién.

Estrucutra de costos

Propuesta
de valor

Proveer
quimicos
agricolas de alta
calidad que
mejoran el
rendimientoy la
salud de las
plantas.

Relacion con  Segmento
el cliente de clientes

Soporte técnicoy
asesoramiento,
programas de
fidelizacién y
descuentos y
capacitacion y talleres

Agricultores
individuales,
grandes
empresas
agricolasy
distribuidores
de productos
agricolas.

Canales

Tienda en linea,
distribuidores locales,

Fuentes de ingresos

Investigacion y desarrollo, produccion y

logistica, marketing y ventas.

Venta de productos quimicos,

suscripciones a servicios de
asesoramiento

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(s\ Fortalezas Debilidades ’D)

Dependencia de materias
primas especificas, necesidad
de educacién constante a los

clientes sobre el uso seguro de
los productos.

Alta calidad de productos,
Equipo de investigacién y
desarrollo innovador,
amplia red de distribucion.

Creciente demanda de Competencia con otros
productos agricolas proveedores de quimicos,
sostenibles, expansion a regulaciones ambientales
mercados internacionales, estrictas, fluctuaciones en los

desarrollo de nuevas precios de las materias
formulaciones ecoldgicas. primas.

Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi

o
primer N— A
emprendimiento

QUIMICOS

Lonso

“Cultiva el futuro con nosotros”

Slogan ~__  »

Colores

principales de mi Blanco

marca N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7
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Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).
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Mis costos fijos Mis costos variables
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_ - Salarios del personal . - Materias primas: $5 por
> unidad de producto
= - Gastos administrativos (oficina,
servicios) - Produccidn y envasado: $3 por

. unidad de producto
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El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

@ 10,000 |moe

Recuerde que los costos
variables son unitarios.
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades — [ 7 ]

Punto de equilibrio

moneraro | — | (60,700,000

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, No es necesario poner el valor monetario de los

Actividad #9

MisMos.

. - Equipos de produccion y

- Infraestructura de
almacenamiento.

- Propiedad intelectual
(férmulas quimicas).

Activos Pasivos

- Préstamos para
desarrolloy
expansion.

laboratorio.

- Obligaciones
salariales.

- Gastos operativos
recurrentes.

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficing,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

‘variedad de formulaciones y precios,
| | . .
43 proveedores de quimicos.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Mantener la legalidad y evitar sanciones, también conservar la
reputacion y credibilidad empresarial y contribuir al desarrollo
econdmico y social mediante el pago de impuestos.

.Como se liquida una empresa?

Es esencial realizar un inventario completo de activos 'y
pasivos, vender |os activos para pagar las deudasy
obligaciones, y formalizar el cierre ante las autoridades
competentes mediante la entrega de documentacion
requerida. Este proceso asegura una disolucion
ordenaday legal del negocio.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Ofrecer una gama de productos
quimicos que optimicen la salud
y el crecimiento de las plantas,
apoyando a los agricultores en
sus practicas agricolas.

¢ Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

1. Personal calificado
en quimica agricola.
2. Equipos de
producciény
laboratorio.

Proveer quimicos agricolas de alta calidad
para mejorar la produccion de cultivos.

Los productos quimicos adecuados pueden incrementar
significativamente la productividad agricola, contribuyendo a la
seguridad alimentaria y al desarrollo econdmico sostenible.

Agricultores individuales, empresas agricolas,
distribuidores de productos agricolas.

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

1.Investigaciény
desarrollo de
productos.
2.Producciony
control de calidad.
3. Marketing y
ventas.
4.Capacitaciony
soporte técnico a
los agricultores.

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Cinvestigaciony
desarrollo: 6 meses.
Produccién inicial: 3

meses.

Lanzamiento de

productos: 1 mes.
Marketing y ventas:
continuo.

¢Qué queremos lograr?

(Metas y Resultados)

1.Desarrollar una linea
de 10 productos en el
primer afo.

2.Alcanzar ventas de
$200,000 en el primer
afo.

3.Capacitar a 500
agricultores sobre el
uso seguro y eficiente
de los productos.

¢ Quién lo hace?
(Responsables)

Investigacion y
desarrollo: 6 meses.
Produccién inicial: 3

meses.

Lanzamiento de

productos: 1 mes.
Marketing y ventas:
continuo.
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