




  Una idea de negocio es un concepto o propuesta para la
creación de un producto o servicio que se ofrece en el

mercado. Esta idea debe estar basada en la identificación
de una necesidad o problema que no esté suficientemente

resuelto y debe contemplar cómo se va a satisfacer esa
necesidad o resolver ese problema de manera rentable.   



    Nuestra misión es proporcionar soluciones de movilidad
eficientes, seguras y sostenibles a través de motocicletas

innovadoras y de alta calidad.     

 Nuestra visión es ser líderes en el mercado de motocicletas,
reconocidos por nuestra innovación, compromiso con la

sostenibilidad y excelencia en el servicio al cliente.    

Director
 

Servicio al
cliente

Equipo de
producción

Equipo de
marketing

Equipo de
ventas

Servicio
técnico

Equipo de
investigación



Crear empleos locales y proporcionar programas de
formación y desarrollo para nuestros empleados.  

Apoyar proyectos comunitarios a través de colaboraciones con
iniciativas locales y organizaciones sin fines de lucro.  

  Implementar prácticas de producción sostenibles y
promover el reciclaje de componentes y materiales. 

 Optimizar los procesos de producción y distribución para
minimizar el consumo de energía y utilizar energías

renovables siempre que sea posible.   

 Invertir en investigación y desarrollo para crear productos
innovadores y de alta calidad que mantengan nuestra

competitividad en el mercado.  
  Mantener una gestión financiera sólida, equilibrando crecimiento

e inversión para asegurar una rentabilidad sostenible a largo
plazo.  
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Costos de diseño y desarrollo.
Costos de marketing y ventas.
Costos legales y regulatorios.

Venta de motocicletas.
Venta de repuestos y accesorios.

Seguros.



   Las fortalezas clave incluyen innovación
en productos, calidad y fiabilidad, excelente

servicio al cliente, marketing y ventas
efectivas, diversificación de ingresos, fuerte

enfoque en I+D, eficiencia operativa,
compromiso con la sostenibilidad, fidelidad

del cliente y alianzas estratégicas. Estas
fortalezas aseguran la competitividad y el
crecimiento de la empresa en el mercado

de motos. 

Dependencia de emprendedores.
Altos costos de producción.

Capacidad limitada de innovación.
Falta de diversificación.

Problemas de marketing y ventas.
Problemas financieros.

   Las oportunidades para una
empresa de motos podrían ser el

crecimiento de la demanda de
motocicletas debido a cambios en las

preferencias de movilidad, la
expansión a nuevos mercados

internacionales, la introducción de
modelos eléctricos para aprovechar la
tendencia hacia la sostenibilidad y el

desarrollo de asociaciones
estratégicas con fabricantes de

componentes clave. 

  Las amenazas para una empresa
de motos podrían incluir la
competencia feroz de otras

marcas establecidas, cambios en
las regulaciones gubernamentales

que afecten las emisiones o
seguridad de los vehículos,

fluctuaciones en los precios de los
materiales clave como el acero y
el aluminio, y eventos externos

imprevistos como crisis
económicas o pandemias que

afecten la demanda del mercado.  



  "¡Recorre tu destino con
nuestra pasión por la excelencia

en cada viaje!" 



Gasolina.

Aceite.
Llantas.
Revisiones.

Ajuste de frenos.

Espejos.

Pintura.

Cambio de aros.

Cambio de asientos.

Cambio de puños.

Cambio de luces.

Cambio de motor.

300 mil

Seguro.

Mantenimiento
regular.



300 mil 

250 mil



Vehículos de transporte.

Inventarios de piezas.

Tecnología de producción.

Maquinaria para producción.

Oficinas.

Software especializado.

Fondos de reservas.

Equipo de reparación.

Red de distribución.

Flota de motos de prueba.

Compras a crédito.

Impuestos por pagar.

Garantías.

Préstamos bancarios.

Arrendamientos pendientes.

Deudas.

Pagar al personal.

Reclamaciones de motos.

Provisiones para garantías.

Obligaciones legales.



  Actualmente, existe una gran gama de motocicletas en el
país, se calculan que existen hasta 400 marcas o más.   

En el mundo existen más de 400 marcas de motos, sin
embargo, solo algunas han llegado a dominar el mercado.    



Legalidad y cumplimiento normativo.
Evitar sanciones.

Responsabilidad social.
Acceso a beneficios y servicios.

Imagen y reputación.

 Decisión de Liquidación.
Nombramiento del Liquidador.

Inventario y Valoración de Activo.
Pago de Deudas.

Distribución de Activos Restantes.
Cancelación de la Inscripción.
Declaraciones Fiscales Finales.
Publicación de la Liquidación.



Ahorro.

Porque es importante guardar plata para planes
a futuro o lograr ciertas metas.

Para las personas para que se
ayuden economicamente.

Para aprender
sobre el
ahorro.

Decirle a las
personas lo

importante que es
ahorrar.

A fin de año poder
tener una cantidad

de plata razonable y
poder invertirla en
algo que valga la

pena.

Alcancías.
Cuentas de bancos.

Registro de gastos.
Evitar deudas.

Ahorro automatico.

Todas las
personas que

esten
dispuestas a
ahorrar para

algo en un
futuro.




