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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesidn, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidon que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e DEIN N O

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Una idea de negocio es un concepto o propuesta para la
creacion de un producto o servicio que se ofrece en el
mercado. Esta idea debe estar basada en la identificacién
de una necesidad o problema que no esté suficientemente
resuelto y debe contemplar coémo se va a satisfacer esa

necesidad o resolver ese problema de manera rentable.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:
Nuestra misidn es proporcionar soluciones de movilidad
eficientes, seguras y sostenibles a través de motocicletas
innovadoras y de alta calidad.

Vision:
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sostenibilidad y excelencia en el servicio al cliente.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Servicio al Equipo de
cliente produccion

ventas técnico investigacion




Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
_Crear empleos locales y proporcionar programas de

formacion y desarrollo para nuestros pmplpadnq
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Sostenibilidad ambiental:
Implementar practicas de produccion sostenibles y

promover el reciclaje de componentes y materiales.
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Sostenibilidad economica:

| : : Ly I I I
, | e al lidad
competitividad en el mercado.
Mantener una gestion financiera sélida, equilibrando crecimiento
e inversidn para asegurar una rentabilidad sostenible a largo
plazo.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible
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Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion con | Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

desarrollo de

productos.
Producciény
ensemblaje.
productos y servicios.

Marketin
formacion clara y precisa sobre

Responder preguntas, resolver
problemas y proporcionar

isefioy

Recursos Canales

clave

Calidad y fiabilidad.
Accesibilidad financiera.

7

reputacion.
Variedad de productos.

Fabricantes de baterias.

Motociclistas recreativos.

Motociclistas deportivos.
Motociclistas novatos.

distribucion.
Teléfono.
Redes sociales.
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Tiendas fisicas.

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Costos de disefo y desarrollo. Venta de motocicletas.
Costos de marketing y ventas. | f Venta de repuestos y accesorios.
Costos legales y regulatorios. Seguros.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informaciéon
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(s\ Fortalezas

Las fortalezas clave incluyen innovacion
en productos, calidad y fiabilidad, excelente
servicio al cliente, marketing y ventas
efectivas, diversificacion de ingresos, fuerte
enfoque en I+D, eficiencia operativa,
compromiso con la sostenibilidad, fidelidad
del cliente y alianzas estratégicas. Estas
fortalezas aseguran la competitividad y el
crecimiento de la empresa en el mercado
de motos.

Las oportunidades para una
empresa de motos podrian ser el
crecimiento de la demanda de
motocicletas debido a cambios en las
preferencias de movilidad, la
expansién a nuevos mercados
internacionales, la introduccién de
modelos eléctricos para aprovechar la
tendencia hacia la sostenibilidad y el
desarrollo de asociaciones
estratégicas con fabricantes de
componentes clave.

Oportunidades

Debilidades ’D)

Dependencia de emprendedores.
Altos costos de produccion.
Capacidad limitada de innovacion.
Falta de diversificacion.
Problemas de marketing y ventas.
Problemas financieros.

Las amenazas para una empresa
de motos podrian incluir la
competencia feroz de otras

marcas establecidas, cambios en

las regulaciones gubernamentales
que afecten las emisiones o
seguridad de los vehiculos,
fluctuaciones en los precios de los
materiales clave como el aceroy
el aluminio, y eventos externos
imprevistos como crisis
econémicas o pandemias que
afecten la demanda del mercado.

Amenazas

la presentacion “Qué me

D icencn
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

/
\

"tRecorre tu destino con

nuestra pasion por la excelencia
Slogan ~_~ en cada viaje!"

Colores

principales de mi
marca N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

. Gasolina. . Espejos.

Aceite. Pintura.
. Llantas. . Cambio de aros.
Revisiones. Cambio de asientos.
. Ajuste de frenos. . Cambio de pufios.
Seguro. Cambio de luces.
. Manrteegntjlrzifnto . Cambio de motor.

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ @ 300 mil

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

e~ | 300mil )

Punto de equilibrio

monetario — [@ 250 mil ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, No es necesario poner el valor monetario de los

MisMos.

Activos

. Vehiculos de transporte.

. Inventarios de piezas.

. Tecnologia de produccion.

. Maquinaria para produccion.

. Oficinas.

. Software especializado.

. Fondos de reservas.

. Equipo de reparacion.

. Red de distribucion.

. Flota de motos de prueba.

Pasivos

. Compras a crédito.

. Impuestos por pagar.

. Garantias.

. Préstamos bancarios.

. Arrendamientos pendientes.

@ Deudas.

. Pagar al personal.
. Reclamaciones de motos.

. Provisiones para garantias.

. Obligaciones legales.

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficing,
g cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Actualmente, existe una gran gama de motocicletas en el
pais, se calculan que existen hasta 400 marcas o mas.

En el mundo existen mas de 400 marcas de motos, sin
embargo, solo algunas han llegado a dominar el mercado.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Legalidad y cumplimiento normativo.
Evitar sanciones.
Responsabilidad social

henafic

Imagen y reputacion.

.Como se liquida una empresa?

Decisién de Liquidacion.
Norml . el Liauidador.
| vVl 51 de Activo.
Pago de Deudas.
Distribucion de Activos Restantes.
Cancelacion de la Inscripcion.
Declaraciones Fiscales Finales.
Publicacion de la Liquidacion.




Guia para planear Yo Emprendo

Ahorro.
Porque es importante guardar plata para planes
a futuro o lograr ciertas metas.
Para las personas para que se
ayuden economicamente.

Para aprender Decirle a las A fin de afio poder
sobre el personas lo tener una cantidad

importante que es de plata razonable \
ahorro. ahorrar. poder invertirla en

algo que valga la
pena.

Todas las

personas que
Alcancias. Registro de gastos. esten

Cuentas de bancos. Evitar deudas. dispuestas a

Ahorro automatico ahorrar para
algo enun

futuro.
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