




 Tienda en línea de productos eco-friendly personalizados:

Una tienda en línea que ofrece productos ecológicos
personalizados, como botellas reutilizables, bolsas de tela,

utensilios de bambú, y otros artículos sostenibles. Los
clientes pueden personalizar estos productos con sus

nombres, diseños, o logos, lo que los hace ideales para
regalos o uso personal.



Proporcionar productos ecológicos y personalizados que
promuevan un estilo de vida sostenible y consciente,

inspirando a nuestros clientes a reducir su impacto ambiental
mientras disfrutan de artículos únicos y de alta calidad.

Ser la tienda líder en el mercado de productos eco-friendly
personalizados, reconocida por nuestro compromiso con la

sostenibilidad, la innovación y la satisfacción del cliente,
contribuyendo a un futuro más verde y responsable.
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Mejora del bienestar y desarrollo de los
empleados, compromiso comunitario, y

excelente atención al cliente.

Productos y empaques sostenibles,
reducción de la huella de carbono, y

prácticas operativas ecológicas.

 Modelo de negocio rentable, innovación
constante, y prácticas empresariales

éticas y transparentes.



 Productos
eco-friendly

personalizado
s: Ofrecemos
una amplia

gama de
productos
sostenibles

que los
clientes
pueden

personalizar
según sus

preferencias,
como botellas
reutilizables,

bolsas de tela,
y utensilios de

bambú.

Consumidores
conscientes
del medio
ambiente:

Personas que
buscan

reducir su
impacto

ambiental.

 Tienda en
línea,

consumidores
Redes sociales:

Instagram,
Facebook,
Pinterest

Atención
personalizada:

Soporte al
cliente eficiente
y amable para
resolver dudas
y problemas.

Venta de productos personalizados:
Ingresos directos de la venta de

productos a través de la tienda en
línea.

Plataforma e-
commerce:
Sitio web

robusto y fácil
de usar.

Producción y
personalización
: Fabricación y

personalización
de productos

según los
pedidos de los

clientes.

Proveedores
de materiales:
Empresas que

suministran
materiales
ecológicos

para los
productos.

Plataformas de
pago:

Proveedores
de servicios de
pago seguros y

eficientes.

Costos de producción: Materiales ecológicos y
equipos de personalización.

Costos de marketing: Publicidad digital,
campañas en redes sociales y colaboraciones.



Foco en sostenibilidad,
personalización,

variedad de
productos, plataforma
en línea, compromiso

con la calidad.

Dependencia de
proveedores, costos

iniciales altos,
conocimiento de marca

limitado, recursos
limitados, tiempos de

entrega más largos

Crecimiento del mercado eco-
friendly, expansión en

mercados corporativos,
tendencias de personalización,
marketing digital, innovación

de productos.

Competencia intensa,
cambios en normativas,
volatilidad del mercado,
saturación del mercado,
preferencias cambiantes

de los consumidores.



Si quieres ser amistoso con el mundo
ve a eco-friendly



Alquiler del local: $500

Salarios (equipo de 3 personas a
$1,200/mes cada una): $3,600

Servicios públicos (electricidad,
agua, internet): $200

Software y plataforma e-
commerce: $100

Marketing y publicidad: $300

Seguros y licencias: $150

Gastos administrativos: $150

Materiales (eco-friendly): $5

Costos de personalización (tinta,
grabado láser, etc.): $3

Empaque sostenible: $2

Envío y logística: $4

Comisiones de venta en
plataformas: $2

Precio de venta sugerido por
unidad: $39

$5,000



33,33

$3000



Inventario
Equipos de personalización

Plataforma e-commerce
Mobiliario y equipo de oficina:

Materiales de empaque
Cuentas por cobrar

Vehículos:
Propiedad intelectual:

Dinero en efectivo
Marketing y publicidad prepagada

Préstamos y líneas de créditos:
Cuentas por pagar
Alquiler del local

Salarios por pagar
Impuestos

Servicios públicos
Seguros

Licencias y permisos
Obligaciones de arrendamiento 

Gastos administrativos pendientes



Mi emprendimiento se enfrentaría a la competencia de
varias empresas, aproximadamente 37 establecidas,

que ofrecen productos personalizados y eco-
amigables. Para destacarse, es crucial enfocarse en la

calidad, la innovación en sostenibilidad, y una
estrategia de marketing efectiva que resalte los

beneficios ambientales de sus productos.



Es fundamental para cualquier empresa por varias razones
Legalidad y Evitar Sanciones

Reputación y Credibilidad
Contribución al Bienestar Social

La liquidación de una empresa implica cerrar las
operaciones y distribuir los activos entre los

acreedores y accionistas



Fomento del Emprendimiento Sostenible

Porque los emprendimientos sostenibles pueden generar
empleo, fomentar la innovación y contribuir al crecimiento

económico local y global.

 Jóvenes que están considerando iniciar sus propios negocios y
están interesados en modelos de negocios sostenibles.

Promover el
emprendimiento sostenible

entre jóvenes y
emprendedores

emergentes mediante la
capacitación, el acceso a
recursos y la creación de

redes de apoyo,
contribuyendo así al

desarrollo económico,
social y ambiental

Ofrecer talleres sobre
emprendimiento

sostenible, gestión de
recursos, estrategias de

mercado verde y
financiamiento.

Equipo de marketing
y comunicación.

Espacios físicos para
los talleres y

eventos.

3 meses antes el lugar
debe estar debidamente

predeterminado y
alquilado, 2 meses antes

preparativos y 3
semanas antes, cárteles

invitándolos a los
talleres

Coordinador del
Proyecto y encargados
de la organización de

los eventos de
networking y la gestión

de espacios físicos.

Capacitar a al menos
100 emprendedores en

prácticas sostenibles
durante el primer año




