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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesidn, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidon que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e DEIN N O

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Tienda en linea de productos eco-friendly personalizados:

Una tienda en linea que ofrece productos ecolégicos
personalizados, como botellas reutilizables, bolsas de tela,
utensilios de bambu, y otros articulos sostenibles. Los
clientes pueden personalizar estos productos con sus
nombres, disefios, o logos, lo que los hace ideales para
regalos o uso personal.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:

Proporcionar productos ecoldgicos y personalizados que
promuevan un estilo de vida sostenible y consciente,
inspirando a nuestros clientes a reducir su impacto ambiental
mientras disfrutan de articulos Unicos y de alta calidad.

Vision:

Ser la tienda lider en el mercado de productos eco-friendly
personalizados, reconocida por nuestro compromiso con la
sostenibilidad, la innovacién y la satisfaccién del cliente,
contribuyendo a un futuro mas verde y responsable.
Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea

necesario para su tipo de negocio.

Gerente

General

Gerente
dé operaciofles

roduccio - b res




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Mejora del bienestar y desarrollo de los
lead ) L
| 4 alch |

Sostenibilidad ambiental:
Productos y empaques sostenibles,

luccion de la huella de carbono.
. . Soicas.

Sostenibilidad economica:

Modelo d hle. | -
L oract )

éticas y transparentes.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Proveedores
de materiales:
Empresas que

suministran

materiales
ecolégicos
para los
productos.
Plataformas de
pago:

Proveedores
de servicios de
pago seguros

eficientes.

Actividades
clave

Producciény
personalizacién
: Fabricaciény
personalizacién
de productos
segun los
pedidos de los
clientes.

Recursos
clave

Plataforma e-
commerce:
Sitio web
robusto y facil
de usar.

Estrucutra de costos

Costos de produccion: Materiales ecolégicos y

equipos de personalizacion.
Costos de marketing: Publicidad digital,
campafas en redes sociales y colaboraciones.

Propuesta
de valor

Productos
eco-friendly
personalizado
s: Ofrecemos
una amplia
gama de
productos
sostenibles
que los
clientes
pueden
personalizar
segun sus
preferencias,
como botellas
reutilizables,
bolsas de tela,
y utensilios de
bambu.

Relacion con

el cliente

Atencién

personalizada

Soporte al

cliente eficientg

y amable par
resolver duda

Tienda en
linea,
consumidores
Redes sociales:
Instagram,
Facebook,
Pinterest

Segmento
de clientes

Consumidores
conscientes
del medio
ambiente:
Personas que
buscan
reducir su
impacto
ambiental.

Fuentes de ingresos

Venta de productos personalizados:
Ingresos directos de la venta de
productos a través de la tienda en

linea.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(s\ Fortalezas

Foco en sostenibilidad,
personalizacién,
variedad de
productos, plataforma
en linea, compromiso
con la calidad.

Crecimiento del mercado eco-
friendly, expansion en
mercados corporativos,

tendencias de personalizacion,

marketing digital, innovacion
de productos.

Q—v Oportunidades

Debilidades ’D)

Dependencia de
proveedores, costos
iniciales altos,
conocimiento de marca
limitado, recursos
limitados, tiempos de
entrega mas largos

Competencia intensa,
cambios en normativas,
volatilidad del mercado,
saturacion del mercado,
preferencias cambiantes

de los consumidores.

Amenazas j

la presentacion “Qué me

D icencn
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

Si quieres ser amistoso con el mundo
Slogan ~___~» ve a eco-friendly

Colores

principales de mi
marca N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

Alquiler del local: $500 Materiales (eco-friendly): $5

Salarios (equipo de 3 personas a

Costos d [i ion (tinta,
$1,200/mes cada una): $3,600 ostos de personalizacion (tinta

grabado laser, etc.): $3
Servicios publicos (electricidad,
agua, internet): $200

Software y plataforma e- Envio y logistica: $4
commerce: $100

Empaque sostenible: $2

Comisiones de venta en
Marketing y publicidad: $300 plataformas: $2

Seguros y licencias: $150 Precio de venta sugerido por

Gastos administrativos: $150 unidad: $39

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

€ $5,000 |

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades E [ 33,33 ]

Moo —— € $3000 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



|

!

|

|

|

.I

|

ik

|

'l

[

[

[

|

I’m |

Vv

V

|

l" l"l’

u‘.

ru’

l’il‘l [

| v

v

|

|

|

[

!

, |

I

'|
V

[

[

v

3.

l‘j l"l'

u’u

ru’

f

ok

,‘.

[

.i

[

ﬁf

[

!

l" l"l"

ru'

V

v

3.

l’j l‘ll"

u’u

'V

f

s

|

[

[

|

}

I'II’

I\

,'.

Vv

l] |

|

l"l" |

|

u'r

Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, No es necesario poner el valor monetario de los

MisMos.

Activos

Inventario
Equipos de personalizacion
Plataforma e-commerce
Mobiliario y equipo de oficina:
Materiales de empaque
Cuentas por cobrar
Vehiculos:
Propiedad intelectual:
Dinero en efectivo
Marketing y publicidad prepagada

Pasivos

Préstamos y lineas de créditos:
Cuentas por pagar
Alquiler del local
Salarios por pagar
Impuestos
Servicios publicos
Seguros
Licencias y permisos
Obligaciones de arrendamiento
Gastos administrativos pendientes

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficing,

cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Mi emprendimiento se enfrentaria a la competencia de
varias empresas, aproximadamente 37 establecidas,
que ofrecen productos personalizados y eco-
amigables. Para destacarse, es crucial enfocarse en la
calidad, la innovacion en sostenibilidad, y una
estrategia de marketing efectiva que resalte los
beneficios ambientales de sus productos.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Es fundamental para cualquier empresa por varias razones
Legalidad y Evitar Sanciones
Reputacion y Credibilidad
Contribucion al Bienestar Social

.Como se liquida una empresa?

La liquidacién de una empresa implica cerrar las
operaciones y distribuir los activos entre los
acreedores y accionistas
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Promover el
emprendimiento sostenible
entre jovenes 'y
emprendedores
emergentes mediante la
capacitacion, el acceso a
recursosy la creacion de
redes de apoyo,
contribuyendo asi al
desarrollo econémico,
social y ambiental

¢Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Equipo de marketing
y comunicacion.
Espacios fisicos para
los talleres 'y
eventos.

Fomento del Emprendimiento Sostenible

Porque los emprendimientos sostenibles pueden generar
empleo, fomentar la innovacion y contribuir al crecimiento
econdmico local y global.

Jovenes que estan considerando iniciar sus propios negocios y
estan interesados en modelos de negocios sostenibles.

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Ofrecer talleres sobre
emprendimiento
sostenible, gestion de
recursos, estrategias de
mercado verdey
financiamiento.

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

3 meses antes el lugar
debe estar debidamente
predeterminadoy
alquilado, 2 meses antes
preparativosy 3
semanas antes, carteles
invitdndolos a los
talleres

¢Qué queremos lograr?

(Metas y Resultados)

Capacitar a al menos

100 emprendedores en

practicas sostenibles
durante el primer afio

¢Quién lo hace?
(Responsables)

Coordinador del
Proyecto y encargados
de la organizacién de
los eventos de
networking y la gestion
de espacios fisicos.
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