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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electréonico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

K, 1.En la barra de herramientas debes
£3) seleccionar la caja de texto.
2, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto’.
a., 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
® click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Definir una idea de negocios sobre clubes de
bailes folctéricos implica conceptualizary
planificar-un-servicio-o-producto-que se
enfoque-enla-ensefianza, promocion-y
celebracion de las danzas tradicionales de una
cultura o region especifica. A continuacion, se
detalla un plan basico:

Podria ser como clases de baile talleres
similares a un grupo

Folclorico que nos ayude a aprender o mejorar
pasos, coreogra-

Fias y muchas cosas mas que puedan darles a
conocer a los demas sobre estos bellos clubs
de bailes tradicionaleslocual-por-ello

Esta mas que pensado realizar estos
hermosos clubs de bailes

Se basa en ensenar y mejorar nuestras
habilidades y ensefarle

Al mundo lo hermoso que es practicar algun
baile

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Noelia Montano
Definir una idea de negocios sobre clubes de bailes folclóricos implica conceptualizar y planificar un servicio o producto que se enfoque en la enseñanza, promoción y celebración de las danzas tradicionales de una cultura o región específica. A continuación, se detalla un plan básico:

Noelia Montano
Podría ser como clases de baile  talleres similares a un grupo
Folclórico que nos ayude a aprender o mejorar pasos, coreogra-
Fias y muchas cosas más que puedan darles a conocer a los demás sobre estos bellos clubs de bailes tradicionales lo cual por ello 

Noelia Montano
Esta más que pensado realizar estos hermosos clubs de bailes
Se basa en enseñar y mejorar nuestras habilidades y enseñarle
Al mundo lo hermoso que es practicar algún baile 


= Actividad #2

— = Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

—— =

== Mision:

—_— Crear-un-club-de bailes tradicionales paradary
— —

—= cultural costarricense

— >

— >

——— = ° (e .

— Vision: ] _

— Realizar coreografias con base a los ritmos

== costarricenses o compositores costarricenses

—_— =

— >

— =

| ———

== Establezca su estructura organizacional. En cada
== recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
—n necesario para su tipo de negocio.

Club de grupo
Folclérico

lempo de

0 2 hora:s

Asistencia



Noelia Montano
Crear un club de bailes tradicionales para dar y enseñar el verdadero significado de un grupo cultural costarricense 

Noelia Montano
Realizar coreografías con base a los ritmos costarricenses o compositores costarricenses 

Noelia Montano
Club de grupo 
Folclórico 

Noelia Montano
Pequeñas 
Clases de 
Enseñanza 

Noelia Montano
Tiempo de 
1 o 2 horas 

Noelia Montano
Martes y 
Jueves de 
2:45 a 4:10

Noelia Montano
Asistencia 
Obligatoria

Noelia Montano
Compromiso
Obligación 
Lealtad

Noelia Montano
Cuota de mil 
Colones por 
Clase 


Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Socializar con el grupo para una mejor
comunicacion y resoluciéon de conflictos
facilmente y de manera calmaday
organizacion de eventos o presentaciones

Sostenibilidad ambiental:
Relacionarse con el ambiente para dar a
ensefar que las habilidades las puede lograr
cualquier persona, sin embargo es dar a
conocer

Lo brillante que es un grupo cultural

Dar a conocer que se necesitan realizar rifas o actividades par
Poder compra los mismos utiles que necesitamos como grupo
Cultural, como por ejemplo: trajes, tacones, peinetas,listones etc
O también cubrir gastos con algun transporte privado el dia que
Tengamos una actividad fuera de la institucion o lugar de ensayc

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Noelia Montano
Socializar con el grupo para una mejor comunicación y resolución de conflictos fácilmente y de manera calmada y organización de eventos o presentaciónes

Noelia Montano
Relacionarse con el ambiente para dar a enseñar que las habilidades las puede lograr cualquier persona, sin embargo es dar a conocer 
Lo brillante que es un grupo cultural 
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Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Entidades
Educativas
Como las
Escuelas
Colegios
Universidad
Nocturnos

Como las
Redes com
Instagram
Facebook
WhatsApp
Tiktok y
Muchas

Actividades
clave

Preparacio
De ensayos
Gestion de
Eventos y
Desarrollo

De productas

Marketing
Promocion

Recursos
clave

Talento
Artistico
Como los
Balilarines
Equipos y
Herramient
A necesitar
Para un

Estrucutra de costos

Produccion de gastos como utiles
O cosas necesarias asi como

También cubrir los gastos necesa
-rios Que ocupe un

grupo cultural

Propuesta
de valor

Autenticidac
Cultural
Como las
Presentacio
Danzas o
Bailes
Tradicional
Culturales

Educativo
Para los
Estudiantes
O los
Docentes
Del centro
Educativo
De esa
Region co
Tejar u otra

Fuentes de ingresos

Relacién conl Segmento

el cliente de clientes

Interaccion
Directa con
Los demas
Contenido
Enlineay
Programas

Informativos

De educar

Eventos en
Vivo
Programas
En linea
Alianzas

Estratégicas

Y tiendas e
Linea

Institucione
Educativas
Como las
Escuelas
Colegios
Entidades
Culturales
Publico
General
Visitantes
De la mism
Region o
Provincia
O cantéony
Organizacid
De eventos
O actividad€@s
Que busca
Entretenimi
Ento

Ventas de entradas para algunos

De I_os eventos a realizar en la
Institucion, talleres y clases dentr
Del centro educativo o instituto

Recuerda: En la presentacion “Modelo de
- negocio” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ’bv

Autenticidad cultural Recursos financieros
Talento artistico Limitados

Diversidad de servicios Visibilidad y promocion
Conexion Infraestructura
Comunidad Sostenibilidad social
Relacion comunitaria Ambiental

Impacto social Educativa

Impacto ambiental Competencia

Impacto educativo Dependencia de miembrt
Flexibilidad Clave

Concentracion

Colaboraciones Crisis econémicas
Expansion digital Cambios en tendencias
Culturales,sociales y
Ambientales
Competencias
Regulaciones y politicas
Pandemias y desastres
Naturales

Saturacion del mercado
Insatisfaccion del entornc
Ambiental o social

Qa Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.

Turismo cultural, social
Ambiental o politico
Educacion

Eventos corporativos
Dentro de la institucion
O fuera de la institucion
Instituto o escuela e
Incluso hasta universidac




Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

Taller de danza folclérica

Los dias martes y jueves

Con un horario de
2:45pm a 4:10pm

El |090 de mi A cargo de la estudiante
primer Y | Noelia Chavarria montano

. Ll D d' H ~
emprendimiento e décimo afio

Ser responsable y tener compromiso con
Algun evento o presentacion

Te esperamos!

" ensefiaremos al mundo
Slogan ~__ » El verdadero significado

De un grupo cultural costarricense "

Colores

principales de mi
marca N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Noelia Montano

Noelia Montano

Noelia Montano
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

1.000 mil . 3.000 mil

15.000 mil 5.000 mil
10.000 mil . 10.000 mil
25.000 mil 5.000 mil
30.000 mil .

5.000 mil

3.500 mil .

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ ([ 105.000 mil

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equiilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la féormula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades — [3,5 unidades )

Punto de equilibrio

monetario — [@ 3,5 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



VV VV VV VV VWV

Rk Rk

Vv

|

l"l‘

|

Vv VvV

Ky

VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV VV

(A

Vv

l"l" l‘|l‘| l‘m l"l" l"l" l‘|l‘| l‘m l'|l‘| l"l‘] l‘|l‘| lm l"l" l'|l‘| I‘m l"l" l‘m lm l"l" l"l’] l‘|l‘| l‘m l‘|l‘| l"l‘] l‘|l‘| l)l" l"l‘

Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, No es hecesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
‘ Ensayos ‘ Rifas
@ Presentacion @ compras
‘ Eventos ‘ Cuota voluntaria
@ reinetas @ Entradas
‘ Trajes ‘ Comida
@ Tacones @ Actividades
@ Argollas @ compras
@ Vaguillaje @ Peinado
@ Liswon @ Liegadas
@ Blusas @ Horas

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

La cantidad de productos o servicios similares a
:Los de un grupo folclérico pueden variar considerablemente:
“Aqui te muestro unos que otros productos:

Laregion geografica que son areas con una tradicion
Cultural
Tipo de folclore que hay idénticos tipos en todas las regiones
“Tanto como a nivel mundial a como nivel internacional
El'tipo de productos o servicios por ejemplo los trajes las
Peinetas los listones los productos de maquillaje, los tacones
_Etc... Y servicios como eventos corporativos de cualquier lugar
_Institucion educativa o instituto |
Eventos y festivales como por ejemplos los eventos navidefios
O los eventos patridticos y para las fechas de mascaradas c
Fechas importantes
j Los recibimientos que obtienen los grupos culturales antes
Y después de un evento, coreografias o festivales
Para obtener una estimacion precisa de |
Productos o servicios similares a los de un grupo folclorico
Los encontraras en cualquier region a nivel mundial.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

AN

N
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Vv

Importancia de las obligaciones tributarias:

N

Vv VvV

Es importante saber qué como grupo folclérico hay muchas
Ventajas y desventajas como las de poder participar en varios

Eventos dentro o fuera de la institucion etc..

Dar a conocer pocos aspectos basicos sobre la danza el comc
Se organiza como se baila como se interpreta o dramatize

Y muchas cosas mas que podrias tener a base de conocimiento

AR AN BN
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.Como se liquida una empresa?

N

Liquidar una empresa de un grupo folclorico implica un proceso
legal y financiero para cerrar formalmente la entidad, pagar deudas,
distribuir los-actives-restantes-y-eumplircon-las obllgacmnes
fiscales y legales. A continuacion, se detalla el proceso general pare
la liquidacion de una empresa de un grupo folclorico

)]
VV VV VV VV UV VU VY

N

AU

Este proceso puede variar ligeramente segun el pais y la estructura
legal de la empresa del grupo folclorico, por lo que es recomendable
consultar con-un-abogado o un contador especializado para
asegurarse de cumplir con todos los requisitos legales y fiscales
especificos de la jurisdiccion correspondiente.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcién)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(PuUblico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

El objetivo de este
Taller o proceso
Es para dar unos
Aspectos basicos
Sobre la danza
Folclérica y

Que los chicos y
Chicas tengan las
Oportunidades

¢ Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Trajes
Peinetas
Tacones
Listones
Maquillaje

Formar o dar talleres de grupo folclorico
Para dar ensefianza en habilidades basicas

Para ayudar alas personas que no tienen la
Posibilidad de demostrar o seguir con la danza

Para chicos de escuela colegio o institutos
Que aun quieran dar a ver su habilidad al

mundo

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Realizar coreografias
Ensefar pasos
Formar un evento
Tener presentaciones
Aclarar dudas

Tener eventos
Corporativos

Etc...

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

A partir de los
Martes y jueves
Con un horario de
2:45a4:10

A partir del mes de
Julio

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Que los integrantes
Puedan hacer ver a
Los demas que todo
Se puede lograr por
Mas dificil que sea

O por lo mas duro que
Este pasando

¢Quién lo hace?
(Responsables)

Estara a cargo hacia
Mi persona

Yo Noelia Chavarria
Montano
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NOTAS

Lograr dar ensefianza sobre la danza folclorica

Cosas a necesitar

Horarios y dias

Planeacion

Organizacion

Aspectos basicos

El grupo estara

A-cargo-a-mi-persona
Yo Noelia Chavarria

Montano
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e . I momento
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